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	Республика Каракалпакстан

ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ  

ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ
 «________»
БИЗНЕС-ПЛАН

К ПРОЕКТУ:

 «Производство национальных юрт «кара-уй»
г.Чимбай, 2007 г.




I. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ О ПРЕДПРИЯТИИ И ЕГО РУКОВОДИТЕЛЕ

	ПОЛНОЕ НАИМЕНОВАНИЕ
	ООО «__________»

	АДРЕС
	Республика Каракалпакстан, Чимбайский р-н

	ГОСУДАРСТВЕННАЯ РЕГИСТРАЦИЯ
	Решение хакима Чимбайского р-на № ___ 

от __________ г.

	БАНКОВСКИЕ РЕКВИЗИТЫ
	

	ИНН
	

	Ф.И.О. ДИРЕКТОРА
	__________

	ПАСПОРТ
	

	ПРОПИСАН ПО АДРЕСУ
	


Основные направления деятельности ООО «__________»:

· Производство юрты, керамических изделий
II. ОСНОВНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ ПРОЕКТА

Основной целью проекта является организация производства товаров народного потребления – национальных юрт «кара-уй» в вариантах остова и полного комплекта посредством использования льготного кредита, предоставляемого Министерством труда и социальной защиты населения Республики Каракалпакстан средств коммерческих банков.

Бизнес-планом предполагается получение кредита в сумме 36 000,0 тыс. сум, под 16 % годовых выплат сроком на 36 месяца, под залог личного имущества.

Проектом предусматривается целевое использование представляемых средств для приобретения сырья.

Получение кредитных средств обусловлено несколькими факторами:

- эффективной целенаправленной политикой Президента и правительства Республики Узбекистан по развитию и укреплению класса  независимых собственников;

- правовой и экономической поддержками Государства развивающегося движения частного предпринимательства, малого и среднего бизнеса;

- обеспечение населения  новыми рабочими местами;

- наличием необходимой материально-технической базы для осуществления проекта;

- недостаточностью собственных средств для осуществления проекта. 

Для реализации проекта в целом имеются:

1. Производственное помещение и необходимое оборудование.
2. Складское помещение для хранения готовой продукции и сырья.

3. Квалифицированные рабочие.
ЦЕЛЬ ПРОЕКТА.

 Настоящими и перспективными задачами предприятия является создание наиболее благоприятных условий для организации производства юрты, удовлетворение растущих потребностей населения, получение прибыли для дальнейшего развития деятельности предприятия.

В этих целях предприятием проведены соответствующие мероприятия: заключены протоколы-намерения на продажу готовой продукции. 

ПРЕДПОСЫЛКИ СОЗДАНИЯ ПРОЕКТА.   

При выборе идеи проекта учитывались такие вопросы, как спрос населения на юрту, наличие базы для создания производства в сфере бытовых услуг, количество потенциальных покупателей, наличие квалифицированных кадров, состояние рынка в городе и районе, современный социально-политический климат.

Как показал анализ, для реализации проекта имеются следующие условия:

· наличие надежных источников сырья и вспомогательных материалов для обеспечения бесперебойной работы предприятия;

· возросший спрос на юрту
· компактность, мобильность юрты

· слабая конкуренция на внутреннем рынке услуг по производству ваты;

Все имеющиеся предпосылки позволяют надеяться на получение высокой эффективности производства, на успешное завершение проекта и создание условий для дальнейшего развития предприятия.

ОБЩЕЕ ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА. 

Для реализации проекта испрашивается  кредит в сумме 36 000 000 сум сроком на 36 месяца. 

В последние годы в нашем крае большое внимание придается возрождению местных народных традиций и обычаев, возрастает патриотическое настроение. Поэтому резко возрос спрос на изделия в стиле национального характера, обычаев и традиций. В настоящий момент наблюдается интерес к оформлению кафе, ресторанов в восточном стиле. Юрты также пользуются большим спросом у дорожно-строительных организациях, так как они являются более удобными к использованию, чем передвижные вагоны.  Также наблюдается рост спроса на внешнем рынке.

ВЫГОДЫ И ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОЕКТА.  

Проект имеет характерное преимущество, которое выражается в следующем:

· почти нет конкуренции на рынке

· растет спрос у владельцев кафе, ресторанов;

· возможность применения в дорожно-строительных организациях;

· в производстве в основном используется ручной труд, что высоко цениться во всем мире;

· в создании здоровой конкурентной среды, влияющей на повышение качество аналогичной продукции и на снижение ее стоимости;

· дополнительном источнике пополнения местного бюджета в виде налоговых выплат от доходов предприятия;

· в создании домашних комфортабельных условий для работников предприятия.

III. АНАЛИЗ РЫНОЧНОЙ СИТУАЦИИ.

ЦЕНОВАЯ СТРАТЕГИЯ.  Продукция направлена на удовлетворение потребностей той части населения, которая отнесена к категории среднего достатка. Планируемые цены на продукцию ниже действующих на 15-20%.

ЦЕЛЕВЫЕ РЫНКИ. КОНКУРЕНЦИЯ.  Главные покупатели продукции – население Республики Каракалпакстан, соседних областей Республики Узбекистан, Казахстан, Киргизия. Принимая во внимание тот факт, что настоящий момент увеличивается оформление кафе в восточном стиле,  можно предположить, что постоянными покупателями продукции также станут предприятия общественного питания. Также мобильность юрты, легкость сбора и постройки является притяжательным фактором для дорожно-строительных организации. В настоящий момент предприятие уже получает заказы для строителей в отдаленных от населенных пунктов мест.
Конкуренция со стороны других предпринимателей возможна в будущем, но предприятие к этому готово. Во-первых, возникновение конкуренции возможно, скорее всего, по другим направлениям сферы производства. Во-вторых, к тому времени предприятие упрочит свое место на рынке. В третьих, качество продукции, выпускаемое предприятием является лучшим на рынке в связи с большим опытом производства.
III. ПРОИЗВОДСТВО

Месторасположение производства. 

Предприятие имеет в расположении помещение для производства Помещение отапливается от автономного котла парового отопления. Площадь достаточна для размещения оборудования. Для складирования сырья и заготовок, а также готовой продукции имеются другие сухие, отапливаемые и проветриваемые комнаты. 
В производстве также будут использоваться надомный труд. Например, бау-шуу (элементы украшения юрты), кийиз (шерстяной палас) изготавливаются работницами предприятия в домашней обстановке.  

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН.

1. Режим работы: 

·  Односменный режим работы. 

·  Продолжительность 1 смены -8 часов. 

·  Количество рабочих дней в году - 120 дней. 

1. Производительность предприятия составляет – 1 юрта за 3 дня.

2. Годовой объем производства составит 40 юрт 

ОСНОВНОЕ НАПРАВЛЕНИЯ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ КРЕДИТА.

Для осуществления проекта предприятие планирует на кредитные средства приобрести оборудование для переработки шерсти для производства шерстяной нити и сырье.

Таблица №1. Основные направления целевого использования кредита.

	№

п/п
	Наименование оборудования, инвентаря
	Единица 

Измерения
	Кол-во
	Цена за единицу (сум)
	ИТОГО сумма (тыс.сум)

	1.
	Оборудование
	Шт.
	1
	10 000 000
	10 000,0

	2.
	Шерсть 
	Тонна
	40
	500 000
	20 000,0

	3.
	Када (деревянный шест) 
	Шт.
	500
	1 200
	6 000,0

	
	ИТОГО
	
	
	
	36 000,0


ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН. 

Проектом предусмотрено производство юрты
Таблица №2. Объем производства.

	№
	Наименование продукции
	Ед.

изм.
	Годовой объем



	1
	6-канатлы юрта 
	шт
	10

	2
	8-канатлы юрта
	шт
	10

	3
	10-канатлы юрта
	шт
	10

	4
	12-канатлы юрта
	шт
	10

	
	ВСЕГО:
	
	40


Таблица №3. Расчет годовых объемов при полной мощности производства.

	№
	Наименование продукции
	Ед. изм.
	Годовой объем произ-ва
	Цена за ед. изделия (тыс. сум)
	Сумма в год (т.сум)

	1
	6-канатлы юрта 
	Шт.
	10
	1 800
	18 000,0

	2
	8-канатлы юрта
	Шт.
	10
	2 800
	28 000,0

	3
	10-канатлы юрта
	Шт.
	10
	3 500
	35 000,0

	4
	12-канатлы юрта
	Шт.
	10
	5 000
	50 000,0

	
	ИТОГО:
	
	
	
	131 000,0


VI. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

ПЛАН ФИНАНСИРОВАНИЯ 

Таблица №4. Предусматриваемые источники финансирования.

	Виды затрат
	КРЕДИТ (тыс. сум)

	Оборудование
	10 000,0

	Шерсть 
	20 000,0

	Када (деревянный материал) 
	6 000,0

	ИТОГО:
	36 000,0


 VII. Организационный план.

Таблица № 5

	№
	Наименование
	Кол-
	Зарплата, тыс. сум

	
	
	во
	В месяц
	В год

	1
	Директор
	1
	100 000
	600 000

	2
	Заместитель директора
	1
	60 000
	360 000

	3
	Бухгалтер
	1
	60 000
	360 000

	4
	Рабочие
	50
	2 500 000
	15 000 000

	
	               ИТОГО:
	52
	2 720 000
	16 320 000

	
	Отчисление в ФОТ 37,2 %
	
	1 011 840
	6 071 040

	
	              ВСЕГО:
	
	3 731 840
	22 391 040


Затраты на электроэнергию 

Таблица № 6
	№
	Наименование

оборудование
	Кол-во
	Потребляемая мощность
	Время

Работы
	Потребность эл.Энегии
	Цена за
	Сумма

Тыс. сум

	
	
	
	Квт/час
	(час)
	в сутки
	6 мес
	1КВв/ч
	

	1
	Для освещения помещений
	1
	4
	8,0
	32,0
	3840
	36,5
	140,2


Расчет производственных затрат за год:

Таблица №7
	№
	Наименование затрат
	Сумма.

Тыс. сум

	1
	Сырье и оборудование
	94 700,0

	2
	Затраты на электроэнергию
	140,2

	
	Всего расходов
	94 840,2


	№
	Наименование продукции
	Ед. изм.
	Када*
	Кийиз**
	Тогын***
	Бау-шуу****
	Ергенек (дверь)
	Итого цена за 1 ед.

	
	
	
	Кол-во
	Сумма (в тыс)
	Кол-во
	Сумма (в тыс)
	Сумма (в тыс)
	Сумма (в тыс)
	Сумма (в тыс)
	Сумма (в тыс)

	1
	6-канатлы юрта 
	Шт.
	320
	320
	18
	216
	150
	600
	70
	1 356

	2
	8-канатлы юрта
	Шт.
	460
	460
	26
	312
	240
	900
	70
	1 982

	3
	10-канатлы юрта
	Шт.
	580
	580
	36
	432
	300
	1 400
	70
	2 782

	4
	12-канатлы юрта
	Шт.
	680
	680
	50
	600
	300
	1 800
	70
	3 450


*Када 1 шт. – 1000 сум

**Кийиз 1 шт. – 20 кг шерсти х 600 сум=12 000 сум

***Тогын-это деревянный круг в центре крыши, для одной юрты 1 шт.
****Бау-шуу – шерстяные сотканные украшения, для 1 юрты 1 комплект

Всего расходов на пр-во 10 шт. по видам = 1 356х10+1 982х10+2 782х10+3 450х10=95 700

СХЕМА ПОГАШЕНИЯ КРЕДИТА

При расчетах применялась процентная ставка за пользование кредитом в размере 16 процентов. Начало выплат основного долга предусматривается в конце первого года работы. Выплаты по процентам будут осуществляться по окончании каждого года. Расчеты показывают, что во все время пользования кредитом будет достаточно наличных средств для выполнения кредитных обязательств.

Общий срок пользования кредитом – 36 месяца
Таблица № 8. ГРАФИК ПОГАШЕНИЯ ПРОЦЕНТОВ И КРЕДИТА

	№
	Погашение
	1 год
	2 год
	3 год
	За 36 месяцев

	1.
	16 % за кредит
	4 880
	2 960
	1 040
	8 880

	
	Сумма кредит
	12 000
	12 000
	12 000
	36 000

	
	ИТОГО:
	16 880
	14 960
	13 040
	44 880


Таблица №9

	месяцы
	Основной долг
	Возврат кредита
	Процент
	Всего

	%
	
	
	
	

	1
	36000000
	1000000
	480000
	1480000

	2
	35000000
	1000000
	466667
	1466667

	3
	34000000
	1000000
	453333
	1453333

	4
	33000000
	1000000
	440000
	1440000

	5
	32000000
	1000000
	426667
	1426667

	6
	31000000
	1000000
	413333
	1413333

	7
	30000000
	1000000
	400000
	1400000

	8
	29000000
	1000000
	386667
	1386667

	9
	28000000
	1000000
	373333
	1373333

	10
	27000000
	1000000
	360000
	1360000

	11
	26000000
	1000000
	346667
	1346667

	12
	25000000
	1000000
	333333
	1333333

	13
	24000000
	1000000
	320000
	1320000

	14
	23000000
	1000000
	306667
	1306667

	15
	22000000
	1000000
	293333
	1293333

	16
	21000000
	1000000
	280000
	1280000

	17
	20000000
	1000000
	266667
	1266667

	18
	19000000
	1000000
	253333
	1253333

	19
	18000000
	1000000
	240000
	1240000

	20
	17000000
	1000000
	226667
	1226667

	21
	16000000
	1000000
	213333
	1213333

	22
	15000000
	1000000
	200000
	1200000

	23
	14000000
	1000000
	186667
	1186667

	24
	13000000
	1000000
	173333
	1173333

	25
	12000000
	1000000
	160000
	1160000

	26
	11000000
	1000000
	146667
	1146667

	27
	10000000
	1000000
	133333
	1133333

	28
	9000000
	1000000
	120000
	1120000

	29
	8000000
	1000000
	106667
	1106667

	30
	7000000
	1000000
	93333
	1093333

	31
	6000000
	1000000
	80000
	1080000

	32
	5000000
	1000000
	66667
	1066667

	33
	4000000
	1000000
	53333
	1053333

	34
	3000000
	1000000
	40000
	1040000

	35
	2000000
	1000000
	26667
	1026667

	36
	1000000
	1000000
	13333
	1013333

	 
	 
	36000000
	8880000
	44880000


в расчете  окупаемости кредита исходили из того, что стоимость сырья и рабочей силы каждый год будет увеличиваться на 5 %, а цена на юрту будет увеличиваться на 20% (во втором году также увеличиться объем производства на 25%)

	Расчет окупаемости кредита

	Таблица № 10

	№
	Наименование статей
	Показатели по годам
	Итого за

	 
	доходов и расходов
	первый год
	второй год
	Третий год
	36 месяца

	 
	Чистая прибыль прошлого периода
	 
	 
	 
	 

	I
	Оборотные средства на р/с в начале периода
	3000
	17 351
	26 501
	 

	II
	Доходы
	 
	 
	 
	 

	1
	Кредит 16 % в год
	36 000
	 
	 
	36 000

	2
	Выручка от реализации продукции
	131 000
	196 500
	235 800
	563 300

	 
	Всего доходов
	167 000
	196 500
	235 800
	599 300

	 
	Единый налог 13 %
	17 030
	25 545
	30 654
	73 229

	 
	Дорожный фонд 1,4 %
	1834
	2751
	3301,2
	3 943,1

	 
	Пенсионный фонд 0,7 %
	917
	1 376
	1 651
	7 886,2

	 
	Чистая выручка включая оборотные средства
	150 219
	184 179
	226 696
	514 241,7

	III
	Расходы
	 
	 
	 
	 

	1      
	на приобретение сырья
	95 700
	120 582
	151 933
	364 367,7

	2      
	Расходы на электроэнергию
	140,2
	176,7
	222,6
	442

	3      
	Транспортные расходы 1%
	957
	1205,8
	1519,3
	3 643,7

	4      
	Производственные затраты 2%
	1 914
	2 412
	3 039
	7 287,4

	5      
	Накладные расходы 1%
	957
	1205,8
	1519,3
	3 643,7

	6      
	Всего заработная плата
	16 320
	17 136
	17 993
	51 448,8

	7      
	37,2 % в ФОТ
	6 071
	6 375
	6 693
	19 139

	8      
	Уплата процентов за кредит 16 %
	4 880
	2 960
	1 040
	8 880

	 
	Всего расходов
	120 868
	145 678
	177 266
	458 852,2

	 
	Финансовый результат - валовый доход
	29 351
	38 501
	49 430
	55 389,5

	 
	Возврат кредита 
	12 000
	12 000
	12 000
	36 000

	 
	Чистая прибыль, переходящая в денежные средства
	17 351
	26 501
	37 430
	19 389,5


