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	1. КИРИШ.


Хозирги бозор иктисодиётига утиш шароитида Республикамиз хукумати томонидан ишлаб чикариш ва хизмат курсатиш сохасини хар томонлама куллаб-кувватлаш, уларга кенг имкониятлар яратиб беришга алохида эътибор каратилмокда. 
Тадбиркорлик субъектларининг ялпи ички махсулотдаги улушини ошириш, улар томонидан ишлаб чикарилаётган махсулотларнинг ракобатбардошлигини таъминлаш учун хукуматимиз томонидан салмокли имтиёзлар хамда молиявий кумаклар берилмокда. Шу сабабли ушбу имкониятлардан фойдаланган холда тадбиркорлик субъектлари уз фаолиятларини ривожлантириш оркали жамият ва халк манфаатларини кузлаб харакат килмокдалар. Хозирги кунда махсулот ишлаб чикариш хамда хизматлар курсатиш канчалик унумли ва арзон булса, корхона, ташкилот хамда ахолини ушбу махсулот ва хизматларга булган талабини кондириш шунча яхши булади. Якка тадбиркор «__________» узининг Низомидан келиб чиккан холда айнан давр талабига мос ва бозор шароитини урганган холда нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш оркали даромад топишни уз зиммасига олган. Хусусий тадбиркор бу борада купгина ишларни амалга оширишни режалаштирмокда. Жумладан кредит маблаги эвазига сотиб олинадиган нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш ускунаси ёрдамида нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш ва замонавий сервис хизматлари курсатиш натижасида мавжуд имкониятлардан самарали фойдаланиш билан уз фаолиятини ривожлантиришга эришишни таъминлашга каратилган. Бозорни арзон махсулотлар билан таъминлаш, ахоли эхтиёжини кондириш ва ишлаб чикарилган  махсулотлар, шунингдек курсатилган хизматлар билан бозор шароитида уз урнини топиш имкониятларини излаб топишни хар бир тадбиркор уз олдига максад килиб олиши керак. Хар бир тадбиркорнинг махсулоти хамда курсатаётган хизмати канчалик арзон ва сифатли булса хамда бу махсулот билан бозорга чикса, махсулотини реализациясидан даромад олиб узининг ва жамоасининг ижтимоий-иктисодий эхтиёжларини кондира олса, бу ёш давлатимизнинг равнакига кушган хиссаси хисобланади.
Лойиханинг асосий максади узининг хизмат курсатиш сифатини яхшилаш, кредит маблаги эвазига сотиб олинадиган нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш ускунаси эвазига курсатилаётган хизмат сифати ва самарадорлигини ошириш, корхонанинг моддий-техника базасини яхшилаш, шунингдек  янги турдаги замонавий усулда хизмат курсатишни ташкил килиш натижасида асосий воситалардан окилона фойдаланиш, истеъмолчиларни ушбу турдаги хизматларга булган талабини кондириш оркали пировард натижада даромад олиш хамда ундан самарали фойдаланиш хисобланади. 

Хизмат курсатишни ташкил килишни асосий максади: Вилоят корхона ташкилотлари хамда ахолининг нон ва нон махсулотларига булган эхтиёжини кондиришдан  иборат.
Ушбу лойихани самарали амалга ошиши натижасида вилоят туманларда фаолият олиб бораётган корхона ташкилотлар ва ахолии учун зарур булган нон ва нон махсулотлари билан таъминлаш имкониятлари яратиладиган замон талабларига жавоб берадиган юкори эффектли хизмат курсатиш ташкил килинади. 
Нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш бозорини анализ килиш натижасида корхона ташкилотлар сонини усишини эътиборга олган холда сифатли ушбу хизмат турига булган талаб катталигини курсатди. Кам транспорт харажатлари, ишчи кучи ва энергия таъминоти, шунингдек замонавий хизмат курсатиш инфратузилмасини такомиллаштириш имкониятларини хисобга олиш натижасида махсулот сифатли ва арзон  булиши кузланган. 

Лойиханинг асосий максади:

· сифатли махсулотлар ишлаб чикариш
· махаллий махсулот ракобатбардошлигини ошириш

· корхона ташкилотларни эхтиёжларини кондириш

Утказилган хисоб китоблар шуни курсатадики, лойиха иктисодий самарали хамда жалб килинган кредит ресурсларини кайтарилишини таъминлайди.

Ушбу  кредит маблагини хизмат курсатишга йуналтирган холда Узбекистон Республикаси Вазирлар Махкамасининг «Ички бозорни халк истеъмоли товарлари билан тулдириш ва махаллий ишлаб чикарувчиларни куллаб-кувватлаш чора–тадбирлари тугрисида»ги 20__ йил ______ № ______-сон йигилиш баенида белгиланган карорларни бажарилишини таъминлаш юзасидан Хоразм вилояти корхона ташкилотлари ва ахолисини нон ва нон махсулотларига булган талабни кондириш максадида фойдаланилади.

Махаллий бозорни маркетинг тахлили шуни курсатадики, вилоятнинг кишлок худудларида фаолият курсатаетган корхона ташкилотларда ушбу хизмат турига булган талаб юкорилигини курсатмокда.
	2. Қарз олувчининг Қискача таърифи.


1.1. Тадбиркорлик субъектининг номи: «__________»
1.2. Субъектнинг юридик мақоми:
Якка тартибдаги тадбиркор
1.3. Тадбиркорлик субъектининг давлат рўйхатидан ўтган вақти: Хоразм вилояти Урганч шахридаги Якка тартибдаги тадбиркор «__________» Хоразм вилояти Урганч шахар Хокимининг 20___ йил        ____ № ____ – сонли қарори билан рўйхатдан ўтказилган.
1.4. Корхона ўзининг тасдиқланган Низоми асосида қуйидаги фаолият турларини амалга оширади:

· Нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш ва сотиш;

Корхона раҳбари:  __________
маълумотлари.

Паспорт серияcи: ____________ йилда Хоразм вилояти Урганч тумани ИИБ томонидан берилган. 

Корхона манзилгохи:  Хоразм вилояти Урганч шахри __________ кучаси __уй.
Телефон: (8-362) ________________

2.8. Мурожаатни қабул қилувчи шахс: __________.


2.8.1. Телефон:
________________

2.8.2. Факс:
________________

2.8.3. Мобил:
 _______________

2.9. Корхонанинг банк  реквизитлари:

Хоразм вилояти Урганч шахридаги Якка тартибдаги тадбиркор «__________» хисоб рақами ОАТБ «ИПОТЕКАбанк» Хоразм филиалида очилган.
	Якка тартибдаги тадбиркор «__________»

 банк реквизитлари

	 

	1.
	
	ОАТБ "ИПОТЕКАБАНК"                                                  Хоразм филиали

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	


	3. ЛОЙИХАНИНГ АСОСИЙ МАҚСАДИ ВА ЙЎНАЛИШИ.



Лойиханинг асосий мақсади: Якка тартибдаги тадбиркор «__________» бугунги кунда ўзида мавжуд ишлаб чиқаришни амалга ошириш билан бирга яъни корхона аҳоли ва озиқ-овқат маҳсулотлари чакана ва улгуржи савдоси билан шуғулланувчи идора ташкилотлар учун нон ва нон маҳсулотлари, турли хил батон маҳсулотларини ишлаб чиқаришни амалга ошириш мақсадида халқимизга арзон ва сифатли махсулотлар ва хизматлар етказиб беришни ўз олдига мақсад қилиб қўйган. Бу ишни амалга ошириш учун йилига 16 фоиз бўлган 15000,0 минг.сўм пул маблағини кредитга олиб иш бошламоқчи.

Бу мақсадни амалга ошириш учун 20000,0 минг сўм атрофида маблағ сарфланиши кўзланмоқда. Лекин корхона ўзининг хозирги кундаги имкониятидан хамда Ўзбекистон Республикасидаги банклари томонидан яратилаётган шароитлардан келиб чиқиб, йилига 16 фоизли ставка бўйича 15000,0 минг сўм миқдоридаги кредит маблағини 1 йил муддатга олиш зарур деб хисобламоқда.

Лойиҳанинг асосий йўналиши: Якка тартибдаги тадбиркор «__________» хозирда нон ва нон маҳсулотлари, турли хил батон маҳсулотлари ишлаб чиқариб сифатли маҳсулотларни арзон нархларда озиқ-овқат маҳсулотлари чакана ва улгуржи савдоси билан шуғулланувчи корхона ташкилотларга шартномалар асосида етказиб беришни мақсад қилган.

Барчамизга маълум ушбу маҳсулотларга бугунги кунда талаб жуда катта, чунки ушбу маҳсулотлар ахолининг кундалик озиқланадиган маҳсулотлари қаторига киради. 

Булардан ташқари корхона бошқа корхона ва ташкилотлардан фарқли равишда сотиладиган маҳсулотларини 10-15 % арзон нархда ва сифатли қилиб етказиб беришни режалаштиряпти.


Изоҳ: Якка тартибдаги тадбиркор «__________» ушбу кўзланган мақсадни банкдан кредит маблағини олгандан кейин амалга оширади.

Булардан ташқари нон, турли хил батон маҳсулотлари ишлаб чиқариш фаолиятини кенгайтиришда ўзида мавжуд бинони реконструкция қилиш ишларини ўз ҳисобидан амалга оширишни мақсад қилган.
Сотиладиган маҳсулотлар ва хизматлар рўйхати:
· Нон (лепёшка) маҳсулотлари;
· Хот дог учун кичик батончалар;

	4.  БОЗОР ҲОЛАТИ ТАХЛИЛИ.



Якка тартибдаги тадбиркор «__________» томонидан кўрсатиладиган хизматга ва ишлаб чиқариладиган маҳсулотларга бугунги кунда талаб жуда катта, чунки бу маҳсулотлар ахолининг кундалий эхтиёжларида ишлатиладиган маҳсулотлар хисобланади ва маҳсулотларни турли хил тўй-хашамларда, тадбирлар ва чақириқларда ва уй шароитида истеъмол қилиш учун ишлатилади.


Корхона жойлашган манзилига энг яқин 2 худуд (яъни Урганч ва Хонка туманлари)да нон ва турли батон, печенье маҳсулотлари ишлаб чиқариш ва сотиш фаолияти билан шуғулланувчи корхоналарда мавжуд маҳсулотлар нархлари тахлил қилиниб, маҳсулотлар нархларини ушбу корхоналардаги нархларга нисбатан арзон бахоларда белгиланиши режалаштирилган.


Ушбу худудларнинг нон ва батон маҳсулотларига бўлган талабига келсак юқорида айтиб ўтилганидек ушбу худудларнинг барчасида ўзбек миллатига мансуб бўлган ахоли яшаганлиги боис ушбу ишлаб чиқариладиган маҳсулотларга ва кўрсатиладиган хизматга талаб жуда катта.

Булардан ташқари 2 та худуднинг хеч бирида 2011 йил 2 чораги давомида тадбиркорлик субъектлари ва бошқа ташкилотлар томонидан янги маркетинг ишлари олиб борилмаганлиги ва маҳсулотлар нархларининг кескин ошириш сотаётганлари маълум бўлди.

Корхона ушбу ўрганиш ишларига асосан сифатли маҳсулотларни ишлаб чиқаришни ташкил қилиш билан бир қаторда маҳсулотлар нархларини бошқа корхоналарида мавжуд нархлардан 10-12 % арзон сотишни режалаштирган ва бозорда ўз ўрнини маҳсулотларнинг сифатини ошириш ва арзон нархларда сотиб топишни, бозорга киришни мақсад қилган.
Маркетинг стратегияси

Хозирда озик-овкат сохаси корхоналари жуда каттик ракобат асосида янги бозор талаблари шароитида ривожланмокдалар. Улар уз олдиларига янги муаммолар ва вазифалар куймокдалар, бу хам булса ички ва ташки бозорда корхонани тугри ривожланиш статегиясини топиш ва танлаш, уни самарали ва баркарор ривожланишиши  учун бозорда узининг мухим урнига эга булишни таъминлашдан иборат. 

Бозор шароитида корхонани тугри ривожланиш йулини танлашда маркетинг мухим ахамиятга эга. Хозирги кунда купчилик махаллий корхоналар бирон-бир махсулот ишлаб чикаришдан олдин истеъмол бозорида кандай килиб уз урнини эгаллаш хакида уйлашлари лозим. Шу сабабли улар учун маркетинг усуллардан самарали фойдаланиш учун узлари ишлаётган бозорни чукур урганишлари зарур. 


Бозорни урганиш ва тадбиркорларни илгор тажрибалари шуни курсатмокдаки, хизмат курсатишни ташкил килишда хамма вакт бозор конъюктурасини урганиб бориш зарур. Лойиха ташкилотчилари куйидаги тадбирларни амалга оширишни режалаштирганлар:


*йирик масштабли савдолар булиб утадиган регионларда узларининг филиал хамда фирма дуконларини  очиш. Улар махсулотни сотиш ва уни мижоз томонидан айтилган жойга етказиш оркали маълумолтларни туплаш ва шу оркали махсулотни бевосита утказишга эришиш.  


*хамкорлар излаш ва контрактлар тузиш эвазига сотиш структурасини урганиш.


*максадли  актив реклама компаниясини утказиш.

Хозирги кунда корхона уз ишини кенгайтириши, айланма маблагни  купайтириш, янгидан ишчи уринларини ташкил килиши, шунингдек ишлаб чиқариш куламини кенгайтиришга эхтиёж сезмокда. Бу эса корхонага асосий воситаларни сотиб олиш ва шу оркали ахоли ва корхоналарга  юкори сифатли хизмат курсатиш фаолиятини йулга куйиш  имконини беради. Бу уз навбатида ишлаб чиқарилаётган махсулотлар сифатини яхшилаш, ахолининг ушбу сохага булган эхтиёжларини кисман булсада кондириш имконини берибгина колмай, ишлаб чиқариладиган махсулотлар таннархининг арзон булишига ва асосийси кушимча янги ишчи уринлари яратишга хизмат килади.
Корхона бу борада купгина ишларини амалга оширишни режалаштирмокда. Шахардаги  истеъмолчиларнинг эхтиёжини кондириш, ишлаб чиқариладиган махсулотлар ва бажарилаётган ишнинг сифати ошириш  билан  бозор шароитида  уз урнини топиш имкониятлари излаб топишни хар бир тадбиркор уз олдида максад килиб олиши керак. Хар бир тадбиркорнинг  курсатаётган хизмати ва бажараётган иши  канчалик арзон ва сифатли булса бу давлатимизнинг иктисодий равнакига кушган хиссаси хисобланади. 

Хозирги кунда иктисодиётнинг жадал суръатлар билан ривожланаётганлиги, ахоли турмуш фаровонлигини ошганлиги, янги замонавий мулкдорларнинг асосий бугини хисобланган тадбиркорлик субъектларининг купайиши ушбу махсулотлар ва хизматларга булган талабни янада оширмокда. Шу сабабли корхона ушбу эхтиёжлардан келиб чиккан холда юкоридаги махсулотларни арзон нархларда ва сифатли тарзда етказиб беришни ва ундан даромад олишни режалаштирмокда.  
Корхонага асосий маҳсулот етказиб берувчилар:

	Фирма номи ва манзили
	Жамият маҳсулот етказиб берувчидан нима сотиб олиши
	Тўлов шартлари

	Республикадаги ва минтакадаги ишлаб чикариш корхоналари, дехкон ва фермер хужаликлари
	Ун, шакар, маргрин ёги ва бошқа хом ашё махсулотлари
	Тўлов маҳсулот етказиб берилгандан кейин пул ўтказиш йўли билан амалга оширилади.


Бозор имкониятлари. 

Хоразм вилояти Узбекистон Республикасининг шимолий гарбида жойлашган. Ер майдони 6,1 минг кВ.км ни ташкил этади ва Узбекистон худудининг 1,4 фоизини эгаллайди. 
Фойдаланиладиган  ер майдони 250,0 минг гектар.  Вилоят ахолиси 1 370 минг киши, мехнат ресурслари сони 663 минг киши.

Ахолининг 21,9 фоизи шахарда, 78,1 фоизи кишлокларда яшайди.

Хоразм вилояти маъмурий худудий тузилиши буйича 10 та туман ва Урганч шахрига ажратилади.

Булар уз навбатида: 101 кишлок фукаролар йигини, 612 ахоли пунктлари, 3 та шахар ва 7 та  шахар типидаги шахарчаларга булинади. 

Вилоятда хозирги кунда 27 та йирик саноат корхоналари фаолият курсатаётган булиб, шундан 13 таси енгил саноат корхоналаридир.

Автомобиль йулларининг узунлиги 2296 км, шундан каттик коплами йуллар 2218 кмни ташкил килади. 

Вилоятда асосан аграр соха ривожланган булиб, йилига 280-290 минг тонна яъни, республикада етиштирилаётган пахта хом-ашёсининг 7 фоизини ишлаб чикаради. 

Сунгги йилларда вилоятда енгил саноат ва озик-овкат махсулотлари ишлаб чикариш саноати жадал ривожланди. 
2010 йилнинг 1 январ холатига вилоятда оптималлаштиришдан сунг 10276 та фермер хужаликлари фаолият курсатмокда. Уларга ажратилган жами ер майдони эса 242,3 минг гектарни ташкил килади.

Корхона шунингдек туманнинг кишлокларига узининг фирма дуконлари оркали хамда дислокацияга киритилган чакана савдо шахобчаларига халк истеъмоли молларини 40 фоиз марказлашган тарзда узининг транспорт воситалари оркали «ишлаб чикариш-улгуржи база-чакана савдо дукони» принципи асосида етказиб беришни кузлаган. 
Бозор имкониятлари ушбу кўрсаткичлардан келиб чиқкан холда аникланди. 

Вилоятда ушбу хизмат курсатишга булган талаб жуда катта булиб, ушбу хизмат курсатишни йулга куйиш вилоятдаги потенциал истеъмолчиларни хамда ундан ташкаридаги мижозларга мулжалланган булиб, уни утказиш имкониятлари мавжуд.
Корхонанинг бозорда ўз ўрнини топиши.

Корхона вилоятдаги бошқа ишлаб чиқарувчи корхоналаридан фарқли равишда ишлаб чиқариладиган махсулотлар нархларни арзонлаштириб ва сифатини  яхшилаш хамда мижозларга тулайдиган маблаги эвазига сифатли хизмат курсатиш орқали ўзининг доимий равишдаги мижозларига эга бўлишни ва бозорда ўз ўрнини топишни режалаштирган.
	5.  ИШЛАБ ЧИҚАРИШ РЕЖАСИ.


Якка тартибдаги тадбиркор «__________» олинадиган кредит маблағи хисобига 7000,0 минг сўмлик янги нон ва нон махсулотлари ишлаб чиқариш ускунаси хамда 8000,0 минг сумлик хом ашё махсулотларини сотиб олишни режалаштирган. 

Изоҳ: Корхона ушбу мақсадни амалга оширишни кредит маблағини олгандан кейин йўлга қўяди.
Маблағини лойиха бўйича сарфланиши йўналишлари:
	№
	Мавжуд маблағни лойиха бўйича сарфланиши
	Сони
	Бахоси, (минг сўм)
	Сумма,

(минг сўм)

	1.
	Нон ва нон махсулотлари ишлаб чиқариш ускунаси сотиб олиш
	1
	7000,0
	7 000,0

	2.
	Хом ашё махсулотлари
	
	
	8 000,0

	3.
	Кредит маблағининг умумий суммаси
	
	
	15 000,0

	4.
	Лойихада корхонанинг улуши
	
	
	5 000,0

	
	Лойиханинг умумий бахоси:
	
	
	20 000,0


	6. МОЛИЯВИЙ РЕЖА.


Якка тартибдаги тадбиркор «__________» ўз фаолияти давомида ишлаб чиқариладиган маҳсулотларни сотишдан тушган суммадан барча сарф харажатлар ва мажбурий тўловларни чегирганда қолган қисми якка тадбиркорнинг даромади хисобланади.

Кўрсатиладиган хизматлар ва ишлаб чиқариладиган маҳсулотлар таннархига унга сарфланган хом-ашё, амортизация, электр энергия, газ сарфи ва бошқа  кутилмаган сарф харажатлардан шаклланади.
ИШЛАБ ЧИҚАРИШ РЕЖАСИ.

Хоразм вилояти Урганч шахридаги Якка тартибдаги тадбиркор «__________» ўзида мавжуд маблағни ишлаб чиқариш кўламини янада ошириш мақсадида ўзида мавжуд бинони ишлаб чиқаришга мослаштириб қурилиш ишларини олиб боришни мақсад қилиб қўйган. Бу мақсад ўз хисобидан амалга оширади. Корхона ўз имкониятларидан келиб чиқиб, маҳсулотлар ишлаб чиқариш ва хизмат кўрсатиш хажмини қуйидагича белгилайди:
ХИЗМАТ  КЎРСАТИШ  ХАЖМИ.
	№
	Махсулот номи
	Ул.бир
	1 кунда
	1 чорак
	2 чорак
	3 чорак
	4 чорак

	1.
	НОН (лепёшка) махсулоти
	дона
	350
	25 200
	25 200
	25 200
	25 200

	2.
	Ход дог учун кичик БАТОН лар
	дона
	300
	21 600
	21 600
	21 600
	21 600

	3.
	
	
	
	
	
	
	


* ИЗОҲ: ЯТТ хар ойда 24 кун ахолига хизмат кўрсатишни амалга оширади.
	7. АМАРТИЗАЦИЯ.


	АМАРТИЗАЦИЯ ХАРАЖАТИ

Нон ва нон махсулотлари ишлаб чикариш ускунаси

15 000

минг сум

Амартизация муддати

8

йил

Эскириш коэффиценти

12,5

%

1 йиллик амартизация харажати

1875

минг сум

Ишлаб чикариладиган махсулот тури

2

тур

Хар бир махсулот учун 1 йиллик амартизация харажати

937,5

минг сум




	8. ХОМ АШЁ ХАРАЖАТЛАРИ.


	250 та НОН (лепёшка) иш лаб чикариш учун хом ашё харажати

	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	1.
	Ун
	кг
	100  
	860  
	86 000  

	2.
	Туз
	кг
	1  
	800  
	1 040  

	3.
	Ачитгич
	кг
	1  
	4 500  
	2 250  

	4.
	Дрожа
	кг
	0  
	5 000  
	1 500  

	5.
	Маргарин ёги
	кг
	0  
	4 000  
	740  

	6.
	Бошка харажат
	сум
	 
	 
	70  

	7.
	ЖАМИ:
	сум
	 
	 
	91 600  

	8.
	Ишлаб чикариладиган махсулот сони
	 
	 
	 
	250  

	9.
	1 та НОН (лепёшка) ишлаб чикариш хом ашё харажати
	сум
	 
	 
	366,4  

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	1333 та хот дог учун кичик БАТОН ишлаб чикариш учун хом ашё харажати

	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	1.
	Ун
	кг
	100  
	860  
	86 000  

	2.
	Туз
	кг
	1,5  
	800  
	1 200  

	3.
	Дрожа
	кг
	1,5  
	5 000  
	7 500  

	4.
	Шакар
	кг
	5  
	3 800  
	19 000  

	5.
	Маргарин ёги
	кг
	4  
	4 000  
	16 000  

	6.
	Бошка харажат
	сум
	 
	 
	300  

	7.
	ЖАМИ:
	сум
	 
	 
	130 000  

	8.
	Ишлаб чикариладиган махсулот сони
	 
	 
	 
	1 333  

	9.
	1 та хот дог учун кичик БАТОН ишлаб чикариш хом ашё харажати
	сум
	 
	 
	97,5  


	БОШҚА ХАРАЖАТЛАР.


Шунингдек, маҳсулотларни сақлаш, мойлаш, техник хизмат кўрсатиш, биноларни иситиш, ёритиш харажатлари ўзгармас харажатлар бўлиб, хисоблагич ва белгиланган нормативлар асосида хисобланади. Бу харажатлар маҳсулот ишлаб чиқариш учун кетадиган жами таннархнинг 2 % ни ташкил қилади.
Булардан ташқари электр энергия харажатлари маҳсулот жами таннархининг     3 %ни ва транспорт харажатлари махсулот жами таннархининг 5 фоизини ташкил қилади.





	НОН (лепёшка) ишлаб чикариш таннархи



	
	
	
	
	
	

	№
	ХАРАЖАТЛАР
	Ул.бир
	И/ч бирлиги

(сумда)
	1 кунда

(сумда)
	1 ойда

(мин сум)
	1 йилда

(мин сум)

	1.
	Хом ашё харажати
	сум
	366,4
	128 240,0
	3 077,8
	36 933,1

	2.
	Амартизация харажати
	сум
	9,3
	3 255,2
	78,1
	937,5

	3.
	Иш хаки харажати
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4.
	Иш хакидан ажратма 25 %
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Бошкарув харажатлари
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Электр энергия харажати                                         (жами таннархнинг 2 %)
	сум
	7,5
	2 629,9
	63,1
	757,4

	7.
	Бошка харажатлар                                                                   (жами таннархнинг 3 %)
	сум
	11,3
	3 944,9
	94,7
	1 136,1

	8.
	Транспорт харажатлари                                                                   (жами таннархнинг 5 %)
	сум
	18,8
	6 574,8
	157,8
	1 893,5

	9.
	Жами харажат
	 
	413,3
	144 644,7
	3 471,5
	41 657,7

	10.
	Сотиш бахоси
	 
	600  
	210 000  
	5 040,0  
	60 480,0  

	11.
	Фойда
	 
	186,7  
	65 355,3  
	1 568,5  
	18 822,3  


	Хот дог учун кичик БАТОН ишлаб чикариш таннархи

	
	
	
	
	
	

	№
	ХАРАЖАТЛАР
	Ул.бир
	И/ч бирлиги

(сумда)
	1 кунда

(сумда)
	1 ойда

(мин сум)
	1 йилда

(мин сум)

	1.
	Хом ашё харажати
	сум
	97,5
	29 257,3
	702,2
	8 426,1

	2.
	Амартизация харажати
	сум
	10,9
	3 255,2
	78,1
	937,5

	3.
	Иш хаки харажати
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4.
	Иш хакидан ажратма 25 %
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Бошкарув харажатлари
	сум
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Электр энергия харажати                                         (жами таннархнинг 0,5 %)
	сум
	2,2
	650,3
	15,6
	187,3

	7.
	Бошка харажатлар                                                                   (жами таннархнинг 1 %)
	сум
	3,3
	975,4
	23,4
	280,9

	8.
	Транспорт харажатлари                                                                   (жами таннархнинг 1,5 %)
	сум
	5,4
	1 625,6
	39,0
	468,2

	9.
	Жами харажат
	 
	119,2
	35 763,8
	858,3
	10 300,0

	10.
	Сотиш бахоси
	 
	150
	45 000
	1 080,0
	12 960,0

	11.
	Фойда
	 
	30,8
	9 236,2
	221,7
	2 660,0


	МОЛИЯВИЙ НАТИЖА

	
	
	
	
	
	
	минг сумда

	№
	КУРСАТКИЧЛАР
	1 чорак
	2 чорак
	3 чорак
	4 чорак
	Жами 1 йилда

	1.
	Махсулотларни сотишдан тушум
	18 360,0
	18 360,0
	18 360,0
	18 360,0
	73 440,0

	2.
	Махсулот ишлаб чикариш таннархи
	12 989,4
	12 989,4
	12 989,4
	12 989,4
	51 957,6

	3.
	Ялпи даромад
	5 370,6
	5 370,6
	5 370,6
	5 370,6
	21 482,4

	4.
	Якка тадбиркор солиги
	372,9
	372,9
	372,9
	372,9
	1 491,6

	5.
	пенсия жамгармасига ажратма
	74,7
	74,7
	74,7
	74,7
	298,8

	6.
	Кредит фоиз кайтиши
	581,8
	436,4
	272,7
	109,1
	1 400,0

	7.
	Кредит маблаги кайтиши
	2 727,2
	4 090,8
	4 090,8
	4 091,2
	15 000,0

	8.
	Соф фойда
	1 614,0
	395,8
	559,5
	722,7
	3 291,9


Шундай қилиб Якка тартибдаги тадбиркор «__________ устама хақи йилига 16 фоиз бўлган 15000,0 минг сўм кредит маблағидан 1 йил муддатга фойдаланиши натижасида 21482,4 минг сўм даромад қилади. Кредит тўловлари ва барча мажбурий тўловларни тўлагандан кейин якка тартиюдаги тадбиркор хисобида 3 291,9 минг сўм соф фойда қолади.
Бу маблағдан Якка тартибдаги тадбиркор «__________ кейинги фаолиятини ривожлантириш учун фойдаланади.
ЯТТ «__________»

______________










        (имзо, мухр)
Якка тартибдаги тадбиркор «__________» нинг йилига устама 16 фоиз бўлган 15000,0 сўм кредит маблағини қайтариш 

ГРАФИГИ.
минг сумда
	Ойлар
	Кредит суммаси колдиги
	Кредит суммаси кайтиши
	Кредит фоиз кайтиши
	Жами тулов

	1
	15 000,0
	0,0
	200,0
	200,0

	2
	15 000,0
	1 363,6
	200,0
	1 563,6

	3
	13 636,4
	1 363,6
	181,8
	1 545,4

	4
	12 272,8
	1 363,6
	163,6
	1 527,2

	5
	10 909,2
	1 363,6
	145,5
	1 509,1

	6
	9 545,6
	1 363,6
	127,3
	1 490,9

	7
	8 182,0
	1 363,6
	109,1
	1 472,7

	8
	6 818,4
	1 363,6
	90,9
	1 454,5

	9
	5 454,8
	1 363,6
	72,7
	1 436,3

	10
	4 091,2
	1 363,6
	54,5
	1 418,1

	11
	2 727,6
	1 363,6
	36,4
	1 400,0

	12
	1 364,0
	1 364,0
	18,2
	1 382,2

	Жами 12 ойда
	 
	15 000,0
	1 400,0
	16 400,0


ЯТТ «__________»

______________











        (имзо, мухр)
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