axoli, tashkilot va korxonalarni duradgorlik materallari bilan ta’minlash
Kirish kismi
Yakka tartibdagi tadbirkor ________loyixasining biznes-rejasi, Karshi shaxrida axoli, tashkilot va korxonalarni duradgorlik materallari bilan ta’minlash,  ishlab chikarish uchun kerakli asbob-uskunalarni sotib olishni  tashkillashtirishni asoslash maksadida takdim etilmokda. Ushbu loyixani tijorat banklari resurslari xisobidan kichik va urta biznes sub’ektlarini kreditlash mexanizmi, № 902 sonli tartibga kura moliyalashtirish rejalashtirilgan.


Loyixa tashabbuskori tomonidan, Karshi shaxrida  duradgorlik materiallariga ishlab chikarish bozorida talab va taklifni  taxlil kilish natijasida, ushbu xizmatni  tashkillashtirish tugrisida karor kabul kilindi. Shaxarda ushbu xizmatlar bozorida vujudga kelgan sharoit, ya’ni kurilish materiallarini tayyorlab sotishda yukori sifatli xizmatga talabning kattaligi, bunday karorni kabul kilishga asos buldi.


Loyixani amalga oshirish uchun, kredit xisobidan sotib olinadigan    uskunalar, loyixa tashabbuskori shaxsiy mulki bulgan bino xizmat kursatish maydoniga joylashtirish kuzda tutilmokda.

1.LOYIXANING MAKSADI.


Ushbu loyixani amalga oshirishdan maksad, Karshi shaxrida axoli, tashkilot va korxonalarni ta’minlash, tayyorlab sotish yoki duradgorlik maxsulotlarini ishlab chikarish uchun kerakli asbob-uskunalarni sotib olishni  tashkillashtirishni asoslash maksadida takdim etilmokda. 


Yakka tartibdagi tadbirkor ________umumiy ish faoliyati strategiyasi bilan ushbu kursatiladigan xizmatlarni tashkillashtirish loyixasi urtasida ichki ziddiyat yukdir.


Loyixa tashabbuskorining, loyixani amalga oshirishdan maksad kuyidagi sabablarga kura:

- kursatiladigan xizmatlar tannarxining yukori emasligiga nisbatan kapital xarajatlarning tezda uzini koplay olishligi,

- kerakli ish materiallarini  etkazib beruvchilar va kursatiladigan xizmatlarga mijozlarning kupligi va loyixa tashabbuskorining etarli darajada tajribaga ega ekanligidan, loyixaning amalag oshirish maksadga muvofikligini kursatadi.

Kerakli ish materiallarini etkazib beruvchilar va mijozlar bilan loyixa tashabbuskorining  urtasida, ushbu loyixa buyicha olib borilgan muzokaralar, ularning loyixa buyicha xamkorlik kilishga  juda katta kizikishi va istagi borligini kursatdi. Xududiy kulay joylashganligi, xamda kursatiladigan xizmatlarga tumanda mijozlarning kupligi loyixani amalga oshirish uchun juda yaxshi imkoniyat yaratadi.
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Loyixaning umumiy narxi

Tablitsa 2.1.

	3.
	Ketadigan xom ashyo materiallar (1 oyga)
	120320
	580000
	700320

	
	JAMI
	420320
	3000000
	3420320


Loyixada xisob-kitoblar uchun kabul kilingan kredit shartlari
1. Kredit mikdori – 3000000 sum
2. Kaytarish muddati – 24 oy
3. Imtiez davri – 0 oy
4. Kredit foizi –26%

5. Kreditni epish - xar 1 yillik  ba’dallar bilan kaytarish.

111. XIZMATLAR  KURSATISh  PROGRAMMASI
Xizmatlar kursatish rejasi.

Xizmatlar kursatish rejasi va kursatiladigan xizmatlar turi, kredit xisobidan sotib olinadigan asbob-ukunalarining, ishlab chikarish kuvvati va texnik imkoniyatidan kelib chikkan xolda tuzildi.

Kursatiladigan xizmatlar xajmi, 1 oyda, ya’ni 24 ish kunida  loyixa buyicha tulik  kuvvatda  ishlaganda, 10 ta stol,40 ta stul va 12 ta xontaxta  tayyorlaydi.

Xizmatlar kursatish rejasini tuzishda, ishlab chikarishni tashkillashtirish jaraeni xam e’tiborga olingan.Yakka tartibdagi tadbirkor fakatgina stol,stul va xontaxta tayyorlab sotish emas, balki uni olib borib xam beradi.

Ishlab chikarishni tayerlash.

Ishlab chikarishning jaraeni, uzini ichiga, olinaetgan asbob-uskunalar, kursatiladigan xizmatlar joyini kayta moslashtirish tadbirlari va shu tadbirlar bilan boglik xarajatlarni oladi.

Ushbu xarajatlar loyixa tashabbuskori  xisobidan koplanadi.

Xizmatlar kursatish  jaraeni.


Yakka tartibdagi tadbirkor ________, kredit mablaglari xisobidan olinadigan asbob-uskunalar bilan ta’mirlash xizmatlarini tashkillashtirishni rejalashtirgan. 


Kredit olingandan sung, tadbirkor 30 kun mobaynida kerakli asbob-uskunalarni sotib olib, xizmat kursata boshlaydi. Shu maksadda tadbirkor, asbob-uskunalarni kuyidagi etkazib beruvchilar bilan shartnomalar tuzgan:

Loyixada Biznes-rejada,  bir xaftada ish kuni, 6 kun xisobida kabul kilingan.

1 stol,stul va xontaxtani tayyorlash uchun ketadigan materiallar xarajatlari
Tablitsa 3.2

	№
	
	Ulchov birligi
	Soni
	Narxi
(sum)
	Summasi (sum)

	1.
	Stanok stolyarno’y
	dona
	1
	850000
	850000

	2.
	Stanok frezerno’y
	dona
	1
	750000
	750000

	3.
	Yogoch kesish asbobi
	dona
	1
	500000
	500000

	4.
	Drel
	dona
	1
	100000
	100000

	5.
	Tiski
	dona
	1
	80000
	80000

	6.
	Materiallar
	kub
	0,5
	120000
	60000

	7.
	DSP va DVP
	dona
	2-2
	8000
	32000

	8.
	Iskkanalar
	dona
	1kom
	30000
	30000

	
	JAMI
	
	
	2438000
	2420000


Zamonaviy stol,stul va xontaxtalarni tulik ta’mirlashga va tayyorlashda ketadigan materiallarning xarajatlarini, mijozlar  sotib olinish narxida tulaydilar. Loyixa tashabbuskori, kursatilgan xizmat uchun xak oladi. 

Elektroenergiya xarajatlari
Asbob-uskunalarni 10 stol,stul va xontaxtalarni tulik ta’mirlashda va tayyorlashda, xamda tsexni eritish va boshka talablarini kondirishga 240 kVt elektroenergiya sarf kiladi. Tadbirkor, 1 kVt.ga 7 sum xisobidan tulaydi. Elektroenergiyaga bir oyda kilinadigan xarajatlar 1680 sumni tashkil etadi.

Transport xarajatlari
Ish materiallarini xizmat kursatish tsexiga olib kelishga,  transport ijaraga olinadi. Transport xarajatlari 10000 sum mikdorida kabul kilingan. Urtacha bir oy davomida   10000  sumga tengdir.

4.1 tablitsada  10 stol,stul va xontaxtalarni tayyorlash va  ta’mirlash xarajatlari kursatilgan.

1 dona stol,stul  va xontaxtalarni tulik tayyorlashh kalkulyatsiyasi
Tablitsa 3.3

	№
	Xarajatlar nomi
	Umumiy mikdori (sum)

	1.
	Xom-ashe va materiallar
	17500

	5.
	Elektroenergiya xarajatlari
	1680

	6.
	Transport xarajatlari
	10000

	
	JAMI
	29180



1 oy muddat ichida 10 ta stol ,stul va 12 ta xontaxta tulik tayyorlanadi. 1oy ichida rejaga kura, kursatiladigan xizmatlarning tannarxi 700320 sumni tashkil etadi. 12 oy  ichida ishlab chikariladigan maxsulotlarning tannarxi 8403840 sumni tashkil etadi.

1V.SOLIGLAR, TULOVLAR VA ChEGIRMALAR.

Yakka tartibdagi tadbirkor  bir oy ichida  11835 sum mikdorida solik tulovini tulaydi.

V.   MOLIYaVIY   REJA.

Yakka tartibdagi tadbirkorning, kredit xisobidan kuriladigan duradgorlik materiallarini tashkil etiladigan maxsulotlar savdo ustama xaki 30% bilan sotiladi va bir oy ichida mablagni 1 marta tulik aylantirish rejalashtirgan.

Pastda kayd etilgan kursatkichlar asosida 5.1 tablitsada, kredit mablagining bir marta tulik aylanishdan  olinishi rejalashtirilgan daromad kursatilgan.

Tablitsa 5.1.

	№
	Nomi
	Ketadigan xarajatlar (sum)
	Ustama xaki 30 %
	Kutilaetgan tushum

	
	Materiallar
	700320
	210096
	910416



Bir oy ichida kredit mablagining rejalashtirilgan aylanishidan kutilaetgan daromad 910416 sumni, un ikki oyda 10924992 sumni tashkil etadi.



6.2 tablitsada loyixani amalga oshirish uchun jalb etilgan kredit mablagini kaytarish va kreditdan foydalanganlik foizlarini tulash sxemasi kursatilgan.

Kreditni kaytarish tablitsasi
Tablitsa 5.2.

	 №
	Tulov davri

	Kredit mikdori (sum)
	Yillik foiz stavkasi 26%
	Kaytariladigan kredit summasi (sum)
	Jami tulanadigan  summa (sum)

	1
	0 yil
	3000000
	
	-
	-

	2
	1-yil
	3000000
	780000
	1500000
	2280000

	3
	2-yil
	1500000
	390000
	1500000
	1890000

	
	JAMI
	0
	1170000


	3000000
	4170000



Loyixaning, 24 oy  ichida amalga oshirilishi natijasida, kutilaetgan moliyaviy kursatkichlar 6.3 tablitsada aks ettirilgan.

MOLIYaVIY  REJA
	Tablitsa 5.3.

№
	Kursatkichlar nomi
	 1 yil (sum)
	2 yil
(sum)

	1
	Tushum
	10924992
	10924992
	

	2
	Xarajatlar
	8403840
	8403840

	3
	Daromad
	2521152
	2521152

	4
	Kreditning foizi
	780000
	390000

	5
	Kaytariladigan kredit summasi
	1500000
	1500000

	6
	Solik tulovi
	142020
	142020

	6
	Tulovlardan keyin koladigan foyda
	99132
	489132


Yakka tartibdagi tadbirkor 24 oy ichida 588264 sum sof foyda oladi.

XULOSA.


Ushbu loyixani takdim etishdan oldin, loyixa tashabbuskori tomonidan, Karshi shaxrini kurilish materiallari bozoridagi axvol, loyixani amalga oshirishda ta’sir kursatadigan xamma faktorlarni e’tiborga olib, chukur taxlil etildi.


Keltirilgan moliyaviy kursatkichlar natijalari, xamda  xizmat kursatishni tashkillashtirishning butun programmasini taxlil kilish, ichki bozordagi sharoitni, birinchi navbatda xom-asheni etkazib berish, xuddi shunday korxonalar tomonidan buladigan rakobatni, ishlab chikarishdagi bulishi mumkin bulgan xatarlar va boshka faktorlarni e’tiborga olib kilingan taxlil natijasida loyixani amalga oshirishda, loyixa tashabbuskori tomonidan kursatilgan barcha tadbirlarning samaraliligi va xaetiyligi tugrisida xulosaga kelinadi.


Ushbu loyixani amalga oshirilishi, loyixa tashabbuskori fikrini xaetga tatbik etishga,xamda Respublikamizda olib borilaetgan iktisodiy isloxatlarga uz ulushini kushishga imkon yaratiladi.

