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РЕЗЮМЕ
1. Краткое описание проекта
Как в проекте по дыне
2.  Краткая характеристика предпринимателя
Как в проекте по дыне

3.  Финансовый анализ проекта
Как в проекте по дыне

4.  Вклад проекта в экономику
Как в проекте по дыне

1. ПЛАН МАРКЕТИНГА
1. Описание продукции
Учебный Центр «Бизнес Консультант» предлагает учебные курсы по следующим направлениям:

Бизнес курсы – Программа бизнес курса разработана тренерами нашей страны по международной методике обучения кадров.

Данная учебная программа по ведению эффективного бизнеса основана на опыте  ведущих предпринимателей мира.

Тренер – имеет сертификат, полученный по окончании тренинга тренеров ТОТ от 15-19 декабря 2009г.
Длительность курса – 10 дней
Компьютерные курсы – разработан квалифицированным программистом Каримовым Сухробом.

Данный курс необходим в делопроизводстве и в эффективном использовании новейших офисных технологий.

Длительность курса – 20 дней
Языковые курсы – основаны на методике Британских университетов по ускоренному изучению якыка.

Тренер Шохрух Мамасалиев является квалифицированным лингвистом и имеет 10-летний опыт работы. 
Длительность курса – 3 месяца
2. Сравнение продукции с продукцией / услугами конкурентов 

Сначала немного ознакомить с ситуацией на рынке:

Кто оказывает подобные услуги н рынке?

Кто основные из конкурентов, кто нет..

Группы конкурентов (крупные или мелкие и т.д.)

Описать подробнее тех конкурентов, с которыми вы себя сравниваете…
Здесь должны быть указаны те конкуренты, которые продают свою продукцию на том же рынке, что и вы.

	Критерий сравнения
	Конкуренты

	
	ТРС
	ККАМ
	ЗБТ
	БК

	Цена/качество
	4
	5
	5
	3

	Репутация
	4
	3
	5
	3

	Удобное время
	4
	3
	4
	5

	Специалисты
	4
	3
	4
	5

	Оснащение
	5
	5
	5
	5

	Методика
	3
	3
	4
	5

	Выполнение обязательств
	4
	4
	5
	5

	Гарантия/результат
	4
	4
	5
	5

	Ассортимент
	4
	3
	5
	3

	Итого:
	35
	33
	42
	39


Пояснить каждый критерий

Обосновать каждую оценку 

Как пример – проект по сушеной дыне. 
Итоги маркетингового исследования показали, что уже на начальном этапе существования нашего учебного центра мы имеем возможность конкурировать с лидерами рынка, а по некоторым параметрам таким как, «удобное время», «специалисты» и «методика обучения» мы имеем конкурентное преимущество.

3. Местонахождение
Республика Каракалпакстан, г. Нукус, ул. Мустакиллик, д 3, в здании «Бизнес Центра» 
Тел.: +99861 770-71-03

Факс.: +99861 770-71-04

Немного обосновать, почему именно там. 
Как пример – проект по сушеной дыне. 
4. Географические регионы, охватываемые проектом  (Область рынка)
Республика Каракалпакстан и Хорезмская область.
Льготные цены на выездное обучение по областям Андижан и Кашкадарья. 

5. Сегмент рынка (клиенты)
Сделать сегментировние по каждой услуге отдельно
Описать, откуда информация (Исследование+ статистика)
	Студент
	15%
	Предприниматель 
	40%

	Гос. служащий 
	5%
	Специалист
	10%

	Безработный
	20%
	Другое, укажите
	10%


16-18            -  35%       

19-25            -  30%

26-30            -  20%

31-35            -  10%

36- и выше  - 5%

6. Общая величина спроса
Численность населения города Нукус составляет более 450 тыс. человек, из них количество дееспособного населения,  занятого в разных областях деятельности, составляет 290 тыс. человек в год (65%).
По итогам анкетирования у 60% дееспособного населения есть потребность в обучении в учебных центрах города (__ тыс.чел.)
1. Сколько из них (какой процент)  хотят посещать:

- бизнес-курсы

- компьютерные курсы

- языковые курсы

3. По какой цене они готовы посещать.

Описать более детально, т.к. у вас 3 направления. По каждому из них нужно описать более конкретно. Методика описания – как в проекте по рекламе.
7. Доля участия в рынке
Доля участия на рынке нашего учебного центра на первый год состовляет 0,07% от общего спроса, т.к. имеется достаточно высокая конкуренция среди учебных центров, которые оказывают схожие услуги, хотя наша методика проведения занятий имеет существенные различия от методик конкурентов.
8. Цена продажи
	Наименование продукции
	Цена

	Бизнес курсы
	120 000

	Компьютерные курсы
	150 000

	Языковые курсы
	200 000


9. Прогноз объёма продаж
	Наименование 
	М е с я ц ы 

	 
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Бизнес курс 10 дней  

	 Цена, тыс. сум 
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0

	 Количество 
	0
	0
	12
	0
	12
	0

	 Выручка от реализации, тыс. сум 
	0
	0
	1440
	0
	1440
	0

	 Компьютерные курсы 20 дней  

	 Цена, тыс.сум 
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0

	 Количество 
	0
	4
	6
	8
	8
	8

	 Выручка от реализации, тыс. сум 
	0
	600
	900
	1200
	1200
	1200

	 Языковые курсы 60 дней  

	 Цена, тыс. сум 
	200 000
	200 000

	 Количество 
	4
	12

	 Выручка от реализации, тыс. сум 
	800
	2400

	 Всего клиентов 
	4
	4
	18
	20
	20
	8

	Выручка от реализации,тыс.сум
	800,0
	600,0
	2 340,0
	3 600,0
	2 640,0
	1 200,0


Продолжение таблицы

	Наименование 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Итого за год

	 
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	 

	Бизнес курс 10 дней  
	 

	 Цена 
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0
	120,0
	

	 Количество 
	24
	0
	12
	0
	24
	0
	84

	 Выручка от реализации 
	2880
	0
	1440
	0
	2880
	0
	   10 080,0   

	 Компьютерные курсы 20 дней 
	 

	 Цена 
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0
	150,0
	

	 Количество 
	8
	8
	4
	4
	4
	6
	68

	 Выручка от реализации 
	1200
	1200
	600
	600
	600
	900
	   10 200,0   

	 Языковые курсы 60 дней 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Цена 
	200 000
	200 000
	

	 Количество 
	20
	12
	48

	 Выручка от реализации 
	4000
	2400
	     9 600,0   

	 Всего клиентов 
	52
	8
	16
	16
	28
	6
	200

	Выручка от реализации,тыс.сум
	8 080,0
	1 200,0
	2 040,0
	3 000,0
	3 480,0
	900,0
	29 880,0


10.  Стратегия маркетинга
Обучить студентов, гос. служащих, безработных, предпринимателей, специалистов города Нукуса по направлениям бизнеса, компьютерных навыков и языковых  курсов.

Стратегия маркетинга построена на основе 4Р: 

Product – Продукт, 

Place  - Место расположения и место оказания услуги
Price - Цена 

Promotion – продвижение своей услуги
Исходя из этого, определено:
1) Продукт:
Бизнес курсы: 

Учебная программа обучения ведению эффективного бизнеса.

Программа основана на опыте  ведущих предпринимателей мира.

При проведении курса используется международная методика обучения кадров.
Продолжительность курса – 10 дней.
Курсы проводятся сертифицированным бизнес-тренером.

Компьютерные курсы:

Учебная программа разработана квалифицированным программистом.
Курс предусматривает передачу знаний по использованию современных компьютерных технологий в офисной деятельности  и делопроизводстве.
Продолжительность курса – 20 дней
Языковые курсы:

Курсы основаны на методике Британских университетов по ускоренному изучению якыка.

Преподаватель - квалифицированный лингвист, имеющий 10-летний опыт работы. 
Продолжительность курса – 3 месяца
2) Расположение Учебного  Центра:

Республика Каракалпакстан, г. Нукус, ул. Мустакиллик, д 3, в здании «Бизнес Центра»
 Такое расположение в центре города Нукуса удобно для клиента.
3) Цена определяется по себестоимости. 
Стоимость курсов:
Бизнес курсы - 120 000 сум

Компьютерные курсы - 150 000 сум

Языковые курсы - 200 000 сум

4) Реклама в виде буклетов, вывесок, баннеров. 
11. Средства  маркетинга
Основными средствами являются буклеты, вывески, баннеры.
12. Бюджет маркетинга
	Статьи затрат
	М е с я ц ы

	 
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Затраты на буклеты, вывески, баннеры, Сум 
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000

	Итого затрат по маркетингу, тыс. сум
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0


	Статьи затрат
	М е с я ц ы
	Итого

	 
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	за год

	Затраты на буклеты, вывески, баннеры
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000
	50 000
	600 000

	Итого затрат по маркетингу, тыс. сум
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	600,0


2.  ПЛАН ПРОИЗВОДСТВА
1. Производственный процесс
Производственный процесс оказания услуги по участию в курсах включает:
- разработка программы курса

- запись слушателей на курс
- подготовка раздаточного материала

- проведение занятий

- выдача сертификата
2. Основные средства и инструменты.  Амортизационные отчисления
	Наименование статей
	Количество, шт.
	Цена, тыс.сум
	Стоимость, тыс. сум
	Норма ам-ции,%
	Сумма амортизации, в тыс сум 

	 
	 
	 
	 
	 
	в год
	в месяц

	Компьютеры P-IV
	5
	             600,0   
	           3 000,0   
	20%
	           600,0   
	        50,0   

	3 в 1 - принтер, сканер, ксерокс
	1
	             500,0   
	             500,0   
	20%
	           100,0   
	          8,3   

	Проектор
	1
	           2 000,0   
	           2 000,0   
	20%
	           400,0   
	        33,3   

	Мебель
	 
	           2 000,0   
	           2 000,0   
	15%
	           300,0   
	        25,0   

	Итого
	 
	 
	           7 500,0   
	 
	        1 400,0   
	      116,7   


3. Техническое обслуживание и ремонт
В первый год деятельности ремонт и техническое обслуживание оборудовании будет поддерживаться поставщиками. 

Для проведения технического обслуживания оборудования в последующие годы будут предусмотрены ежемесячные отчисления в размере 30-40 тыс. сум.

4. Источники оборудования
	Оборудование, инструменты и приспособления
	Поставщики
	Условия покупки

	Компьютеры P-IV
	Указать, кто поставщик…
	По перечеслению, с гарантией и тех обслуживанием на год  

	3 в 1 - принтер, сканер, ксерокс
	Указать, кто поставщик
	По перечеслению, с гарантией и тех обслуживанием на год  

	Проектор
	Указать, кто поставщик
	По перечеслению, с гарантией и тех обслуживанием на год  

	Мебель
	ООО «Каршимебель»
	По перечеслению, с гарантией на 3 года  


5. Используемая мощность
	Наименование курсов
	Кол-во Дней/ продолжительность
	Количество обучаемых в год

	
	
	

	Бизнес курс
	10 дней
	84

	Компьютерные курсы
	20 дней
	68

	Языковые курсы
	60 дней
	48

	Итого
	
	200


	Наименование курсов
	Месяцы

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Бизнес курс
	0
	0
	12
	0
	12
	0
	24
	0
	12
	0
	24
	0

	Компьютерные курсы
	0
	4
	6
	8
	8
	8
	8
	8
	4
	4
	4
	6

	Языковые курсы
	4
	12
	20
	12


6. Размещение и схема предприятия
Арендуемое помещение составляет 100 м2. Из них: 

	Наименования комнат
	Площадь (м2)

	Конференц зал
	50

	Компьютерный класс
	20

	Администрация
	15

	Ресепшн
	15

	Итого:
	100


Схема расположения комнат и аудитории:
	Конференц зал 50 м2
	Ресепшн 
 15 м2
	Компьютерный класс 
20 м2

	
	Администрация 15 м2
	

	
	
	


График использования помещений
	Наименования курсов
	Время
	понедельник
	вторник
	среда

	Компьютерный класс
	4 раза день
	компьютерные курсы
	компьютерные курсы
	компьютерные курсы

	Конференц зал
	1/2 рабочего дня на каждый курс
	Бизнес курсы/языковые курсы
	Бизнес курсы/языковые курсы
	Бизнес курсы/языковые курсы


	Наименования курсов
	Время
	Четверг
	Пятница
	Суббота

	Компьютерный класс
	4 раза день
	компьютерные курсы
	компьютерные курсы
	компьютерные курсы

	Конференц зал
	1/2 рабочего дня на каждый курс
	Бизнес курсы/языковые курсы
	Бизнес курсы/языковые курсы
	Бизнес курсы/языковые курсы


7. Потребность в сырье
При осуществлении деятельности по проведению обучения необходима бумага для распечатки раздаточного материала.

Годовые затраты на приобретение сырья приведено в нижеследующей таблице:

	 Наименование статей
	Ед.изм.
	Цена 1 листа, сум
	Количество раздат. материала на 1 участника, шт.
	Стоимость раздат. материала на 1 участника,  сум
	Количество раздат. материала  в год, шт.
	Стоимость раздат. материала в год, сум

	Бумага формата А4, листов
	листов
	25
	60
	1 500
	200
	300 000

	Итого
	
	25
	60
	1 500
	200
	300 000


Расходы на сырье по месяцам 
	Наименование статей
	1 мес.
	2 мес.
	3 мес.
	4 мес.
	5 мес.
	6 мес.

	Количество участников курсов
	4
	4
	18
	20
	20
	8

	Количество необходимого сырья
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Количество листов формата А4
	240
	240
	1 080
	1 200
	1 200
	480

	Стоимость сырья, тыс. сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бумага и материалы, тыс.сум
	          6   
	           6   
	            27   
	           30   
	        30   
	           12   

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бизнес курсы, тыс. сум
	         -     
	          -     
	            18   
	            -     
	        18   
	           -     

	Компьютерные курсы, тыс. сум
	         -     
	           6   
	              9   
	           12   
	        12   
	           12   

	Языковые курсы, тыс. сум
	6
	18

	Итого, тыс. сум
	6
	6
	27
	30
	30
	12


Продолжение таблицы
	Наименование статей
	7 мес.
	8 мес.
	9 мес.
	10 мес.
	11 мес.
	12 мес.
	Итого за год

	Количество участников курсов
	52
	8
	16
	16
	28
	6
	            200   

	Количество необходимого сырья
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	              -     

	Количество листов формата А4
	3 120
	480
	960
	960
	1 680
	360
	       12 000   

	Стоимость сырья, тыс. сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бумага и материалы, тыс.сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бизнес курс, тыс. сум
	             78   
	           12   
	           24   
	           24   
	           42   
	             9   
	            300   

	Компьютерные курсы, тыс. сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Языковые курсы, тыс. сум
	30
	18
	12

	Итого, тыс. сум
	78
	12
	24
	24
	42
	9
	300


В ходе обучения используются следующие расходные материалы:
· Флип

· Мел

· Ручка

· Карандаш

· Цветная бумага
· Маркеры и др.

Распределение затрат на расходные материалы, в том числе на одного участника курсов приведены в нижеследующей таблице:

Распределение затрат на расходные материалы

	Наименование статей
	Цена, сум
	Наименование курсов
	 

	
	
	Бизнес курс 10 дней на 12 чел.
	Компьютерные курсы 20 дней на 4 чел.
	Языковые курсы 60 дней на 10 чел.
	Всего затраты на расходные материалы 

	
	
	Кол-во
	всего, сум
	Кол-во
	всего, сум
	Кол-во
	всего, сум
	тыс.сум

	Флип
	  10 000   
	           1   
	      10 000   
	             1   
	  10 000   
	             2   
	       20 000   
	           40   

	Мел
	       100   
	           2   
	          200   
	             2   
	      200   
	             6   
	           600   
	             1   

	Ручка
	       100   
	          15   
	       1 500   
	             5   
	      500   
	           12   
	         1 200   
	             3   

	Карандаш
	       100   
	          15   
	       1 500   
	             5   
	      500   
	           12   
	         1 200   
	             3   

	Цветные бумаги
	       100   
	          50   
	       5 000   
	           10   
	    1 000   
	         100   
	       10 000   
	           16   

	Маркеры
	       500   
	          15   
	       7 500   
	             5   
	    2 500   
	           20   
	       10 000   
	           20   

	и прочее
	    5 000   
	           1   
	       5 000   
	             1   
	    5 000   
	             1   
	         5 000   
	           15   

	Итого
	 
	          99   
	      30 700   
	           29   
	  19 700   
	         153   
	       48 000   
	           98   

	Стоимость расходного материала на 1 участника, сум
	 
	 
	       2 558   
	 
	    4 925   
	 
	         4 800   
	 


Затраты на расходные материалы по месяцам
	Наименование статей
	1 мес.
	2 мес.
	3 мес.
	4 мес.
	5 мес.
	6 мес.

	Количество групп
	1
	1
	3
	4
	3
	2

	в том числе:
	
	
	
	
	
	

	Бизнес курсы
	-
	-
	1
	-
	1
	-

	Компьютерные курсы
	-
	1
	2
	2
	2
	2

	Языковые курсы
	1
	2

	Стоимость расходного материала, тыс. сум

	в том числе:
	
	
	
	
	
	

	Бизнес курс
	-
	-
	30,7
	-
	30,7
	-

	Компьютерные курсы
	-
	19,7
	39,4
	39,4
	39,4
	39,4

	Языковые курсы
	48,0
	96,0

	Итого
	48,0
	19,7
	70,1
	135,4
	70,1
	39,4


	Наименование статей
	7 мес.
	8 мес.
	9 мес.
	10 мес.
	11 мес.
	12 мес.
	Итого за год

	Количество групп, всего
	6
	2
	2
	3
	3
	2
	32

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	Бизнес курсы
	2
	0
	1
	0
	2
	0
	7

	Компьютерные курсы
	2
	2
	1
	1
	1
	2
	18

	
	1
	2
	7

	Стоимость расходного материала, тыс. сум
	

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	Бизнес курс
	61,4
	-
	30,7
	-
	61,4
	-
	214,9

	Компьютерные курсы
	39,4
	39,4
	19,7
	19,7
	19,7
	39,4
	354,6

	
	96,0
	96,0
	336,0

	Итого
	196,8
	39,4
	50,4
	115,7
	81,1
	39,4
	905,5


8. Стоимость рабочей силы
	Зарплата 
	Количество, чел.
	Зар.плата в месяц, сум
	Единый соц. платеж, сум
	Затраты на зар.плату 1 сотрудника в месяц, сум
	Итого затраты на зарплату, тыс. сум

	 
	 
	 
	 
	 
	в месяц
	в год

	Производство
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Тренер по бизнес курсу
	1
	200000
	48 000,0
	248 000,0
	248,0
	2 976,0

	Тренер по компьютерному курсу
	1
	200000
	48 000,0
	248 000,0
	248,0
	2 976,0

	тренер по языковым курсам
	1
	200000
	48 000,0
	248 000,0
	248,0
	2 976,0

	Итого з/п производства
	3
	 
	 
	744 000,0
	744,0
	8 928,0


9. Наличие рабочей силы
Для проведения курсов привлекаются тренеры, имеющие подготовку как в плане  специальной подготовки, так и в плане проведения занятий. В настоящее время такие специалисты имеются. 
В данном разделе можно написать о них подробнее.

10.  Мотивация рабочих к труду
Мотивация персонала предусматривает предоставление рабочих мест, обеспечение удобным рабочим местом, своевременную оплату труда. Кроме того, тренерам будет предоставлена возможность для саморазвития.

11.   Производственные накладные расходы
	Наименование статей
	Цена, тыс.сум
	Количество в месяц, шт.
	Стоимость, тыс. сум

	
	
	
	в месяц
	в год

	Тех.обслуживание и ремонт*
	 
	 
	 
	 

	Амортизация
	 
	 
	116,7
	1 400,0

	Аренда помещения, м2
	2000
	70
	140,0
	1 680,0

	Итого
	 
	 
	256,7
	3 080,0


*Техническое обслуживание оборудовании будет поддерживаться поставщиками в 1-ый год эксплуатации
12.  Производственная себестоимость единицы продукции
	Наименование статей
	Показатели
	    в том числе:
	 

	 
	В целом по учебному  центру
	Бизнес курсы
	Комп. Курсы
	Языковые курсы

	Основное сырье, тыс. сум 
	300,0
	126,0
	102,0
	72,0

	Заработная плата, тыс. сум
	8 928,0
	2 976,0
	2 976,0
	2 976,0

	Расходные материалы
	905,5
	214,9
	354,6
	336,0

	амортизация
	1 400,0
	220,0
	640,0
	540,0

	аренда
	1 680,0
	600,0
	480,0
	600,0

	Количество обучаемых, чел.
	200,0
	84,0
	68,0
	48,0

	Производственная себестоимость на 1 участника, тыс. сум
	66,068
	49, 249
	66,950
	94,250


Производственная себестоимость 1 курса для одного участника:
Бизнес курсы – 49 249 сум
Компьютерные курсы – 66 950 сум
Языковые курсы (за 3 месяца) – 94 250 сум
3. ПЛАН  ОРГАНИЗАЦИИ   И   МЕНЕДЖМЕНТА
1. Юридическая форма бизнеса
Для осуществления деятельности по обучению в настоящее время законодательством Республики Узбекистан предусмотрена юридическая форма – Некоммерческое Образовательное Учреждение (НОУ). 

Поэтому юридической формой бизнеса по данному проекту является Некоммерческое Образовательное Учреждение (НОУ).
2. Организационная структура бизнеса








3. Опыт предпринимателя в бизнесе и его квалификация
Написать о менеджере и об Учредителях
(Как в проекте по сушеной дыне)
4. Предоперационная деятельность
	Виды деятельности
	недели
	
	

	
	ответст-венный
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Маркетинговые исследования
	С. Каримов
	+
	+
	
	
	
	
	
	

	Разработка бизнес плана
	С. Каримов
	
	+
	+
	+
	+
	
	
	

	Подбор оборудования
	С. Каримов
	
	
	
	
	+
	
	
	

	Подбор персонала
	Р. Зарикеев
	
	
	
	
	
	+
	+
	

	Подбор помещения 
	А. Турдымуратов
	
	
	
	
	
	+
	
	

	Поиск источников финансирования
	А. Менглиев
	
	
	
	
	+
	
	
	

	Регистрация учебного центра
	А. Менглиев
	
	
	
	
	
	
	+
	

	Разработка программы обучения (сначала менеджером предприятия, затем – совместно с преподвателями)
	Ш. Мамасалиев
	
	
	
	+
	+
	+
	
	

	Лицензия 
	А. Менглиев
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Итого:
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5. Предоперационные расходы
	Виды деятельности
	Общие затраты,

	 
	тыс. сум

	Маркетинговые исследования
	                    10,0   

	Разработка бизнес плана
	                    50,0   

	Подбор оборудования
	                    20,0   

	Подбор персонала
	                        -     

	Подбор помещения 
	                    10,0   

	Поиск источников финансирования
	                    10,0   

	Регистрация учебного центра
	                 222,2   

	Разработка программы обучения
	                 200,0   

	Получение лицензии 
	                 185,2   

	ИТОГО:
	                 707,4   


6. Офисное оборудование
	Наименование статей
	Количество, шт.
	Цена, тыс.сум
	Стоимость, тыс. сум
	Норма амортизации,%
	Сумма амортизации,  тыс. сум

	
	
	
	
	
	в год
	в месяц

	Компьютеры P-IV
	2
	600,0
	1 200,0
	20%
	240,0
	20,0

	3 в 1 - принтер, сканер, ксерокс
	1
	500,0
	500,0
	20%
	100,0
	8,3

	Мебель
	
	2 000,0
	2 000,0
	15%
	300,0
	25,0

	Итого
	
	
	3 700,0
	
	640,0
	53,3


7. Административные расходы
Потребность в сырье и его стоимость
	Наименование статей
	Ед.изм.
	Цена, сум
	Количество в месяц
	Стоимость в месяц, тыс. сум
	Стоимость в год, тыс. сум

	Расходы по управлению
	 
	 
	 
	 
	 

	канц товары
	 
	 
	 
	6,0
	72,0

	расходы на связь (телефон, интернет)
	 
	 
	 
	8,0
	96,0

	Итого
	 
	 
	 
	14,0
	168,0


Затраты на зарплату 
	Зарплата 
	Количество, чел.
	Зар.плата в месяц, сум
	Единый соц. платеж, сум
	Затраты на зар.плату 1 сотрудника в месяц, сум
	Итого затраты на зарплату, тыс. сум

	 
	 
	 
	 
	 
	в месяц
	в год

	Управленческий персонал 
	3
	 
	 
	756 400,0
	756,4
	9 076,8

	Директор
	1
	  250 000 
	60 000,0
	310 000,0
	310,0
	3 720,0

	менеджер по маркетингу
	1
	  200 000 
	48 000,0
	248 000,0
	248,0
	2 976,0

	главный бухгалтер
	1
	  160 000 
	38 400,0
	198 400,0
	198,4
	2 380,8

	Обслуживающий персонал
	1
	 
	 
	106 700,0
	106,7
	1 280,4

	зав склада
	1
	    70 000 
	36 700,0
	106 700,0
	106,7
	1 280,4

	Итого з/п администрации
	           4 
	 
	 
	863 100,0
	863,1
	10 357,2


Расчет полной себестоимости:

	Наименование статей
	Показатели
	    в том числе:
	 

	 
	В целом по учебному  центру
	Бизнес курсы
	Комп. Курсы
	Языковые курсы

	Основное сырье, тыс. сум 
	300,0
	126,0
	102,0
	72,0

	Заработная плата, тыс. сум
	8 928,0
	2 976,0
	2 976,0
	2 976,0

	Расходные материалы
	905,5
	214,9
	354,6
	336,0

	амортизация
	1 400,0
	220,0
	640,0
	540,0

	аренда
	1 680,0
	600,0
	480,0
	600,0

	Количество обучаемых, чел.
	200,0
	84,0
	68,0
	48,0

	Производственная себестоимость, тыс. сум
	66,068
	49,249
	66,950
	94,250

	Затраты на маркетинг, тыс. сум
	600,0
	252,0
	204,0
	144,0

	Административные затраты, тыс. сум
	11 165,2
	4 689,4
	3 796,2
	2 679,6

	Полная себестоимость, тыс. сум
	124,894
	108,075
	125,776
	153,076


Полная себестоимость 1 курса для одного участника:
Бизнес курсы – 108 075 сум
Компьютерные курсы – 125 776 сум

Языковые курсы (за 3 месяца) – 153 076 сум
4. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
1. Потребность в денежных средствах 

2. Отчёт о прибылях и убытках

3. Отчёт о потоке денежных средств (Сash flow) 

4. График погашения кредита

5. Балансовый отчет 

Все таблицы распечатать из файла EXCEL  

Рассчитать по формулам, которые приведены в раздаточном материале:

6.  Точки безубыточности

7.  ROI 

Офис менеджер





Директор





Бухгалтер








Тренер по бизнес курсу





Тренер по компьютерному курсу








Тренер по языковым курсам
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