«Tasdiqlayman»
«____________» 

ma’suliyati cheklangan jamiyatisi raxbari
                                                                                                 G’.                            .G’ ____________
Avtotransport vositasida yo’lovchi tashish xizmatini ko’rsatishni yo’lga qo’yish bo’yicha
BIZNES REJA
LOYIXANINING UMUMIY QIYMATI 681 980 000 SO’M
KREDIT MIQDORI 524 600 000 SO’M
O’Z MABLAG’I XISOBIDAN 157 380  000 SO’M
Farg’ona  - 2010 yil
“____________” MA’SULIYaTI ChEKLANGAN JAMIYaTI TOMONIDAN AXOLI VA TAShKILOTLARGA TRANSPORT XIZMATINI KO’RSATISh FAOLIYaTINI KENGAYTIRISh BO’YIChA TUZILGAN BIZNES LOYIXANING MUNDARIJASI
1. Loyixa tashabbuskori haqida ma’lumot.

2. Loyixa maqsadi.

3. Loyixa axamiyati.

4. Marketing rejasi.

5. Ishlab chiqarish rejasi.

6. Moliyaviy reja.

7. Xarajatlar rejasi.

8. Kreditni qaytarish rejasi.

9. Xulosa.  

1.LOYIHA TAShABBUSKORI XAQIDA MA’LUMOT
1.1.Nomi: 

Krill xarfida: «____________» ma’suliyati cheklangan jamiyati (kuyida «korxona» deb yuritiladi)
Lotin yozuvida: «____________________» ma’suliyati cheklangan jamiyati 
O’zbek tilida: ____________ ma’suliyati cheklangan jamiyati
1.2. Korxonaning  
maliy manzili:
O’zbekiston Respublikasi, Farg’ona viloyati, Yozyovon tumani, ____________ ____________.
1.Z.Davlat ro’yxatidan o’tgan sana: 

20__ yil _____ reestr raqami № ___
1.4. Mulkchilik shakli:
ma’suliyati cheklangan jamiyat 
1.5. Asosiy faoliyat yo’nalishi:
 Axoliga va  yuridik shaxslarga transport xizmatini ko’rsatish, Avtomobillarga  turli  texnik  xizmatlar ko’rsatish xamda  ishlab chikarish;
1.6. Bank ma’lumotlari:
XG’r:__________________________; MFO____________;
«Mikrokreditbank» banki Farg’ona bo’limi; INN______________
2. LOYIHANING MAQSADI
Avtotransport vositasida yo’lovchi tashish xizmatini ko’rsatishni evaziga daromad olish
Bozor iqtisodiyoti sharoitida faoliyat ko’rsatayotgan iqtisodiyotning asosiy xarakatlantiruvchi kuchi bo’lib kichik va o’rta biznes hamda xususiy tadbirkorlik hisoblanadi.
Bizning iqtisodiyotimiz ham ildam qadamlar bilan bozor munosabatlari sharoitida ish yuritishga o’tib bormoqda. 
O’zbekiston Respublikasi Prezidentining hamda Vazirlar Maxkamasining kichik biznesni rivojlantirish bo’yicha qabul qilinayotgan bir qator imtiyozli qaror va farmonlar natijasida kichik va xususiy tadbirkorlik soxasida juda katta rivojlanishlar bo’lmoqda.
 Respublikamizda faoliyat olib borayotgan tadbirkorlik sub’ektlari ko’plab yo’nalishlarda mamlakatning iqtisodiy rivojlanishiga o’z hissalarini ko’shib kelmoqdalar.
«____________» ma’suliyati cheklangan jamiyatisi (quyida «korxona» deb yuritiladi) viloyatda faoliyat olib borayotgan tadbirkorlik sub’ektlarini ish faoliyatlarini o’rganib chiqqan holda,tuman axolisiga mayishiy xizmat ko’rsatish, o’z faoliyatini kengaytirish va shuning natijasida daromad olish maqsadida mazkur loyixani amalga oshirishga qaror qildi.
Korxona mazkur loyixaga amalga oshirishi davomida bugungi kunda Respublikamizda tadbirkorlik sohasidagi imkoniyatlardan foydalanib, viloyatning iqtisodiy rivojlanishiga o’z hissasini qo’shadi ya’ni:
· Respublika xududida ishlab chiqarilayotgan maxalliy maxsulotlarni sotib oladi;
·  Ishsizlik sonini kamayishiga amaliy yordam beradi.
· Davlatga soliq to’lashi natijasida byudjet rejasini bajarilishida o’z hissasini qo’shadi.
· Yozyovon tumanida mavjud bo’lmagan transport xizmatini yo’lga qo’yadi;
· Viloyat tijorat banklarida belgilangan nakd pul tushumi rejasini bajarilishida amaliy yordam beradi. 
· Korxona yuqoridagi vazifalarni bajarishi natijasida daromad oladi.
Korxona bugungi kunda avtotransport vositasida tuman va shaxar axolisiga xizmat ko’rsatib kelayotganligi, tumanda boshqa avtotransport yo’nalishida faoliyat ko’rsatayotgan korxona yo’qligi korxona tomonidan amalga oshirilayotgan loyixa to’liq amalga oshirilishini ta’minlaydi. 
3. LOYIHA AHAMIYaTI
Bozor holati tahlillari shuni ko’rsatmokdaki, korxona tomonidan amalga oshirilishi rejalashtirilgan mazkur loyixa axolining, jumladan tuman va tuman atrofida istiqomat qiluvchi axolining talablariga mos keladi. 
Korxona aytib o’tilganidek, Yozyovon tumanida joylashgan bo’lib, loyixa bo’yicha olib kelinishi rejalashtirilayotgan avtobuslar Yozyovon-Marg’ilon-Farg’ona yo’nalishlarida qatnovni amalga oshiradilar. 
Bu xolat esa, loyixaning ko’zlangan darajada amalga oshirilishiga imkon yaratuvchi asosiy omillardan biri bo’lib xisoblanadi. Bundan tashqari kuzatuv natijalariga ko’ra, loyiha amalga oshirilishi rejalashtirilayotgan joyda faqat Farg’ona shaxarda faoliyat ko’rsatayotgan xususiy korxonalarga tegishli avtobuslar hamda Marg’ilon-Yozyovon yo’nalishlarida xarakatlanuvchi damas avtomobillari faoliyat olib bormoqda. Tuman aholisi Farg’ona shahriga kelishi uchun Yozyovon tumanidan Marg’ilon shaxriga so’ngra esa Marg’ilon shaxridan Farg’ona shaxriga qatnovchi avtomobillarga extiyoj sezmoqdalar. Farg’ona shaxrining xususiy korxonasiga qarashli avtobuslar esa ijara shartnomasiga asosan faoliyat oib borayotganligi sababli yo’l xaqi bir muncha qimmat bo’lmoqda. Bundan tashqari topshirilishi zarur bo’lgan naxt pul esa shaxar banklariga topshirilmoqda. Agar korxona tumanda ushbu faoliyatni amalga oshirishga erishsa, tumandagi naxt pul tushumi rejasini bajarilishida bir oz bo’lsada o’z xissasini qo’shishga erishadi. Bu esa  loyixaning yuqori qismida aytib o’tilgan bandlariga mos keladi.
3. MARKETING REJASI
Bugungi kunda respublikamizda xususiy tadbirkorlik keng rivojlangan bo’lib, turli xil yo’nalishlarda axoliga mayishiy xizmat ko’rsatuvchi korxonalar mavjud.

 Korxona tomonidan bugungi kundagi bozor xolati bo’yicha  aholiga transport xizmatlarini ko’rsatuvchi raqobatdosh korxonalarning ayrim xizmat turlari hamda ularning  narxlarini o’rganib chiqildi.

3-ilovadagi jadvalda raqobatdosh korxonalarning narxlari xamda korxonaning imtiyozli narxlari ko’rsatib o’tiladi.

Ma’lumki, xar bir tadbirkor o’z faoliyatini boshlashdan avval bozor xolatini o’rganib chiqadi.
 Korxona raxbariyati tomonidan xam bugungi kunda axoliga transport xizmat ko’rstuvchi korxonalarning bir kunlik ish faoliyati o’rganib chiqilganda, jami bir kunda o’rtacha ––––––––so’mlik xizmat ko’rsatishi aniqlandi.

Loyixani amalga oshirish jarayonida mavjud raqobatchilarni o’rganish, ularning ustunlik va kamchilik tomonlarini, ularning bozordagi xolatlarini, xarakatlarini, mijozlar bilan muomlasini, reklama faoliyatini, umuman olganda umumiy xizmat ko’rsatish jarayonini o’rganib, taxlil qilib, ana shu natijalarga asosan ish yuritish juda muximdir. Chunki, xozirgi bozor munosabatlari shakllanib, rivojlanib borayotgan bir paytda, raqobatchilarga nisbatan e’tiborsiz xarakat qilish salbiy natijalarni keltirib chiqarishi, xususan mijozlar sonining kamayib ketishiga olib kelishi mumkin.

Shu boisdan mazkur loyixani amalga oshirishda raqobatchilar faoliyatini o’rganib, taxlil qilib borishga aloxida e’tibor qaratiladi. 

Iktisodiyotning kaysi yo’nalishida bo’lishidan kat’iy nazar maxsulot va xizmatlarini rivojlantirishda reklama aloxida o’rin egallaydi.  

Korxona tomonidan bugungi kundagi bozor xolatini o’rganishi natijasida shu narsa aniq bo’ldiki, yangi tashkil etilayotgan korxonalar tez fursatda ichki bozorda o’z o’rinlarini egallash maqsadida turli reklamalarga aloxida e’tibor qaratganlar.

Korxona yuqorida aytib o’tilganidek loyihani asosan Yozyovon tumani hamda Marg’ilon shahrida amalga oshirirayotganligi sababli asosiy xizmatlarni xam shu er aholisiga ko’rsatiladi. 

“____________” korxonasi bugungi kundagi bozor xolatini o’rgangan xolda o’z xizmat turlarini kengaytirishni rejalashtirgan. 
Ma’lumki, yoz oylarida ko’pchilik shaxar tashqarisidagi salqin va so’lim go’shalarga dam olish uchun boradilar. Shu bilan birga  Bunga ko’ra korxona xusussiy korxonalar ishchilarini dam olish uchun farqli o’larok o’z a’zolariga mijozlardan buyurtma oladi, lekin 30% li buyurtma xaqini o’rniga mijozlar korxona faoliyatini boshqa xaydovchilarga reklama tarzda tavsiya etadilar. Bu esa korxonaning mijozlar sonini ortishiga olib keladigan yana bir qulay vaziyatdir. 

Korxona o’z xizmatlarini samarali va sifatli bajarilishini xamda a’zolar  bilan o’z vaqtida xisob kitob ishlarini amalga oshirish, yuzaga keladigan raqobatdoshlikdagi ustunlikni ushlab turish va korxona faoliyatini kengaytirish maqsadida korxona muntazam ravishda quyidagi xolatlarni nazoratiga olishni rejalashtirgan jumaldan:

· Bozor xolatini muntzam ravishda o’rganib turish;

· Xamkorlarning iqtisodiy xolatidan xabardor bo’lib turish; 

·  Reklama faoliyatini rivojlantirish va boshqa xolatlarni nazoratdan chetda qoldirmaslik muxim axamiyat kasb etadi.

O’rganilgan bozor xolati va boshqa ma’lumotlarga qaraganda bugungi kunda viloyatda jami 500 mingga yaqin transport xarakatda bo’lib, shulardan 18 mingga yaqini yo’nalishli taksi faoliyatni bilan shug’ullanib keladi. 

Korxona bir oyda o’rta miqdorda jami 75 ta transportni a’zo 
qilishga erishsa, korxonaning xisob raqamiga a’zolikni o’zidan jami 1 261 687 so’m a’zolik badali kelib tushadi. 

4-ilovadagi  jadvalda korxona tomonidan ko’rsatiladigan asosiy xizmat turlarini bir kunlik tushumi ko’rsatib o’tiladi.

Demak, korxona bir kunda jami  o’rta xisobda 36 ta transportga 102 660 so’mlik xizmat ko’rsatadi. 

5-ilovadagi  jadvalda korxona tomonidan ko’rsatiladigan asosiy xizmat turlarini oylik, choraklik xamda yillik tushumi ko’rsatib o’tiladi.

Demak korxonaning  bir oylik tushumi o’rtacha   3 920 925 so’mni tashkil etsa, bir choraklik tushumi 11 762 775, yillik tushumi esa 47 051 100 so’mni tashkil etadi.

Umumiy faoliyatni tashkil etish xamda uni bevosita amalga oshirish jarayonida yuqoridagi boskichlarning qay darajada sifatli va to’g’ri ravishda amalga oshirilib borilishi bevosita faoliyat natijalariga o’z ta’sirini ko’rsatadi. Shu sababdan ushbu bosqichlarning amalga oshirilishi korxona raxbarining bevosita o’zi tomonidan boshqarilib, doimiy ravishda nazorat qilib boriladi.

Bugungi kunda korxonaning loyixasiga o’xshash loyixa bo’yicha Yozyovon tumani xamda Marg’ilon shaxarida bunday xizmat turlari bilan faoliyat olib boruvchi korxonalar xozirgi kunda tashkil etilmagan. Bu esa, mijozlarning ko’p bo’lishini ta’minlashga xizmat qiladi.

Korxona biznes loyixasining umumiy qiymati 22 000 000 (yigirma ikki million ) so’mni tashkil etib, shundan «____________» ma’suliyati cheklangan jamiyatisi tomonidan 6 000 000 (olti million ) so’mlik loyixani amalga oshirilishida rejalashtirilgan 7x6 3ta xona qurish uchun qurilish ishlariga sarflaydi.
Korxona bankdan mikrolizing olayotganligi sababli o’z loyixasini 3 yil davomida amalga oshirishni rejalashtirgan. Shunga ko’ra so’ralayotgan 16 000 000 (un olti million) so’m kredit mablag’iga korxona Xitoy Halk Respublikasida ishlab chiqarilgan bugungi kundatuman vatuman atrofidagi avtomobillarga xizmat ko’rsatuvchi shaxobchalarda juda kam bo’lgan zamonaviy jami 4 xil texnologiyalarni sotib olishni rejalashtirgan.

Korxona tomonidan olinadigan kredit 3 yil muddat davomida korxonada tomonidan amalga oshiriladigan loyixaga to’liq sarflanadi va 3 yil muddat davomida olinayotgan kredit mablag’ belgilangan muddatida loyixaga asosan qaytarilishi taminlanadi.
1-ilovadagi jadvalda loyixa mablag’larining manbalari va ularning yo’nalishlari ko’rsatib o’tiladi.

Izox: Korxona zamonaviy texnologiyalarni Xitoy Xalk Respublikasidan texnologiyalar olib keluvchi O’zbekiston-Xitoy qo’shma korxonalaridan shartnoma asosida pul o’tkazish yo’li bilan sotib oladi.
Loyixani amalga oshirish uchun talab etiladigan aylanma mablag’lar esa, korxonaning o’z ichki mablag’lari xisobidan qoplanadi. 
      Barcha qurilish va umumiy tashkillash ishlari, bankdan 

olinadigan kredit xujjatlarini tayyorlash rejaga ko’ra 2 oy davomida amalga oshiriladi hamda shundan so’ng loyiha bo’yicha xizmat ko’rsatish faoliyatini amalga oshirishga kirishiladi.

IShLAB ChIQARISh REJASI
 Yuqorida aytib o’tilganidek, korxona viloyat miqiyosida yo’lga qo’yilmagan yangi usulda avtomobillarga mayishiy xizmat ko’rsatish faoliyatini olib boradi. 

 
Korxona xususiy avtokorxonalar xamda jismoniy shaxslar bilan yillik shartnoma asosida pul o’tkazish hamda nakd pul to’lash yo’li bilan xisob kitob ishlarini olib borishni rejalashtirgan. Bunga ko’ra xar bir avtomashina korxona xisob raqamiga eng kam ish xaqining yarim barobari miqdorida “a’zolik” badali to’laydi. A’zo bo’lgan avtomashina egalariga korxona tomonidan tayyorlangan maxsus raqamlar kiritilgan kartochkalar beriladi va ular a’zolar bazasiga kiritiladi.

A’zolar quyidagi xizmatlardan imtiyozli ravishda foydalanish xuquqiga ega bo’ladilar ya’ni:

·  Avtomobillarni bir xaftada bir marotaba texnik ko’rikdan bepul o’tkazish;
· Yoz faslida ikki xaftada bir marotaba avtomobilni barcha joylarini bepul avtomoyka qilish;

· Ustaxona joylashgan xududdan 25 km radiusgacha bo’lgan masofada qolib ketgan mashina joyiga borib ustalar tomonidan imtiyozli narxda  tuzatish;
· Bozor xolatidan arzon narxda avtomobil extiyot qismlarini sotib olish va boshqa xizmatlar
Yuqoridagi xizmatlarning barchasi qolgan xizmat ko’rsatuvchi shaxobchalardan 30% arzon bo’lgan narxlarda xizmat ko’rsatadi. Bu esa korxona mijozlarining ko’payishi va ishchilar doimiy ravishda ish bilan ta’minlanishiga va qolgan raqobatdoshlardan ustunligiga olib keladi.

Korxona o’zining faoliyatini, ortiqcha xarajatlardan hamda o’z uslubini saqlab qolishi uchun xususiy avtokorxonalar tizimida faoliyat olib borayotgan avtomashinalar uchun avtokorxonalar bilan, shaxsiy avtomobil egalari bilan esa viloyat Yo’l xarakati xavfsizligi boshqarmasi bilan shartnoma tuzishni rejalashtirgan. Ushbu sharnomani tuzishdan maqsad, misol tariqasida bir avtomobilning biror bir qismi buzilib mashina yo’lda qolib ketganda, korxona ustalari joylarga borib mashinani imtiyozli narxlarda tuzatadilar, yangi extiyot kismni qo’yadilar yoki vaqtincha qo’yadilar. Xaydovchi mashinasini soz holda xaydab ketadi va 1 ish kunida qo’yilgan ehtiyot qismni yoki xizmat xaqini to’lashi kerak bo’ladi. Xaydovchi ushbu qoidani buzgan taqdirda korxona YYX bilan tuzilgan sharnomaga asosan avtomashinani qidiruvga e’lon beradi va mashina YYX xodimlari tomonidan jarima maydonchasiga olib boriladi. Qo’rilgan zararni xaydovchi qoplagan taqdirdagina mashina jarima maydonchasidan olib chiqiladi. 

Korxona o’zining quyidagi loyixasini  jami 8 nafar ishchini ish bilan ta’minlagan xolda amalga oshiradi. Bunga ko’ra 7 ta ishchi ustalar ya’ni razval ustalari (2ta), balansirovka ustasi (2ta), Elektrik (1ta),Motor ustalari (2ta) va 1ta ishchi operator xisoblanadi. (Korxona xususiy bo’lganligi, faoliyati doimiy bo’lganligi xamda ishchilarni o’z takliflariga ko’ra xisob-kitoblar uchun 1 oylik ish kunlarini o’rta xisobda 26 kun o’rniga to’liq bir oy 30 kun deb olinadi.)

Korxona 7 nafar ishchilar bilan mexnat shartnomasini O’zbekiston Respublikasining mexnat kodeksiga asoslangan holda tuzadi.
 Bunga ko’ra ishchi ustalarning bir oylik maoshi 200 000 so’m etib belgilanishi rejalashtirilmokda. Bugungi kunda zamonaviy texnologiyalar asosida yuqori malakaga ega bo’lgan ustalar kamligi xamda korxona o’z ishchilarini o’z mexnatlariga fidokorona yondoshishlarini inobatga olgan xolda, korxona tomonidan xar bir ustaga xar ikki oyda korxona tomonidan 100 000 so’mdan mukofot puli ajratilishi belgilangan.  

 2-ilovadagi jadvalda korxonaning ishchilar ro’yxati ko’rsatib o’tiladi.

Marketing strategiyasi
Bugungi kunda respublikamizda xususiy tadbirkorlik keng rivojlangan bo’lib, turli xil yo’nalishlarda axoliga mayishiy xizmat ko’rsatuvchi korxonalar mavjud.
 Korxona tomonidan bugungi kundagi bozor xolati bo’yicha avtomobillarga xizmat ko’rsatuvchi raqobatdosh korxonalarning ayrim xizmat turlari hamda ularning  narxlarini o’rganib chiqildi.
3-ilovadagi jadvalda raqobatdosh korxonalarning narxlari xamda korxonaning imtiyozli narxlari ko’rsatib o’tiladi.

Ma’lumki, xar bir tadbirkor o’z faoliyatini boshlashdan avval bozor xolatini o’rganib chiqadi. Korxona raxbariyati tomonidan xam bugungi kunda axoliga mayishiy xizmat ko’rstuvchi korxonalarning bir kunlik ish faoliyati o’rganib chiqilganda, jami bir kunda o’rtacha 210 000 so’mlik xizmat ko’rsatishi aniqlandi.
Loyixani amalga oshirish jarayonida mavjud raqobatchilarni o’rganish, ularning ustunlik va kamchilik tomonlarini, ularning bozordagi xolatlarini, xarakatlarini, mijozlar bilan muomlasini, reklama faoliyatini, umuman olganda umumiy xizmat 
ko’rsatish jarayonini o’rganib, taxlil qilib, ana shu natijalarga asosan ish yuritish juda muximdir. Chunki, xozirgi bozor munosabatlari shakllanib, rivojlanib borayotgan bir paytda, raqobatchilarga nisbatan e’tiborsiz xarakat qilish salbiy natijalarni keltirib chiqarishi, xususan mijozlar sonining kamayib ketishiga olib kelishi mumkin.

Shu boisdan mazkur loyixani amalga oshirishda raqobatchilar faoliyatini o’rganib, taxlil qilib borishga aloxida e’tibor qaratiladi. 

Korxona yuqorida aytib o’tilganidek, o’zining doimiy mijozlari bo’lganligi, korxona tomonidan ko’rsatilgan xizmatlar uchun mijozlar xoxlagan usulda tulovlarni amalga oshirishlari mumkinligi sababli boshqa korxonalardan ustun turadi.
Bundan tashqari korxona tomonidan bugungi kundagi bozor xolatini o’rganishi natijasida shu narsa aniq bo’ldiki, yangi tashkil etilayotgan korxonalar tez fursatda ichki bozorda o’z o’rinlarini egallash maqsadida turli reklamalarga aloxida e’tibor qaratganlar.

Iktisodiyotning kaysi yo’nalishida bo’lishidan kat’iy nazar maxsulot va xizmatlarini rivojlantirishda reklama aloxida o’rin egallaydi. Korxona ushbu xarajatlarni qoplash maqsadida yana bir yangi usulni ishlab chiqdi. 

Bugungi kunda viloyatda bir qancha “Buyurtma taksi” faoliyati bo’yicha faoliyat olib borayotgan korxonalar mavjud bo’lib, bu korxonalar tizimida 20-30 nafar taksi xadovchilari faoliyat ko’rsatib keladilar. Korxona  mijozlardan buyurtma olganligi sababli xar bir buyurtmaning 30% i korxona ulushi xisoblanadi. 

“____________” korxonasi farqli o’larok o’z a’zolariga mijozlardan buyurtma oladi, lekin 30% li buyurtma xaqini o’rniga mijozlar korxona faoliyatini boshqa xaydovchilarga reklama tarzda tavsiya etadilar. Bu esa korxonaning mijozlar sonini ortishiga olib keladigan yana bir qulay vaziyatdir. 

Korxona o’z xizmatlarini samarali va sifatli bajarilishini xamda a’zolar  bilan o’z vaqtida xisob kitob ishlarini amalga oshirish, yuzaga keladigan raqobatdoshlikdagi ustunlikni ushlab turish va korxona faoliyatini kengaytirish maqsadida korxona muntazam ravishda quyidagi xolatlarni nazoratiga olishni rejalashtirgan jumaldan:

· Bozor xolatini muntzam ravishda o’rganib turish;

· Xamkorlarning iqtisodiy xolatidan xabardor bo’lib turish; 
·  Reklama faoliyatini rivojlantirish va boshqa xolatlarni nazoratdan chetda qoldirmaslik muxim axamiyat kasb etadi.

O’rganilgan bozor xolati va boshqa ma’lumotlarga qaraganda bugungi kunda viloyatda jami 500 mingga yaqin transport xarakatda bo’lib, shulardan 18 mingga yaqini yo’nalishli taksi faoliyatni bilan shug’ullanib keladi. 

Korxona bir oyda o’rta miqdorda jami 75 ta transportni a’zo 
qilishga erishsa, korxonaning xisob raqamiga a’zolikni o’zidan jami 1 261 687 so’m a’zolik badali kelib tushadi. 

4-ilovadagi  jadvalda korxona tomonidan ko’rsatiladigan asosiy xizmat turlarini bir kunlik tushumi ko’rsatib o’tiladi.
Demak, korxona bir kunda jami  o’rta xisobda 36 ta transportga 102 660 so’mlik xizmat ko’rsatadi. 

5-ilovadagi  jadvalda korxona tomonidan ko’rsatiladigan asosiy xizmat turlarini oylik, choraklik xamda yillik tushumi ko’rsatib o’tiladi.

Demak korxonaning  bir oylik tushumi o’rtacha   3 920 925 so’mni tashkil etsa, bir choraklik tushumi 11 762 775, yillik tushumi esa 47 051 100 so’mni tashkil etadi.
Umumiy faoliyatni tashkil etish xamda uni bevosita amalga oshirish jarayonida yuqoridagi boskichlarning qay darajada sifatli va to’g’ri ravishda amalga oshirilib borilishi bevosita faoliyat natijalariga o’z ta’sirini ko’rsatadi. Shu sababdan ushbu bosqichlarning amalga oshirilishi korxona raxbarining bevosita o’zi tomonidan boshqarilib, doimiy ravishda nazorat qilib boriladi.

 Korxonaning yillik xarajatlari
Iqtisodiy rivojlanishning barcha soxalarida ma’lum darajada xarajatlar bo’lgani kabi korxonaning rivojlanishda xam bir qator xarajatlar yuzaga keladi. Korxona loyixani amalga oshrishidan avval bugungi kundagi bozor xolatini o’rganib chiqishga qaror qilgan. Bunga ko’ra korxona o’z xarajatlarini qisqartirishi uchun quyidagi imkoniyatlardan foydalangan ya’ni:

· Sotib olinayotgan texnologiyalar yangi va zamonaviyligi;
·  Xaydovchilar bilan tuzilgan shartnomada ko’rsatilganidek xar bir transport bir oyda bir marotaba eng kam ish xakining yarim barobari miqdorida “a’zolik”badali to’laydilar;
· Korxonaning a’zolari bo’lganligi sababli muntazam ravishda ish bilan ta’minlanadi
Barchaga ma’lumki, maxsulot yoki xizmatning tannarxi uning xarajatlariga bevosita bog’likdir. Shuning uchun korxona o’z imkoniyatlaridan kelib chiqqan holda imkon qadar xarajatlarini qisqartirishi natijasida yangi ishchi o’rinlarini yaratish, viloyatdagi boshqa xududlarda xam o’z faoliyatini kengaytirishni rejalashtirgan.

Quyidagi jadvalda korxona loyixani amalga oshirishidagi xarajatlar ko’rsatib o’tiladi.
Korxonaning oylik xarajatlari
	№
	Kursatkichlar
	Oylik xarajatlar

	1
	Ish xaqi
	 2 300 000

	2
	Umumiy soliqlar
	 313 674

	3
	Kommunal to’lovlar
	50 000

	4
	Boshqa xarajatlar
	 100 000

	5
	Mukofot puli
	 269 160

	
	Jami
	 3 232 834


Korxonaning choraklik xarajatlari
	№
	Kursatkichlar
	Choraklik xarajatlar

	1
	Ish xaki
	6 900 000

	2
	Umumiy soliklar
	 941 022

	3
	Kommunal tulovlar
	450 000

	4
	Boshka xarajatlar
	 600 000

	5
	Mukofot puli
	 807 480

	 
	Jami
	 9 698 502


Korxonaning yillik xarajatlari
	№
	Ko’rsatkichlar
	Yillik xarajatlar

	1
	Ish xaqi
	27 600 000

	2
	Umumiy soliqlar
	3 764 088

	3
	Kommunal to’lovlar
	1 800 000

	4
	Boshqa xarajatlar
	2 400 000

	  5
	Mukofot puli
	3 229 920

	  6
	Jami
	38 794 008


Demak, korxonaning bir yillik kredit tani va foizidan tashkari xarajati o’rtacha 38 794 008 so’mni tashkil etadi.

6-ilovadagi jadvalda korxonannig umumiy xarajatlari kursatilib utadi.
Demak korxona bankdan 3 yil muddatga 16 000 000 so’m mikdorida yillik 5 foiz ustamasi bilan qaytarib berish sharti bilan kredit olsa, 3 yilda korxona 141 153 000 so’m tushum xisobiga mavjud bo’lgan xarajatlar ya’ni bankdan olingan karziga 17 293 737 so’m, boshka umumiy xarajatlarga esa 116 382 024 so’m tulash bilan birga 7 477 239 so’m mikdorda sof daromad oladi. Shu bilan birga korxona o’zining faoliyatini kengaytirish maqsadida yangi zamonaviy “avtoyuvish” shaxobchasini ochadi.
«____________» 

ma’suliyati cheklangan jamiyatisi raxbari:                        ____________
KREDITNI KAYTARISh JADVALI
	№
	Oylar
	Oylar
	Kredit so’mmasi
	Kredit
so’mmasini
kaytarish
	Kredit foizi
	Jami summa

	1
	01.01.2010
	01.02.2010
	16 000 000
	-
	66 666
	66 666

	2
	01.02.2010
	01.03.2010
	16 000 000
	-
	66 666
	66 666

	3
	01.03.2010
	01.04.2010
	16 000 000
	-
	66 666
	66 666

	4
	01.04.2010
	01.05.2010
	16 000 000
	-
	66 666
	66 666

	5
	01.05.2010
	01.06.2010
	   16 000 000 
	500 000
	64 583
	564 583

	6
	01.06.2010
	01.07.2010
	15 500 000
	500 000
	62 500
	562 500

	7
	01.07.2010
	01.08.2010
	15 000 000
	500 000
	60 416
	560 416

	8
	01.08.2010
	01.09.2010
	14 500 000
	500 000
	58 333
	558 333

	9
	01.09.2010
	01.10.2010
	14 000 000
	500 000
	56 250
	556 250

	10
	01.10.2010
	01.11.2010
	13 500 000
	500 000
	54 166
	554 166

	11
	01.11.2010
	01.12.2010
	13 000 000
	500 000
	52 083
	552 083

	12
	01.12.2010
	01.01.2011
	12 500 000
	500 000
	50 000
	550 000

	13
	01.01.2011
	01.02.2011
	12 000 000
	500 000
	47 916
	547 916

	14
	01.02.2011
	01.03.2011
	11 500 000
	500 000
	45 833
	545 833

	15
	01.03.2011
	01.04.2011
	11 000 000
	500 000
	43 750
	543 750

	16
	01.04.2011
	01.05.2011
	10 500 000
	500 000
	41 666
	541 666

	17
	01.05.2011
	01.06.2011
	10 000 000
	500 000
	39 583
	539 583

	18
	01.06.2011
	01.07.2011
	9 500 000
	500 000
	37 500
	537 500

	19
	01.07.2011
	01.08.2011
	9 000 000
	500 000
	35 416
	534 416

	20
	01.08.2011
	01.09.2011
	8 500 000
	500 000
	33 333
	533 333

	21
	01.09.2011
	01.10.2011
	8 000 000
	500 000
	31 250
	531 250

	22
	01.10.2011
	01.11.2011
	7 500 000
	500 000
	29 166
	529 166

	23
	01.11.2011
	01.12.2011
	7 000 000
	500 000
	27 083
	527 083

	24
	01.12.2011
	01.01.2012
	6 500 000
	500 000
	25 000
	525 000

	25
	01.01.2012
	01.02.2012
	6 000 000
	500 000
	22 916
	522 916

	26
	01.02.2012
	01.03.2012
	5 500 000
	500 000
	20 833
	520 833

	27
	01.03.2012
	01.04.2012
	5 000 000
	500 000
	18 750
	518 750

	28
	01.04.2012
	01.05.2012
	4 500 000
	500 000
	16 666
	516 666

	29
	01.05.2012
	01.06.2012
	4 000 000
	500 000
	14 583
	514 583

	30
	01.06.2012
	01.07.2012
	3 500 000
	500 000
	12 500
	512 500

	31
	01.07.2012
	01.08.2012
	3 000 000
	500 000
	10 416
	510 416

	32
	01.08.2012
	01.09.2012
	2 500 000
	500 000
	8 333
	508 333

	33
	01.09.2012
	01.10.2012
	2 000 000
	500 000
	6 250
	506 250

	34
	01.10.2012
	01.11.2012
	1 500 000
	500 000
	4 166
	504 166

	35
	01.11.2012
	01.12.2012
	1 000 000
	500 000
	2 083
	502 083

	36
	01.12.2012
	01.01.2013
	 500 000
	500 000
	-
	500 000

	
	Jami 
	
	
	16  000  000  
	1  293  737
	17   293  737


1          

              1-ilova                                                                                                                                                                                            (so’mda)
	№
	Maxsulot eki xizmatlar nomi 
	Soni 
	Umumiy kiymati 
	Davlat nomi  
	Kredit xisobidan
	Uz mablagidan 
	Jami 

	1
	Razval
	1
	8 000 000
	Xitoy
	8 000 000 
	-
	8 000 000 

	2
	Balansirovka 
	1
	2 000 000
	Xitoy
	2 000 000
	-
	2 000 000

	3
	Disk ta’mirlagich
	1
	3 000 000
	Xitoy
	4 000 000
	
	4 000 000

	4
	Avto Podyomnik 
	1
	3 000 000
	Xitoy
	3 000 000
	-
	3 000 000

	5
	Kurilish ishlari
	3 xona
	5 000 000
	-
	-
	5 000 000
	5 000 000

	6
	Boshka xarajatlar ya’ni ustaxona uchun zarur jixozlar(klyuch,ombir va boshkalar.)
	
	1 000 000
	-
	-
	1 000 000
	1 000 000

	7
	Jami 
	4Q3xona
	22 000 000
	
	16 000 000
	6 000 000
	22 000 000


2           2-ilova
           (so’mda)
	№
	Ishchilar lavozimi
	Soni
	Oylik ish xaki
	Mukofot puli

	1
	Raxbar
	1
	300 000 
	-

	2
	Operator
	1
	200 000
	33 645

	3
	Razval ustasi
	2
	400 000
	67 290

	4
	Balansirovka ustasi
	2
	400 000
	67 290

	5
	Elektrik 
	1
	200 000
	33645

	6
	Motor ustasi
	2
	400 000
	67290

	
	Jami 
	9
	2 300 000
	269 160


	№
	Xizmatlar nomi
	Rakobatdosh korxonalar narxi
	Korxonaning narxi
	Imtiyoz

	1
	Razval
	3 000 
	2 100
	900        (30%)

	2
	Balansirovka 
	7 000
	4 900
	2 100     (30%)

	3
	Kamer ta’mirlash  
	1 500
	1050
	450        (30%)

	4
	Xodovoy 
	80 000
	56 000
	24 000   (30%)

	5
	Elektr xizmatlari             (1kunlik urta xisobda)
	20 000
	14 000
	6 000     (30%)

	6
	Boshka mayda xizmatlar 
	20 000
	14 000
	6 000     (30%)


3-ilova                                                                                                                                                                                        (so’mda)
4-ilova                                                                                                                                                                                          (so’mda)

	№
	Xizmatlar nomi
	Mijozlar soni
	 Xizmatlar narxi

	1
	Razval
	8
	16 800

	2
	Balansirovka 
	8
	39 200

	3
	Elektr xizmatlari ( 1 kunlik urta xisobda)
	4
	14 000

	4
	Xodovoy 
	1
	18 660

	5
	Boshka mayda xizmatlar
	15
	14 000

	
	JAMI
	36
	102 660


                KORXONANING OYLIK, ChORAKLIK XAMDA YILLIK TUShUMLAR KURSATKIChI 
	          5-ilova                                                                                                                                                                       (so’mda)
№
	Xizmatlar nomi
	Oylik
	Choraklik
	Yillik

	1
	Razval
	315 000
	945 000
	3 780 000

	2
	Balansirovka 
	735 000
	2 205 000
	8 820 000

	3
	Elektr xizmatlari ( 1 kunlik urta xisobda)
	420 000
	1 260 000
	5 040 000

	4
	Xodovoy 
	559 800
	1 679 400
	6 717 600

	5
	Boshka mayda xizmatlar
	420 000
	1 260 000
	5 040 000

	6
	A’zolik badali 
	1 261 687
	3 785 062
	15 140 250

	
	JAMI
	3 710 800
	11 132 400
	44 529 600


KORXONANING 2010 YIL XARAJATLAR KURSATKIChI
  6-ilova 














    (so’mda)
	№
	Kursatkichlar
	I chorak
	II-chorak
	III-chorak
	IV-chorak
	Jami 2010 yil 

	1
	Tushum
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	47 051 100

	2
	Solik
	941 022
	941 022
	941 022
	941 022
	3 764 088

	3
	Ish xaki
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	27 600 000

	4
	Kredit tani  kaytarilishi
	-
	1 000 000
	1 500 000
	1 500 000
	4 000 000

	5
	Kredit foizi
	199 998
	193 749
	174 999
	156 249
	724 995

	6
	Mukofot puli 
	807 480
	807 480
	807 480
	807 480
	3 229 920

	7
	Kommunal tulovlar
	450 000
	450 000
	450 000
	450 000
	1 800 000

	
	Boshka xarajatlar
	600 000
	600 000
	600 000
	600 000
	2 400 000

	
	Sof foyda
	1 864 275
	870 524
	389 274
	408 024
	3 532 097


KORXONANING 2011 YIL XARAJATLAR KURSATKIChI
	№
	Kursatkichlar
	I chorak
	II-chorak
	III-chorak
	IV-chorak
	Jami 2011 yil 

	1
	Tushum
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	47 051 100

	2
	Solik
	941 022
	941 022
	941 022
	941 022
	3 764 088

	3
	Ish xaki
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	27 600 000

	4
	Kredit tani  kaytarilishi
	1 500 000
	1 500 000
	1 500 000
	1 500 000
	6 000 000

	5
	Kredit foizi
	137 499
	118 749
	100 000
	81 249
	437 497

	6
	Mukofot puli 
	807 480
	807 480
	807 480
	807 480
	3 229 920

	7
	Kommunal tulovlar
	450 000
	450 000
	450 000
	450 000
	1 800 000

	
	Boshka xarajatlar
	600 000
	600 000
	600 000
	600 000
	2 400 000

	
	Sof foyda
	426 774
	445 524
	464 273
	483 024
	1 819 595


KORXONANING 2012 YIL XARAJATLAR KURSATKIChI
	№
	Kursatkichlar
	I chorak
	II-chorak
	III-chorak
	IV-chorak
	Jami 2012 yil 

	1
	Tushum
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	11 762 775
	47 051 100

	2
	Solik
	941 022
	941 022
	941 022
	941 022
	3 764 088

	3
	Ish xaki
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	6 900 000
	27 600 000

	4
	Kredit tani  kaytarilishi
	1 500 000
	1 500 000
	1 500 000
	1 500 000
	6 000 000

	5
	Kredit foizi
	62 499
	43 749
	18 749
	6 249
	131 246

	6
	Mukofot puli 
	807 480
	807 480
	807 480
	807 480
	3 229 920

	7
	Kommunal tulovlar
	450 000
	450 000
	450 000
	450 000
	1 800 000

	
	Boshka xarajatlar
	600 000
	600 000
	600 000
	600 000
	2 400 000

	
	Sof foyda
	501 774
	520 524
	545 524
	558 024
	2 125 846


«Файзуллаев Элбек Бахтиёржонович» МЧЖ



