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1.ЦЕЛЬ ПРОЕКТА (РЕЗЮМЕ)

         Бизнес план разработан с целью  осуществления проекта «Развитие и расширение производтво». 
В настоящее время созданы благоприятные условия в целях стимулирования увеличения производства и расширения ассортимента высококачественных конкурентоспособных потребительских товаров, наиболее полного насыщения ими внутреннего потребительского рынка, а также совершенствования механизма взаимоотношений между Республики Узбекистана, от 13.11.2002 года за № 390 пункт -6.
         «Рекомендовать коммерческим банкам предоставлять в установленном порядке кредиты в национальной и иностранной валюте для создания новых и расширения действующих мощностей по производству товаров народного потребления», а также содействию повышению занятости населения и созданию новых рабочих мест. В связи с тем, что собственных средств частного предприятие «__________» для осуществления проекта недостаточно, предприятие просит кредит в сумме 450 000 000 (четыреста пятьдесят миллионов) сум.

В бизнес плане дан подробный анализ услуг с по этапным ростом. Большое внимание в бизнес-плане уделено финансовым аспектам проекта. В завершении дан анализ риска, которые могут возникнуть в процессе реализации проекта и мероприятия, позволяющая их избежать или минимизировать.  
2. ЗАКАЗЧИК ПРОЕКТА

2.1. Реквизиты, статус.

           ООО «__________» зарегистрировано Инспекцией по регистрации субъектов предпринимательства при хокимияте М.Улугбекского  района _________ года за реестровым  № __________.

Наименование заемщика:                                  ООО «__________»

Организационно-правовая форма:                частное предприятие 

Юридический адрес:                                             г.Ташкент, М.Улугбекский район м-в   __________, дом __, кв. __. 

Месторасположение фирмы:                            г.Ташкент., М.Улугбекский район,                                                         м-в __________, дом __, кв. __. 

ИНН:                                                                             _______________
Телефон:                                                                    _____________ 

ОКОНХ:                                                                        ___________
         Уставный фонд общества составляет  70 900 000 (семьдесят миллионов) сум, сформирован в размере 100%.

         Деятельность общества осуществляет  на основании Устава; 

-Законодательства действующий на территории РУз

-Гражданский Кодекс РУз 

-Налоговый Кодекс РУз 

-Национальный стандарт бухгалтерского учета НСБУ №21, зарегистрированный Министерством  Юстиции  23.10.2002 года № 1181 в РУз.  -Положение о порядке налогообложения юридический и физический лиц утвержденный Министерством Финансов Республики Узбекистан №СБ/04-01-32/14827 и Государственным Налоговым Комитетом Республики Узбекистан №16/1-13169 от 28.12.2006г. 

3.СТРАТЕГИЯ ПРОЕКТА 

(история и предпосылки создания проекта) 

      Стратегической целью в рамках проекта является расширение и  утверждение предприятие в дальнейшем, как крупной компании и дальнейшее развитие в сфере производство. Создание новых рабочих мест.

     Существующие меры стимулирования частного предпринимательства, предоставление льгот предприятиям малого и частного бизнеса, открытие кредитных линий международных финансовых организаций, направленных на развитие малого и частного бизнеса и объявлением Президентом РУз 2011 год годом «Малого бизнеса и частного предпринимательства» явились предпосылками создания проекта.

Основные предпосылки создания проекта:

-большой опыт менеджера предприятие в сфере услуг;
-обеспечение повышение рентабельности бизнеса до 20%;
-стартовая готовность персонала;

-оптимальные реализации проекта.
Осуществление вышеизложенного ООО «__________» обеспечить выгодное вложение капитала, создание высокорентабельного и перспективного бизнеса, удовлетворение спроса растущего рынка на услуги ориентированного в первую очередь на спрос потребителя.

4. МАРКЕТИНГОВЫЕ ИССЛЕДОВАНИЯ.
4.1. Ожидаемая конкуренция со стороны существующих потенциальных мест оказывающих услуг.

        Малый бизнес-это сфера приложения труда и источник доходов значительной части населения. Это наиболее гибкая часть рынка труда, поглощающая основную массу трудовых ресурсов невысокой квалификации и с недостаточным опытом, желающих иметь гибкий  рабочий день. Являясь главным источником доходов не только значительной части людей, занятых в его сфере, но и членов их семей, малый бизнес и частное предпринимательство может стать важным фактором роста национального благосостояния.

       Малые и частные предприятия существенно повышают эффектность всей экономики. Они наиболее оперативно реагируют на изменения потребительского спроса,  могут быстро и относительно безболезненно менять профиль своей деятельности в соответствии с колебаниями экономической конъюнктуры. Они требуют меньше ресурсов для организации своей деятельности и не приносят катастрофических экономических последствий для общества в случаи их банкротства.

       Такой потенциал малого и частного бизнеса заставляет уделять серьёзное внимание его развитию. В Узбекистане поощрение данного сектора рассматривается как один из решающих стратегических факторов социально-экономического развития.
       Прежде, чем приступить к вопросу организации этого бизнеса, была проведена основательная работа по изучению потенциальных конкурентов на рынке производства, перспективы данной сферы деятельности, конкурентных  условий. Концепция маркетинга предполагает закрепление и расширение присутствия на рынке. Жизнеспособность концепции основывается на обеспечения высокого качества продукции, оптимальной цены услуг. 

4.2. Программа оказания услуг, стратегия маркетинга.

      Главными стимулирующими аргументами для развития этого бизнеса является качественное производство продукции. Изучение данного рынка и передовой опыт предпринимателей показал, что при организации бизнеса необходимо постоянно изучать конъюнктуру  рынка. Следует иметь постоянно налаженную связь с спросами рынка.


В настоящее время в городе Ташкенте функционирует в различных направлениях более 40 тысяч предприятий  малого и частного бизнеса.  Кроме того 35 тысяч предпринимателей без образования юридического лица. В целом, в городе предприятие оказывающие платные услуги, производства 41%, предприятие с торговой деятельностью составляет не более 38%, предприятие от общего числа предприятий малого и частного бизнеса. Как видим, для города с более 3 миллионным населением такое количество несравненно мало. 

5. МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ.

5.1. Классификация оборудования и сырья. 

Один из самых ответственных моментов от решения, которого зависит непрерывность и рентабельность бизнеса – это обеспечение мощным оборудованием и бесперебойное обеспечение необходимым сырьём. Предприятие имеет свое здание и собственное мощное оборудование как: Таблица № 1
	№
	Наименование оборудования
	Кол-во
	Цена 
	сумма

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	
	ИТОГО
	
	
	


5.2. Проектная потребность.  

          Объем расходных материалов и компонентов на годовую производственную программу предоставлен в таблице № 1.

Калькуляция. Таблица № 1.
	Наименование
	Ед.изм
	Кол-во
	Цена 
	Сумма 
	Расход мат-в по кол-ву зуб

	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	


Таблица № 1а.
	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Пломба для пломбирования каналов
	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


6. МЕСТОРАПОЛОЖЕНИЕ ОБЪЕКТА 
6.1. Характеристика помещения.

       Территория, на которой предприятие осуществляет  свою деятельность, находиться по адресу: г.Ташкент, М.Улугбекский район, массив __________,  дом _. Предприятие помещение арендует у _____________________________.
      Общая площадь территории составляет 107 кв.м. участок оснащен необходимыми инженерными  сетями и коммуникациями, требуемыми по проекту.
7. ПРОЕКТИРОВАНИЕ
7.1. Производственная мощность и освоение по годам.
        Существующая и предусматриваемая в рамках проекта запуск стоматологического центра и обслуживание клиентов позволяет удовлетворить потребности, как массовых, так и индивидуальных потребителей наших услуг.

        Оказание комплексных услуг тесно связано с ритмом работы. Следует отметить, что в данном бизнесе существует одна особенность, которую необходимо учитывать при обслуживании.

        Основными клиентами, как было сказано раннее, являются местные жители. Следовательно, качество обслуживания их должно быть соответствующим и привлекательным. 
         Виды услуг с указанием расценки предоставлено в таблице № 3.
	№
	Наименование услуг
	Цена

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


       Годовая программа обслуживания рассчитана исходя из возможности и других характерных услуг предприятие.
        Годовой объем оказываемых услуг представлен в таблице № 4.
	№
	Наименование услуг
	Среднее число предоставляемых услуг и обслуживания клиентов в день
	Среднее число предоставляемых услуг и обслуживания клиентов в день

	
	
	кол-во
	Сумма себестоимости
	Сумма реализации

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	
	
	
	
	


8. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН.

8.1. Организационная структура предприятия.

          Руководство всей хозяйственной деятельностью осуществляет директор предприятие по направлениям:

-экономика и финансирование;

-организация услуг;

-снабжение, маркетинг и сбыт продукции;

-социальное развитие;

-обеспечение сохранности имущества и безопасности работ.

Состав административно-управленческого персонала предоставлен в 

таблице № 5. 

	№
	Категория работников
	Численность персонала

	Административно-управленческий персонал

	1
	Директор
	1

	2
	Коммерческий директор
	1

	3
	Гл. бухгалтер
	1

	
	Итого
	3


8.2. Накладные расходы (общезаводские, административные)

          Накладные расходы на полную мощность состоят из следующих основных статей расходов:

-заработная плата работников, не занятых непосредственно с услугами;

-затраты на плановое обслуживание;

-другие затраты.

9. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ.

9.1. Потребность в наличии трудовых ресурсов.

         Штат работников предприятие составляет 38 человек, в том числе административно-управленческий персонал 3 человек, рабочий персонал 35 человек. В связи с покупкой здание и увеличение объема производство предприятие планирует дополнительно открыть ещё 5 рабочих мест. 
Таблица № 6
	№
	Категория работников
	Численность персонала

	Производственный персонал

	1
	
	2

	2
	
	2

	3
	Инженер-техник
	1

	
	ИТОГО
	6


9.2. Оценка затрат по разделу.

Сведения о затратах на рабочий персонал предоставлен в таблице № 7.

	№
	должность
	К-во работ.
	оклад
	Сумма

	1
	Инженер-технолог
	1
	
	

	2
	Инженер конструктор
	1
	
	

	3
	Технолог
	1
	
	

	4
	Начальник цеха
	1
	
	

	5
	Мастер
	1
	
	

	6
	Зав. Склад
	1
	
	

	7
	Оператор ЭВМ
	2
	
	

	8
	Разнорабочие
	32
	
	

	
	ИТОГО
	40
	
	


Сведения о затратах на административно-управленческий персонал предоставлен в таблице № 8.

	№
	должность
	К-во работ.
	оклад
	Сумма

	1
	Директор
	1
	
	

	2
	Коммерческий директор
	1
	
	

	3
	Гл. бухгалтер 
	1
	
	

	
	ИТОГО
	3
	
	


10. СХЕМА ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА

10.1. Стадия осуществления проекта.

          Для эффективного осуществления проекта планируется проведение следующих мероприятий:

-маркетинговые исследования рынка;

-выбор используемой схемы организации работы цеха;

-согласование с Поставщиками о своевременной поставке сырья;

-обобщение и анализ полученной информации с целью определения собственных возможностей, а также суммы привлекаемого кредита;

-организационные мероприятия по привлечению кредита;

-инвестиционный период;

-стадия осуществления проекта.

10.2. График осуществления проекта.

         Время необходимое для реализации проекта (от его финансирования и до фактического завершения с погашением кредита и её процента) составляет 36 (тридцать шесть) месяцев.

         Следует отметить, что руководством нашего предприятие значительная часть работ по проекту (маркетинговые исследования рынка, подготовка рабочей группы и ряд других мероприятий) уже проведена.   

        На проведении организационных мероприятий
 по привлечению кредита, на оформление договоров потребуется ещё 1 день.

10.3. Бюджет осуществления проекта.

        Стоимость (бюджет) проекта составляет   450 000 000 (четыреста пятьдесят миллионов) сум.  Финансирование проекта, намечается осуществить за счет привлекаемых кредитных средств для приобретения здания, что предоставлено в таблице № 9. 

	№
	Наименование
	К-во
	цена
	Сумма

	1
	Здание, расположенное по адресу г.Ташкент ____район, улица ___ дом ____ кадастровый №___ общей площадью ____кв.м.
	1
	450 000 000
	450 000 000

	
	Итого
	
	
	450 000 000


11. ФИНАНСОВАЯ ОЦЕНКА.

11.1. Финансирование проекта.

         Получение кредита на финансирование данного проекта предприятие планирует осуществить через АТИБ Ипотека Банк Мехнатского филиала на следующих условиях:

-срок погашения кредита – 36 (тридцать шесть) месяцев;

-годовая процентная ставка – 16 (шестнадцать)%;
-льготный период – 6 (шесть) месяцев;
-периодичность выплат основного долга по кредиту – равными долями (ежемесячно), что предоставлено в таблице № 10.
График погашения кредита предоставлен в таблице № 10. 
	                                                                                                                                                            №
	Дата выплат
	Остаток основ, долга
	Выплата осн, долга
	Выплата процентов
	Всего

	1
	Август      2011г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	2
	Сентябрь 2011г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	3
	Октябрь   2011г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	4
	Ноябрь     2011г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	5
	Декабрь   2011г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	6
	Январь     2012г.
	450 000 000
	-
	6 000 000
	6 000 000

	7
	Февраль  2012г.
	450 000 000
	15 000 000
	6 000 000
	21 000 000

	8
	Март          2012г.
	435 000 000
	15 000 000
	5 800 000
	20 800 000

	9
	Апрель     2012г.
	420 000 000
	15 000 000
	5 600 000
	20 600 000

	10
	Май            2012г.
	405 000 000
	15 000 000
	5 400 000
	20 400 000

	11
	Июнь         2012г.
	390 000 000
	15 000 000
	5 200 000
	20 200 000

	12
	Июль         2012г.
	375 000 000
	15 000 000
	5 000 000
	20 000 000

	13
	Август      2012г.
	360 000 000
	15 000 000
	4 800 000
	19 800 000

	14
	Сентябрь 2012г.
	345 000 000
	15 000 000
	4 600 000
	19 600 000

	15
	Октябрь   2012г.
	330 000 000
	15 000 000
	4 400 000
	19 400 000

	16
	Ноябрь     2012г.
	315 000 000
	15 000 000
	4 200 000
	19 200 000

	17
	Декабрь   2012г.
	300 000 000
	15 000 000
	4 000 000
	19 000 000

	18
	Январь     2013г.
	285 000 000
	15 000 000
	3 800 000
	18 800 000

	19
	Февраль   2013г.
	270 000 000
	15 000 000
	3 600 000
	18 600 000

	20
	Март          2013г.
	255 000 000
	15 000 000
	3 400 000
	18 400 000

	21
	Апрель     2013г.
	240 000 000
	15 000 000
	3 200 000
	18 200 000

	22
	Май            2013г.
	225 000 000
	15 000 000
	3 000 000
	18 000 000

	23
	Июнь         2013г.
	210 000 000
	15 000 000
	2 800 000
	17 800 000

	24
	Июль         2013г.
	195 000 000
	15 000 000
	2 600 000
	17 600 000

	25
	Август       2013г.
	180 000 000
	15 000 000
	2 400 000
	17 400 000

	26
	Сентябрь 2013г.
	165 000 000
	15 000 000
	2 200 000
	17 200 000

	27
	Октябрь   2013г.
	150 000 000
	15 000 000
	2 000 000
	17 000 000

	28
	Ноябрь     2013г.
	135 000 000
	15 000 000
	1 800 000
	16 800 000

	29
	Декабрь   2013г.
	120 000 000
	15 000 000
	1 600 000
	16 600 000

	30
	Январь     2014г.
	105 000 000
	15 000 000
	1 400 000
	16 400 000

	31
	Февраль   2014г.
	90 000 000
	15 000 000
	1 200 000
	16 200 000

	32
	Март          2014г.
	75 000 000
	15 000 000
	1 000 000
	16 000 000

	33
	Апрель     2014г.
	60 000 000
	15 000 000
	800 000
	15 800 000

	34
	Май            2014г.
	45 000 000
	15 000 000
	600 000
	15 600 000

	35
	Июнь         2014г.
	30 000 000
	15 000 000
	400 000
	15 400 000

	36
	Июль         2014г.
	15 000 000
	15 000 000
	200 000
	15 200 000

	
	Итого
	
	450 000 000
	129 000 000
	579 000 000


12. ОЦЕНКА РИСКА.

          При составлении бизнес-плана учитывались источники риска. Наиболее существенными представляются следующие риски:

1.Риск нарушения обязательств, принятых на себя по условиям подписанных договоров – неудовлетворительное обслуживание клиентов. Неудовлетворительное обслуживание клиентов представляется минимальным, по причине исключительной заинтересованности предприятие в плане дальнейшего расширения торговли и услуг.

2.Наступление форс-мажорных обстоятельств. 
        К форс-мажорным обстоятельствам, препятствующим реализации данного проекта следует отнести:

-стихийные бедствия;

-преднамеренные действия третьих лиц;

-приведшие к пропаже (хищению имущества, уничтожению);

-пожары.

        С целью минимизации риска, связанного с данными обстоятельствами в цех будет установлена внутренняя сигнализация.

3.Риск невыполнения ООО «__________» принятых на себя обязательств в осуществлении проекта.

         Осуществление проекта приведет к высокой стабильности работы, приемлемую рентабельность, обеспечивающую достаточную прибыль предприятию, а также гарантирует своевременную выплату основного долга кредита и % по кредиту, уплаты всех налогов и заработной платы сотрудникам предприятия.

           Анализ полученных результатов показывает эффективность проекта. С осуществлением настоящего проекта в районе откроется дополнительно 5 (пять) рабочих мест. 
11.2. Поток наличности      
 Таблица № 11
	наименование
	Месяц
	За 1

кв-л
	Месяц 
	За 2

кв-л
	Месяц
	За 3

кв-л
	За 4

     кв-л

	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	

	Приток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Отток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость товара
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Электро-

энергия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Трудовые ресурсы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги 

от ФОТ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Админист. расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоговые платежи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Арендная плата
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Возврат кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	% кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кумулятивный поток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


       Таблица №11а
	наименование
	Итого за 1 год
	По кварталам
	Итого за 2 год
	По кварталам
	Итого за 3 год
	Всего за три года

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Приток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Отток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость товара
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Электро-

энергия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Трудовые ресурсы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги 

от ФОТ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Админист. расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоговые платежи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Арендная плата
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Возврат кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	% кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кумулятивный поток наличност
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


11.3. Рсчет прибыли и убытков

         Расчет прибыли и убытков Предоставлен в Таблице №11, налоги и другие отчисления учтены по разделам их применений. При составлении отчета прибылей и убытков учитывалось, что предприятие уплачивает согласно Нового Положение утвержденного Министерством Финансов Республики Узбекистан №СБ /04-01-32-14/827 и Государственным Налоговым Комитетом РУз №16/1-13169 от 28.12.2006 года о порядке исчисления и уплаты налогов, единый налоговый платеж в размере 6% от оказанных услуг. Таблица №12.
	наименование
	Месяц
	За 1

кв-л
	Месяц 
	За 2

кв-л
	Месяц
	За 3

кв-л
	За 4

     кв-л

	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	

	Валовый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость товара
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Электро-

энергия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Трудовые ресурсы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги 

от ФОТ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Админист. расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоговые платежи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Арендная плата
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аммоти. ОС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Возврат кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	% кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


    Таблица № 12а
	наименование
	Итого за 1 год
	По кварталам
	Итого за 2 год
	По кварталам
	Итого за 3 год
	Всего за три года

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Валовый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость товара
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Электро-

энергия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Трудовые ресурсы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги 

от ФОТ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Админист. расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоговые платежи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Арендная плата
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аммоти. ОС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Возврат кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	% кредита
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5.3. Обеспечения энергоресурсами.

       Для обеспечения функционирования торговой точки требуется надежный источник энергоснабжения. Все инженерные коммуникации здания связаны с городскими инженерными коммуникациями. 

      Требуемое количество электроэнергии на обеспечение функционирования торговой точки  предоставляется в таблице № 2.   
	Наименование
	Ед.

изм
	Месяца
	За 1

квартал
	Месяца
	За 2

квартал
	За 3 квартал
	За 4 квартал
	Итого за 1 год

	
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	
	
	

	Электроэнергия
	кВт
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вода
	сум
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Теплоэнергия
	сум
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	Наименование
	Ед.

изм
	квартал
	Итого за 2 год
	Квартал
	Итого за 3 год
	Всего

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Электроэнергия
	кВт
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вода
	сум
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Теплоэнергия
	сум
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


       УТВЕРЖДЕНО 
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