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1.ЦЕЛЬ ПРОЕКТА (РЕЗЮМЕ)

         Бизнес план разработан с целью  осуществления проекта «Сервисное обслуживание жителей и гостей нашей столицы вводом в эксплуатацию нового павильона». В настоящее время в соответствии с Постановлением Министерства Финансов Республики Узбекистан за № 108 от 21.11.2008 года, о внесении изменения и дополнения в Положение о порядке выдачи коммерческими банками микро кредитов субъектам малого бизнеса за счет кредитных линий внебюджетных фондов. Повышение самостоятельности коммерческих банков и превращения их в активных участников инвестиционных процессов, расширения кредитования субъектов малого бизнеса, формирования взаимовыгодных партнерских отношений между банками и их клиентами, а также содействию повышению занятости населения и созданию новых рабочих мест. В связи с тем, что собственных средств общество с ограниченной ответственностью «______________» для осуществления проекта недостаточно, предприятие просит кредит в сумме 45 000 000 (сорок пять миллионов) сум.

В бизнес плане дан подробный анализ услуг с по этапным ростом. Большое внимание в бизнес-плане уделено финансовым аспектам проекта. В завершении дан анализ риска, которые могут возникнуть в процессе реализации проекта и мероприятия, позволяющая их избежать или минимизировать.  
2. ЗАКАЗЧИК ПРОЕКТА

2.1. Реквизиты, статус.

           ООО «» зарегистрировано Инспекцией по регистрации субъектов предпринимательства при хокимияте Сергелийского  района _______- года за реестровым  №___.

Наименование заемщика:                                  
Организационно-правовая форма:                
Юридический адрес:                                             
Месторасположение формы:                             
ИНН:                                                                             
Телефон:                                                                    ____________ 

ОКОНХ:                                                                        ________
         Уставный фонд общества составляет  45 000 000 (сорок пять миллионов) сум, сформирован в размере 100%.

         Деятельность общества осуществляет  на основании Устава; 

-Законодательства действующий на территории РУз

-Гражданский Кодекс РУз 

-Налоговый Кодекс РУз 

-Национальный стандарт бухгалтерского учета НСБУ №21, зарегистрированный Министерством  Юстиции  23.10.2002 года № 1181 в РУз.  -Положение о порядке налогообложения юридический и физический лиц утвержденный Министерством Финансов Республики Узбекистан №СБ/04-01-32/14827 и Государственным Налоговым Комитетом Республики Узбекистан №16/1-13169 от 28.12.2006г. 

3.СТРАТЕГИЯ ПРОЕКТА 

(история и предпосылки создания проекта) 

      Стратегической целью в рамках проекта является расширение и  утверждение предприятие в дальнейшем, как крупной компании и дальнейшее развитие в сфере бытовых услуг. Создание новых рабочих мест.

     Существующие меры стимулирования частного предпринимательства, предоставление льгот предприятиям малого и частного бизнеса, открытие кредитных линий международных финансовых организаций, направленных на развитие малого и частного бизнеса явились предпосылками создания проекта.

Основные предпосылки создания проекта:

-большой опыт менеджера предприятие в сфере услуг;
-обеспечение повышение рентабельности бизнеса до 20%;
-стартовая готовность персонала;

-оптимальные реализации проекта.
4. МАРКЕТИНГОВЫЕ ИССЛЕДОВАНИЯ.
4.1. Ожидаемая конкуренция со стороны существующих потенциальных мест оказывающих услуг.

        Малый бизнес-это сфера приложения труда и источник доходов значительной части населения. Это наиболее гибкая часть рынка труда, поглощающая основную массу трудовых ресурсов невысокой квалификации и с недостаточным опытом, желающих иметь гибкий  рабочий день. Являясь главным источником доходов не только значительной части людей, занятых в его сфере, но и членов их семей, малый бизнес и частное предпринимательство может стать важным фактором роста национального благосостояния.

       Малые и частные предприятия существенно повышают эффектность всей экономики. Они наиболее оперативно реагируют на изменения потребительского спроса,  могут быстро и относительно безболезненно менять профиль своей деятельности в соответствии с колебаниями экономической конъюнктуры. Они требуют меньше ресурсов для организации своей деятельности и не приносят катастрофических экономических последствий для общества в случаи их банкротства.

       Такой потенциал малого и частного бизнеса заставляет уделять серьёзное внимание его развитию. В Узбекистане поощрение данного сектора рассматривается как один из решающих стратегических факторов социально-экономического развития.
Прежде, чем приступить к вопросу организации этого бизнеса, была проведена основательная работа по изучению потенциальных конкурентов на рынке торговли, перспективы данной сферы деятельности, конкурентных  условий. Концепция маркетинга предполагает закрепление и расширение присутствия на рынке. Жизнеспособность концепции основывается на обеспечения высокого качества продукции, оптимальной цены услуг. 

4.2. Программа оказания услуг, стратегия маркетинга.

      Главными стимулирующими аргументами для развития этого бизнеса является их разнообразие и качественное обслуживание клиентов. Изучение данного рынка и передовой опыт предпринимателей показал, что при организации бизнеса необходимо постоянно изучать конъюнктуру  рынка. Следует иметь постоянно налаженную связь с населением.

  В настоящее время в городе Ташкенте функционирует в различных направлениях более 30 тысяч предприятий  малого и частного бизнеса.  Кроме того 35 тысяч предпринимателей без образования юридического лица. В целом, в городе предприятие оказывающие платные услуги, производства 41%, предприятие с торговой деятельностью составляет не более 28%, предприятие от общего числа предприятий малого и частного бизнеса. Как видим, для города с более 3 миллионным населением такое количество несравненно мало. 

5. МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ.

5.1. Классификация сырья, материалов и компонентов.

        Один из самых ответственных моментов от решения, которого зависит непрерывность и рентабельность работы бытового павильона – это бесперебойное обеспечение павильона необходимыми товарами (комплектующими). Для обслуживания посетителей в павильоне необходим завоз потребительских ценностей таких как;

-парфюмерные принадлежности для парикмахерской;

-стиральные порошки и пр. 
5.2. Проектная потребность.  
Объем расходных материалов и компонентов на годовую производственную программу предоставлен в Таблице
Стрижка с укладкой (м)
	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	Шампунь
	788
	19700
	59100
	236400

	Итого
	788
	19700
	59100
	236400


Компактная стрижка (м)

	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	Шампунь
	263
	6564
	19692
	78768

	Пенообразователь
	50
	1235
	3705
	14820

	Итого
	313
	7799
	23397
	93588


Простая стрижка (ж)
	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	Шампунь
	605
	15120
	45360
	181440

	Итого
	605
	15120
	45360
	181440


Стрижка с укладкой (ж)

	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	Шампунь
	302
	7560
	22680
	90720

	Гель
	161
	4032
	12096
	48384

	Крем
	65
	1620
	4860
	19440

	Итого
	528
	13212
	39636
	158544


Компактная стрижка (ж)

	Наименование
	1 день
	1 месяц
	1 квартал
	1 год

	Шампунь
	101
	2520
	7560
	30240

	Гель
	112
	1344
	4032
	16128

	Крем
	22
	540
	1620
	6480

	Лак
	63
	1584
	4752
	19008

	Итого
	298
	5988
	17964
	71856


6. МЕСТОРАПОЛОЖЕНИЕ ОБЪЕКТА 

6.1. Характеристика помещения.

       Территория, на которой предприятие планирует осуществить проект, находиться по адресу: г.Ташкентская область, Сергелийский район, _______________. 

      Общая площадь территории составляет 36 кв.м. участок оснащен необходимыми инженерными  сетями и коммуникациями, требуемыми по проекту.
6.1.1. Удаленность от рынков сырья и сбыта готовой продукции (услуг) транспортные коммуникации. 

      Территория павильона очень удачно расположена к основным путям сообщения. Непосредственно вблизи павильона проходят центральные улицы и задействованы городские пассажирские транспорты.

6.1.2. Экология, влияние на окружающую среду.

       Оказываемые сервисные услуги не оказывают никакого вредного воздействия на окружающую среду, так как все бытовые отходы, образованные в процессе работы павильона вывозятся за пределы города.
7. ПРОЕКТИРОВАНИЕ.
7.1. Производственная мощность и освоение по годам.
        Существующая и предусматриваемая в рамках проекта запуск бытового павильона и обслуживание клиентов позволяет удовлетворить потребности, как массовых , так и индивидуальных потребителей наших услуг.

        Оказание комплексных услуг тесно связано с ритмом работы. Следует отметить, что в данном бизнесе существуют одна особенность, которую необходимо учитывать при обслуживании.

        Основными клиентами, как было сказано раннее, являются местные жители. Следовательно, качество обслуживания их должно быть соответствующим и привлекательным. 
        Годовая программа обслуживания рассчитана исходя из возможности и других характерных услуг предприятие.
        Годовой объем оказываемых услуг представлен в таблице 

	№
	Наименование услуг
	Среднее число предоставляемых услуг и обслуживания клиентов в день
	Среднее число предоставляемых услуг и обслуживания клиентов в день

	
	
	кол-во
	Сумма себестоимости
	Сумма реализации

	1
	Простая стрижка (м)
	9
	8307
	31500

	2
	Стрижка с укладкой (м)
	5
	4670
	20000

	3
	Компактная стрижка (м)
	3
	3075
	13500

	4
	Простая стрижка (ж)
	10
	9430
	50000

	5
	Стрижка с укладкой (ж)
	7
	6685
	42000

	6
	Компактная стрижка (ж)
	6
	6660
	39000

	
	Итого
	
	38827
	196000


Программа сервисного обслуживания с учетом видов оказываемых услуг и цен приведена в таблице

	№
	Наименование услуг
	Затраты на сырьё
	Коммунальные услуги
	Реализационная цены на оказываемые услуги

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Простая стрижка (м)
	788
	135
	3500

	2
	Стрижка с укладкой (м)
	788
	146
	4000

	3
	Компактная стрижка (м)
	875
	150
	4500

	4
	Простая стрижка (ж)
	805
	138
	5000

	5
	Стрижка с укладкой (ж)
	805
	150
	6000

	6
	Компактная стрижка (ж)
	955
	155
	6500


8. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН.

8.1. Организационная структура предприятия.

          Руководство всей хозяйственной деятельностью осуществляет директор предприятие по направлениям:

-экономика и финансирование;

-организация торговли и услуг;

-снабжение, маркетинг и сбыт продукции;

-социальное развитие;

-обеспечение сохранности имущества и безопасности работ.

Состав административно-управленческого персонала предоставлен в 

таблице № 2 

	№
	Категория работников
	Численность персонала

	Административно-управленческий персонал

	1
	Директор
	1

	2
	Гл. бухгалтер
	1

	
	ИТОГО
	2


8.2. Накладные расходы (общезаводские, административные)

          Накладные расходы на полную мощность состоят из следующих основных статей расходов:

-заработная плата работников, не занятых непосредственно с торговлей и услуг;

-затраты на плановое обслуживание;

-другие затраты.

9. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ.

9.1. Потребность в наличии трудовых ресурсов.

         Штат работников предприятие составляет 9 человек, в том числе административно-управленческий персонал 2 человек, рабочий персонал 7 человек. 

Таблица № 3

	№
	Категория работников
	Численность персонала

	Производственный персонал

	1
	Работники сервисного обслуживания
	4

	2
	Инженерно-технические работники
	3

	
	ИТОГО
	7


9.2. Оценка затрат по разделу.

Сведения о затратах на рабочий персонал предоставлен в таблице № 4.

	№
	должность
	К-во работ.
	оклад
	сумма

	1
	Мастер
	1
	320 000
	320 000

	2
	Помощник
	1
	 175 000
	 175 000

	3
	Парикмахеры
	4
	300 000
	1 200 000

	4
	Прачечная
	1
	175 000
	175 000

	
	ИТОГО
	7
	
	1 870 000


Сведения о затратах на административно-управленческий персонал предоставлен в таблице № 5.

	№
	должность
	К-во работ.
	оклад
	сумма

	1
	Директор
	1
	360 000
	360 000

	2
	Гл. бухгалтер ставка 1/2
	1
	300 000
	150 000

	
	ИТОГО
	2
	
	510 000


10. СХЕМА ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА

10.1. Стадия осуществления проекта.

          Для эффективного осуществления проекта планируется проведение следующих мероприятий:

-маркетинговые исследования рынка;

-выбор используемой схемы организации работы цеха;

-согласование с Поставщиками о своевременной поставке товаров;

-обобщение и анализ полученной информации с целью определения собственных возможностей, а также суммы привлекаемого лизинга;

-организационные мероприятия по привлечению лизинга;

-инвестиционный период;

-стадия осуществления проекта.

10.2. График осуществления проекта.

         Время необходимое для реализации проекта (от его финансирования и до фактического завершения с погашением лизинга и её процента) составляет 18 месяцев.

         Следует отметить, что руководством нашего предприятие значительная часть работ по проекту (маркетинговые исследования рынка, подготовка рабочей группы, поиск сырья и материалов и ряд других мероприятий) уже проведена.   

        На проведении организационных мероприятий
 по привлечению лизинга, на оформление договоров потребуется ещё 3 дней.

10.3. Бюджет осуществления проекта.

        Финансирование проекта, намечается осуществить за счет привлекаемых кредитных средств, которое составляет  45 000 000 (сорок пять миллионов ) сум. 

11. ФИНАНСОВАЯ ОЦЕНКА.

11.1. Финансирование проекта.

         Получение кредита на финансирование данного проекта предприятие планирует осуществить через Центр по содействию труда и населению на следующих условиях:

-срок погашения кредита – 36 (тридцать шесть) месяцев;

-годовая процентная ставка – 7%;

-периодичность выплат основного долга по кредиту – равными долями (ежемесячно), что предоставлено в таблице. 

График погашения кредита предоставлен в таблице 
	                                                                                                                                                            №
	Дата выплат
	Остаток основ, долга
	Выплата осн, долга
	Выплата процентов
	Всего

	1
	Октябрь 2010г.
	45 000 000
	1 250 000
	262 500
	1 512 500

	2
	Ноябрь 2010г.
	43 750 000
	1 250 000
	255 208
	1 505 208

	3
	Декабрь 2010г.
	42 500 000
	1 250 000
	247 917
	1 497 917

	4
	Январь 2011г.
	41 250 000
	1 250 000
	240 625
	1 490 625

	5
	Февраль 2011г.
	40 000 000
	1 250 000
	233 333
	1 483 333

	6
	Март 2011г.
	38 750 000
	1 250 000
	226 041
	1 476 041

	7
	Апрель 2011г.
	37 500 000
	1 250 000
	218 750
	1 468 750

	8
	Май 2011г.
	 36 250 000
	1 250 000
	211 458
	1 461 458

	9
	Июнь 2011г.
	35 000 000
	1 250 000
	204 167
	1 454 167

	10
	Июль 2011г.
	33 750 000
	1 250 000
	196 875
	1 446 875

	11
	Август 2011г.
	32 500 000
	1 250 000
	186 583
	1 436 583

	12
	Сентябрь 2011г.
	31 250 000
	1 250 000
	182 292
	1 432 292

	13
	Октябрь 2011г.
	30 000 000
	1 250 000
	175 000
	1 425 000

	14
	Ноябрь 2011г.
	28 750 000
	1 250 000
	167 708
	1 417 708

	15
	Декабрь 2011г.
	27 500 000
	1 250 000
	160 417
	1 410 417

	16
	Январь 2012г.
	26 250 000
	1 250 000
	153 125
	1 403 125

	17
	Февраль 2012г.
	25 000 000
	1 250 000
	145 833
	1 395 833

	18
	Март 2012г.
	23 750 000
	1 250 000
	138 542
	1 388 542

	19
	Апрель 2012г.
	22 500 000
	1 250 000
	131 250
	1 381 250

	20
	Май 2012г.
	21 250 000
	1 250 000
	123 958
	1 373 958

	21
	Июнь 2012г.
	20 000 000
	1 250 000
	116 667
	1 366 667

	22
	Июль 2012г.
	18 750 000
	1 250 000
	109 375
	1 359 375

	23
	Август 2012г.
	17 500 000
	1 250 000
	102 083
	1 352 083

	24
	Сентябрь 2012г.
	16 250 000
	1 250 000
	94 792
	1 344 792

	25
	Октябрь 2012г.
	15 000 000
	1 250 000
	87 500
	1 337 500

	26
	Ноябрь 2012г.
	13 750 000
	1 250 000
	80 208 
	1 330 208

	27
	Декабрь 2012г.
	12 500 000
	1 250 000
	72 917
	1 322 917

	28
	Январь 2013г.
	11 250 000
	1 250 000
	65 625
	1 315 625

	29
	Февраль 2013г.
	10 000 000
	1 250 000
	58 333
	1 308 333

	30
	Март 2013г.
	8 750 000
	1 250 000
	51 042
	1 301 042

	31
	Апрель 2013г.
	7 500 000
	1 250 000
	43 750
	1 293 750

	32
	Май 2013г.
	6 250 000
	1 250 000
	36 458
	1 286 458

	33
	Июнь 2013г.
	5 000 000
	1 250 000
	29 167
	1 279 167

	34
	Июль 2013г.
	3 750 000
	1 250 000
	21 875
	1 271 875

	35
	Август 2013г.
	2 500 000
	1 250 000
	14 583
	1 264 583

	36
	Сентябрь 2013г.
	1 250 000
	1 250 000
	7 292
	1 257 292

	
	Итого
	
	45 000 000
	4 853 249
	49 853 249


12. ОЦЕНКА РИСКА.

          При составлении бизнес-плана учитывались источники риска. Наиболее существенными представляются следующие риски:

1.Риск нарушения обязательств, принятых на себя по условиям подписанных договоров – неудовлетворительное обслуживание клиентов. Неудовлетворительное обслуживание клиентов представляется минимальным, по причине исключительной заинтересованности предприятие в плане дальнейшего расширения торговли и услуг.

2.наступление форс-мажорных обязательств. 
        К форс-мажорным обстоятельствам, препятствующим реализации данного проекта следует отнести:

-стихийные бедствия;

-преднамеренные действия третьих лиц;

-приведшие к пропаже (хищению имущества, уничтожению);

-пожары.

        С целью минимизации риска, связанного с данными обстоятельствами в помещении установлена внутренняя сигнализация.

3.Риск невыполнения ООО «______________» принятых на себя обязательств в осуществлении проекта.

         Осуществление проекта приведет к высокой стабильности работы, приемлемую рентабельность, обеспечивающую достаточную прибыль предприятию, а также гарантирует своевременную выплату основного долга кредита и % по кредиту, уплаты всех налогов и заработной платы сотрудникам предприятия.

           Анализ полученных результатов показывает эффективность проекта. С осуществлением настоящего проекта в районе откроется дополнительно 5 (пять) рабочих мест. 
11.2. Поток наличности      
 Таблица №9
	наименование
	Месяц
	За 1

кв-л
	Месяц 
	За 2

кв-л
	Месяц
	За 3

кв-л
	За 4

     кв-л

	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	

	Приток наличност
	4900,0
	4914,5
	4923,0
	14737,5
	4933,5
	4943,0
	4952,5
	14829,0
	4961,0
	4970,5
	4981,0
	14912,5
	14919,0

	Отток наличност
	4897,5
	4904,1
	4904,6
	14706,2
	4905,6
	4906,2
	4905,1
	14716,9
	4904,7
	4906,2
	4909,1
	14720,0
	14673,4

	Себестоимость товара
	38,8
	41,6
	43,6
	124,0
	45,7
	47,6
	49,6
	142,9
	51,5
	53,4
	55,4
	160,3
	161,4

	Электро-

энергия
	28,2
	28,3
	28,5
	85,0
	29,0
	29,2
	29,7
	87,9
	30,1
	30,5
	30,8
	91,4
	92,0

	Трудовые ресурсы
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	5610,0

	Налоги 

от ФОТ
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	1785,0

	Админист. расходы
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	1530,0

	Налоговые платежи
	343,0
	344,0
	344,6
	1031,6
	345,3
	346,1
	346,7
	1038,1
	347,3
	347,9
	348,7
	1043,9
	1044,3

	Прочие расходы
	-
	10,0
	15,0
	25,0
	20,0
	25,0
	28,0
	73,0
	32,0
	38,0
	45,0
	115,0
	135,0

	Возврат кредита
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	3750,0

	% кредита
	262,5
	255,2
	247,9
	765,6
	240,6
	233,3
	226,1
	700,0
	218,8
	211,4
	204,2
	634,4
	565,7

	Кумулятивный поток наличност
	2,5
	10,4
	18,4
	31,3
	27,9
	36,8
	47,4
	112,1
	56,3
	64,3
	71,9
	192,5
	245,6


       Таблица №10а
	наименование
	Итого за 1 год
	По кварталам
	Итого за 2 год
	По кварталам
	Итого за 3 год
	Всего за три года

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Приток наличност
	59398,0
	14929,5
	14939,0
	14948,5
	14958,5
	59775,5
	14966,5
	14977,5
	14988,5
	14996,0
	59928,5
	179102,0

	Отток наличност
	58815,9
	14641,7
	14593,7
	14550,7
	14497,6
	58283,7
	14464,5
	14441,8
	14418,9
	14390,6
	57715,8
	174815,4

	Себестоимость товара
	588,6
	163,5
	165,5
	167,4
	169,3
	665,7
	171,2
	173,4
	175,3
	177,2
	697,1
	1951,4

	Электро-

энергия
	356,3
	105,0
	115,0
	130,0
	135,0
	485,0
	150,0
	165,0
	180,0
	195,0
	690,0
	1531,3

	Трудовые ресурсы
	22440,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	22440,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	22440,0
	67320,0

	Налоги 

от ФОТ
	7140,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	7140,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	7140,0
	21420,0

	Админист. расходы
	6120,0
	1530,
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	6120,0
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	6120,0
	18360,0

	Налоговые платежи
	4157,9
	1045,1
	1045,7
	1046,4
	1047,1
	4184,3
	1047,7
	1048,4
	1049,2
	1049,7
	4195,0
	12537,2

	Прочие расходы
	348,0
	150,0
	1585,0
	160,0
	165,0
	630,0
	180,0
	205,0
	230,0
	250,0
	865,0
	1843,0

	Возврат кредита
	15000,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	15000,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	15000,0
	45000,0

	% кредита
	2665,7
	503,1
	437,5
	371,9
	306,2
	1618,7
	240,6
	175,0
	109,4
	43,7
	568,7
	4853,1

	Кумулятивный поток наличност
	582,1
	287,8
	345,3
	397,8
	460,9
	1491,8
	502,0
	535,7
	569,6
	605,4
	2212,7
	4286,6


11.3. Рсчет прибыли и убытков

         Расчет прибыли и убытков Предоставлен в Таблице №11, налоги и другие отчисления учтены по разделам их применений. При составлении отчета прибылей и убытков учитывалось, что предприятие уплачивает согласно Нового Положение утвержденного Министерством Финансов Республики Узбекистан №СБ /04-01-32-14/827 и Государственным Налоговым Комитетом РУз №16/1-13169 от 28.12.2006 года о порядке исчисления и уплаты налогов, единый налоговый платеж в размере 4% от валовой выручки. Таблица №10

	наименование
	Месяц
	За 1

кв-л
	Месяц 
	За 2

кв-л
	Месяц
	За 3

кв-л
	За 4

     кв-л

	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	

	Валовый доход
	4900,0
	4914,5
	4923,0
	14737,5
	4933,5
	4943,0
	4952,5
	14829,0
	4961,0
	4970,5
	4981,0
	14912,5
	14919,0

	Затраты
	4897,5
	4904,1
	4904,6
	14706,2
	4923,6
	4924,2
	4923,1
	14770,9
	4922,7
	4924,2
	4927,1
	14774,0
	14727,4

	Себестоимость товара
	38,8
	41,6
	43,6
	124,0
	45,7
	47,6
	49,6
	142,9
	51,5
	53,4
	55,4
	160,3
	161,4

	Электро-

энергия
	28,2
	28,3
	28,5
	85,0
	29,0
	29,2
	29,7
	87,9
	30,1
	30,5
	30,8
	91,4
	92,0

	Трудовые ресурсы
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	1870,0
	1870,0
	1870,0
	5610,0
	5610,0

	Налоги 

от ФОТ
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	595,0
	595,0
	595,0
	1785,0
	1785,0

	Админист. расходы
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	510,0
	510,0
	510,0
	1530,0
	1530,0

	Налоговые платежи
	343,0
	344,0
	344,6
	1031,6
	345,3
	346,1
	346,7
	1038,1
	347,3
	347,9
	348,7
	1043,9
	1044,3

	Прочие расходы
	-
	10,0
	15,0
	25,0
	20,0
	25,0
	28,0
	73,0
	32,0
	38,0
	45,0
	115,0
	135,0

	Аммоти. ОС
	-
	-
	-
	-
	18,0
	18,0
	18,0
	54,0
	18,0
	18,0
	18,0
	54,0
	54,0

	Возврат кредита
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	1250,0
	1250,0
	1250,0
	3750,0
	3750,0

	% кредита
	262,5
	255,2
	247,9
	765,6
	240,6
	233,3
	226,1
	700,0
	218,8
	211,4
	204,2
	634,4
	565,7

	Чистая прибыль
	2,5
	10,4
	18,4
	31,3
	9,9
	18,8
	29,4
	58,1
	38,3
	46,3
	53,9
	138,5
	191,6


Таблица №10а
	наименование
	Итого за 1 год
	По кварталам
	Итого за 2 год
	По кварталам
	Итого за 3 год
	Всего за три года

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Валовый доход
	59398,0
	14929,5
	14939,0
	14948,5
	14958,5
	59775,5
	14966,5
	14977,5
	14988,5
	14996,0
	59928,5
	179102,0

	Затраты
	58977,9
	14695,7
	14647,7
	14604,7
	14551,6
	58499,7
	14518,5
	14495,8
	14472,9
	14444,6
	57931,8
	175409,4

	Себестоимость товара
	588,6
	163,5
	165,5
	167,4
	169,3
	665,7
	171,2
	173,4
	175,3
	177,2
	697,1
	1951,4

	Электро-

энергия
	356,3
	105,0
	115,0
	130,0
	135,0
	485,0
	150,0
	165,0
	180,0
	195,0
	690,0
	1531,3

	Трудовые ресурсы
	22440,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	22440,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	5610,0
	22440,0
	67320,0

	Налоги 

от ФОТ
	7140,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	7140,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	1785,0
	7140,0
	21420,0

	Админист. расходы
	6120,0
	1530,
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	6120,0
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	1530,0
	6120,0
	18360,0

	Налоговые платежи
	4157,9
	1045,1
	1045,7
	1046,4
	1047,1
	4184,3
	1047,7
	1048,4
	1049,2
	1049,7
	4195,0
	12537,2

	Прочие расходы
	348,0
	150,0
	1585,0
	160,0
	165,0
	630,0
	180,0
	205,0
	230,0
	250,0
	865,0
	1843,0

	Аммоти. ОС
	162,0
	54,0
	54,0
	54,0
	54,0
	216,0
	54,0
	54,0
	54,0
	54,0
	216,0
	594,0

	Возврат кредита
	15000,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	15000,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	3750,0
	15000,0
	45000,0

	% кредита
	2665,7
	503,1
	437,5
	371,9
	306,2
	1618,7
	240,6
	175,0
	109,4
	43,7
	568,7
	4853,1

	Чистая прибыль
	420,1
	233,8
	291,3
	343,8
	406,9
	1275,8
	448,0
	481,7
	515,6
	551,4
	1996,7
	3692,6


5.2. Обеспечения энергоресурсами.

       Для обеспечения функционирования торговой точки требуется надежный источник энергоснабжения. Все инженерные коммуникации здания связаны с городскими инженерными коммуникациями. 

      Требуемое количество электроэнергии на обеспечение функционирования торговой точки  предоставляется в таблице № 1.   
	Наименование
	Ед.

изм
	Месяца
	За 1

квартал
	Месяца
	За 2

квартал
	За 3 квартал
	За 4 квартал
	Итого за 1 год

	
	
	1
	2
	3
	
	1
	2
	3
	
	
	
	

	Электроэнергия
	кВт
	150
	150
	205
	505
	150
	175
	200
	525
	550
	570
	2150

	Вода
	сум
	5,5
	5,6
	5,6
	16,6
	6,0
	6,0
	6,0
	18,0
	20,0
	25,0
	79,6

	Теплоэнергия
	сум
	15,2
	15,2
	15,2
	45,6
	15,5
	15,5
	15,5
	46,5
	50,0
	55,0
	197,1


	Наименование
	Ед.

изм
	квартал
	Итого за 2 год
	квартал
	Итого за 3 год
	Всего

	
	
	1
	2
	3
	4
	
	1
	2
	3
	4
	
	

	Электроэнергия
	кВт
	600
	600
	600
	600
	2400
	600
	600
	600
	600
	2400
	6950

	Вода
	сум
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	200,0
	50,0
	50,0
	50,0
	50,0
	200,0
	479,6

	Теплоэнергия
	сум
	250,0
	250,0
	250,0
	250,0
	1000,0
	250,0
	250,0
	250,0
	250,0
	1000,0
	2197,1


       УТВЕРЖДАЮ 
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