1. Цель проекта
       Настоящий бизнес план разработан с целью создания нового предприятие с видом деятельности «производства кондитерских изделий», с привлечением денежных средств спонсора. 
      В результате проведенного маркетингового исследования установлено, что на предполагаемом рынке не предвидится серьёзных проблем, с поставкой сырья и реализацией производства. Товары, который ООО «__________» намерены производить пользуется стабильным спросом населения, что будет способствовать бесперебойному сбыту продукции.
     В бизнес-плане дан подробный анализ продаж с поэтапным ростом. Большое внимание в бизнес-плане уделено финансовым аспектам проекта.  В связи с тем, что собственных средств ООО «__________» для осуществления проекта нет, предприятие решило привлечь спонсора. Проект составляет в сумме 10 000 000 (десять миллионов) сум, сроком на 2 (два) года.
2. Заказчик проекта

 2.1. Реквизиты, статус.

Наименование инициатора:


            ООО«__________»

Организационно-правовая форма:

            общество с ограниченной              ответственностью
Вид деятельности:                                                    произ-во кондит. изделий

Юридический адрес:



г.Ташкент Сергели. р-н __ 








ул. __________ 
Деятельность предприятие будет осуществлять на основании законодательства Республики Узбекистан:
-Закон РУз «Об обществах с ограниченной и дополнительной ответственностью»
-Гражданский кодекс РУз

-Налоговый кодекс РУз

- Национальный стандарт бухгалтерского учета НСБУ №21, зарегистрированный Министерством  Юстиции  23.10.2002 года № 1181 в РУз.  -Положение о порядке налогообложения юридический и физический лиц утвержденный Министерством Финансов Республики Узбекистан №СБ/04-01-32/14827 и Государственным Налоговым Комитетом Республики Узбекистан №16/1-13169 от 28.12.2006г. 

3. Стратегия проекта 
(история и предпосылки создания проекта)

      Существующие меры стимулирования частного предпринимательства, предоставление льгот предприятием малого и частного бизнеса, открытие кредитных линий, международных финансовых организаций, направленных на развитие малого и частного бизнеса явились предпосылками создания проекта.

       Основные предпосылки создания  проекта:

- большой опыт персонала предприятие на рынке производства и торговли;

-Удовлетворение спроса растущего рынка на продукцию ориентированного в первую очередь на спрос потребителя:
-Создание дополнительных рабочих мест:
- стартовая готовность персонала;

- оптимальные сроки реализации проекта.
Осуществление вышеизложенного ООО«__________» обеспечить выгодное вложение капитала, создание высокорентабельного и перспективного бизнеса, ориентированного в первую очередь на удовлетворение спроса потребителя.
4. Маркетинговые  исследования.

4.1. Ожидаемая конкуренция со стороны существующих потенциальных мест оказывающих производства.

Малый бизнес это сфера приложения труда и источник доходов значительной части населения. Это наиболее гибкая часть рынка труда, поглощающая основную массу трудовых ресурсов невысокой квалификации и с недостаточным опытом, желающих иметь гибкий  рабочий день. Являясь главным источником доходов не только значительной части людей, занятых в его сфере, но и членов их семей, малый и средний бизнес может стать важным фактором роста национального благосостояния.
       Малые и частные предприятия существенно повышают эффектность всей экономики. Они наиболее оперативно реагируют на изменения потребительского спроса, могут быстро и относительно безболезненно менять профиль своей деятельности в соответствии с колебаниями экономической конъюнктуры. Они требуют меньше ресурсов для организации своей деятельности и не приносят катастрофических экономических последствий для общества в случаи их банкротства.
       Такой потенциал малого и частного бизнеса заставляет уделять серьёзное внимание его развитию. В Узбекистане поощрение данного сектора рассматривается как один из решающих стратегических факторов социально-экономического развития.

4.2. Программа производства, стратегия маркетинга.

        Главными стимулирующими аргументами для производства является их качества и большой ассортимент товара, доступная цена. Изучение данного рынка и передовой опыт предпринимателя показал, что при организации бизнеса необходимо постоянно изучать конъюнктуру  рынка. Следует иметь постоянно налаженную связь с населением, где после поставки продукции изучается отношение потребителей к предполагаемому товару и её качеству.
5. Материальные ресурсы.
5.1. Классификация оборудования и  программного обеспечения.    
      Один из самых ответственных моментов от решения, которого зависит непрерывность и рентабельность бизнеса – это обеспечение мощным оборудование и бесперебойное обеспечение необходимым сырьём.
	№
	Наименование оборудования
	Ед.изм.
	Кол-во
	Цена
	сумма

	1
	Мешалка
	шт
	2
	800000
	1600000

	2
	Дробилка 
	шт
	2
	400000
	800000

	3
	Лента для покрытия начинки
	шт
	1
	1000000
	1000000

	4
	Резка 
	
	1
	 600000
	600000

	5
	Кастрюля для варки шоколада
	шт
	3
	250000
	750000

	
	ИТОГО
	
	
	
	4750000


5.2. Обеспечение энергоресурсами.

     Для обеспечения функционирования «кондитерского цеха» требуется надежный источник энергоснабжения.
     Требуемое количество электроэнергии на обеспечение функционирования «кондитерского цеха» предоставляется в таблице

	Наименование
	Ед.и
	
	
	
	

	Электроэнергия
	квт
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	 ИТОГО
	
	
	
	
	





 6. Планируемое место объекта.

6.1. Характеристика помещения.

        В связи с отсутствием своего объекта, предприятие планирует арендовать помещение для открытия «кондитерского цеха». Составляющею общую площадь территории около 60-70 кв.м., не дороже арендной платы 600,0-700,0 тысяч сум в месяц. Участок должен быть оснащен необходимыми инженерными сетями и коммуникациям требуемыми по проекту. Месторасположение помещения не имеет значение.
7. ПРОЕКТИРОВАНИЕ.
        Существующая и предусматриваемая в рамках проекта запуск кондитерского цеха позволяет удовлетворить потребности, как массовых, так и индивидуальных потребителей нашей страны.

        Годовая программа производства рассчитана исходя из возможности и других характерных услуг предприятие. 
Годовой объём производства кондитерских изделий предоставлен в таблице №.
	№
	Наименование ассортимента товара
	Кол-во произ-во за  один день
	Кол-во произ-во за один год

	1
	2
	3
	4

	1
	Шоколад в ассортименте
	
	

	2
	Вафли в ассортименте
	
	

	3
	Торт в ассортименте
	
	

	4
	Печенье в ассортименте
	
	

	5
	Пряники в ассортименте
	
	


  



8. Организационный план.

8.1. Организационная структура предприятия.

      Руководство всей  хозяйственной деятельностью осуществляет директор предприятия по направлениям:

-  экономика и финансирования;

- организация производства, снабжение, маркетинг;

- социальное развитие;

- обеспечение сохранности имущества и безопасности работ.

     Состав административно-управленческого персонала предоставлен в таблице
	№
	Категория работников
	Численность персонала

	Административно-управленческий персонал

	1
	Директор
	1

	2
	Гл. бухгалтер
	1

	
	ИТОГО
	2


       Накладные расходы на полную мощность состоят из следующих основных статей расходов:

- заработанная плата работников, не занятых непосредственно с производством;

- затраты на плановое обслуживание;

- другие затраты.





9. Трудовые ресурсы.  

    9.1. Потребность в наличии трудовых ресурсов.     

      Штат работников предприятие для начало составляет 5 (пять) человек, в том числе административно-управленческий персонал 2 (два) человека, рабочий персонал 3 (три) человек.

       9.2. Оценка затрат по разделу.            

      Сведения о затратах на рабочую силу для открытия кондитерского цеха.
	№
	Должность
	К-во рабочих
	Оклад
	Сумма

	1
	Директор
	1
	
	

	2
	Главный  бухгалтер
	1
	
	

	3
	Кондитер
	1
	
	

	4
	Пекарь
	1
	
	

	5
	Посуда мойщица
	1
	
	

	
	ИТОГО
	5
	
	


 10. Схема осуществления проекта.    

10.1. Стадия осуществления проекта.                  

        Для эффективного осуществления проекта планируется проведение следующих мероприятий:

1. Маркетинговые исследования подобных цехов.

2. Выбор используемой схемы организации цеха.

3.Обобщение и анализ полученной информации с целью привлекаемого спонсора.

4. Организационные мероприятия по привлечению спонсора.

5. Стадия осуществления проекта.
10.2. График осуществления проекта.   

        Время необходимое для реализации проекта (от его финансирования и до фактического завершения с погашением основного займа и процентов по займу) составляет 24 месяцев.

         Следует отметить, что руководством предприятия значительная часть работ по проекту (маркетинговые исследования подобных цехов, подготовка рабочей группы и ряд других мероприятий) уже проведена.

          На проведение организационных мероприятий по привлечению спонсора, на оформление договора займа потребуется еще 25 дней.
10.3. Бюджет осуществления проекта.    

Финансирование проекта намечается осуществить за счет привлекаемых заёмных средств. Стоимость (бюджет) проекта составляет 10 000 000 (десять миллионов) сум.
   Как было выше указано, для открытия кондитерского цеха требуется оборудование и продукция для выпечки.
	№
	Наименование оборудования
	Ед.изм.
	Кол-во
	Цена
	сумма

	1
	Мешалка
	шт
	2
	800000
	1600000

	2
	Дробилка 
	шт
	2
	400000
	800000

	3
	Лента для покрытия начинки
	шт
	1
	1000000
	1000000

	4
	Резка 
	
	1
	 600000
	600000

	5
	Кастрюля для варки шоколада
	шт
	3
	250000
	750000

	
	ИТОГО
	
	
	
	4750000


	№
	Наименование продукции
	ед.из
	Кол-во
	Цена
	Сумма

	1
	Мука
	кг
	
	
	

	2
	Сахар
	кг
	
	
	

	3
	Маргарин
	кг
	
	
	

	4
	Сливочное масло
	кг
	
	
	

	5
	Яйца
	кг
	
	
	

	6
	Майонез
	бан
	
	
	

	7
	Сухое молоко
	литр
	
	
	

	8
	Эссенция, ванилин какао и т.д.
	сум
	
	
	

	9
	Орехи, изюм
	кг
	
	
	

	10
	Фрукты
	кг
	
	
	

	
	ИТОГО
	
	
	
	5250000





11. Финансовая оценка.

11.1. Финансирование проекта.

        Получение кредита на финансирование данного проекта фирма планирует осуществить через кредитный орган Банка на следующих условиях:

- срок погашения кредита – 2 (два) года

- годовая процентная ставка – 7 %

График погашения займа.

	№
	Дата выплат
	Остаток основ.долга
	Выплата осн.долга
	Выплата процентов
	Всего

	1
	Апрель       2010г
	10 000 000
	-
	58 333
	58 333

	2
	Май            2010г 
	10 000 000
	-
	58 333
	58 333

	3
	Июнь          2010г
	10 000 000
	-
	58 333
	58 333

	5
	Июль          2010г
	
	
	
	

	6
	Август        2010г
	
	
	
	

	7
	Сентябрь    2010г
	
	
	
	

	8
	Октябрь      2010г
	
	
	
	

	9
	Ноябрь        2010г
	
	
	
	

	10
	Декабрь      2010г
	
	
	
	

	11
	Январь        2011г
	
	
	
	

	12
	Февраль      2011г
	
	
	
	

	13
	Март           2011г
	
	
	
	

	14
	Апрель       2011г
	
	
	
	

	15
	Май            2011г 
	
	
	
	

	16
	Июнь          2011г
	
	
	
	

	17
	Июль          2011г
	
	
	
	

	18
	Август        2011г
	
	
	
	

	19
	Сентябрь    2011г
	
	
	
	

	20
	Октябрь      2011г
	
	
	
	

	21
	Ноябрь        2011г
	
	
	
	

	22
	Декабрь      2011г
	
	
	
	

	23
	Январь        2012г
	
	
	
	

	24
	Февраль      2012г 
	
	
	
	

	
	ИТОГО
	
	
	
	


11.2. Поток наличности.

	Наименование
	2008 год
	2009 год
	2010 год

	 приток наличности
	17 900  000
	30 700 000
	12 800 000

	За услуги
	17 900  000
	30 700 000
	12 800 000

	Отток наличности
	9 456 600
	24 396 850
	11 790 250

	1.Програм.обеспечение
	150 000
	260 000
	110 000

	2.Электроэнергия
	245 000
	420 000
	175 000

	3. Трудов.ресурсы
	2 450 000
	4 200 000
	1 750 000

	4. Налоги от  ФОТ 
	831 600
	1 425 600
	594 000

	5.Админист.расх.
	1 505 000
	2 580 000
	1 075 000

	6.Прочие расходы
	210 000
	360 000
	150 000

	7.Налог.платежи
	1 790 000
	3 070 000
	1 280 000

	8. Возв.осн.кредита
	- 
	8 750 000
	6 250 000

	9.% по кредиту
	2 275 000
	3 331 250
	406 250

	Кумулятивный поток наличности
	8 443 400
	6 303 150
	1 009 750


  11.3. Расчет прибыли и убытков.

       Расчет  прибыли и убытков, налоги и другие отчисления учтены по разделам их применений. 

Расчёт прибыли и убытков

	Наименование
	2008 год
	2009 год
	2010 год

	Валовой доход
	17 900  000
	30 700 000
	12 800 000

	 Всего
	17 900  000
	30 700 000
	12 800 000

	Затраты
	9 544 100
	15 796 850
	5 602 750

	1.Материл.затраты
	482 500
	830 000
	347 500

	 в том числе:

  Програм.обеспечение
	150 000
	260 000
	110 000

	  Электроэнергия
	245 000
	420 000
	175 000

	   Аммортиз.оборудов.
	87 500
	150 000
	62 500

	4. Трудов.ресурсы
	2 450 000
	4 200 000
	1 750 000

	5. Налоги от  ФОТ 
	831 600
	1 425 600
	594 000

	6.Админист.расх.
	1 505 000
	2 580 000
	1 075 000

	7.Прочие расходы
	210 000
	360 000
	150 000

	8.Налог.платежи
	1 790 000
	3 070 000
	1 280 000

	9.% по кредиту
	2 275 000
	3 331 250
	406 250

	Чистая прибыль
	8 355 900
	14 903 150
	7 197 250






10. Оценка риска.

       При составлении бизнес-плана учитывались источники риска. Наиболее существенными представляются следующие риски:

1. Риск нарушения обязательств, принятых на себя по условиям подписанных договоров – неудовлетворительное качество производимого товара. Неудовлетворительное качество производимого товара представляется минимальным, по причине исключительной заинтересованности фирмы в плане дальнейшего расширения производство и услуг. 

2. Наступление   форс-мажорных обстоятельств

К форс-мажорным обстоятельствам, препятствующим реализации данного проекта следует отнести: стихийные бедствия, преднамеренные действия третьих лиц, приведшие к пропаже, (уничтожению, хищению имущества), пожары.

С целью минимизации риска, связанного с данными  обстоятельствами в помещении установлена внутренняя сигнализация.

3. Риск невыполнения ООО «_________________» принятых на себя обязательств в осуществлении проекта.

