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	1. КИРИШ.


Ҳозирги бозор иқтисодиётига ўтиш шароитида Республикамиз ҳукумати томонидан ишлаб чиқариш ва хизмат кўрсатиш соҳасини ҳар томонлама қўллаб-қувватлаш, уларга кенг имкониятлар яратиб беришга алоҳида эътибор қаратилмокда. 
Тадбиркорлик субъектларининг ялпи ички маҳсулотдаги улушини ошириш, улар томонидан ишлаб чиқарилаётган маҳсулотларнинг рақобатбардошлигини таъминлаш учун ҳукуматимиз томонидан салмоқли имтиёзлар ҳамда молиявий кўмаклар берилмоқда. Шу сабабли ушбу имкониятлардан фойдаланган ҳолда тадбиркорлик субъектлари ўз фаолиятларини ривожлантириш орқали жамият ва халқ манфаатларини кўзлаб харакат қилмоқдалар. Ҳозирги кунда маҳсулот ишлаб чиқариш ҳамда хизматлар кўрсатиш қанчалик унумли ва арзон бўлса, корхона, ташкилот ҳамда аҳолини ушбу маҳсулот ва хизматларга бўлган талабини қондириш шунча яхши бўлади. Хоразм вилояти Урганч шахрида жойлашган «___________» хусусий корхонаси ўзининг Низомидан келиб чиққан ҳолда айнан давр талабига мос ва бозор шароитини ўрганган ҳолда вилоят аҳолисини халк истеъмоли учун муҳим бўлган гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон (буханка) маҳсулотлари билан таъминлаш орқали даромад топишни ўз зиммасига олган. Хусусий корхона бу борада кўпгина ишларни амалга оширишни режалаштирмоқда. Жумладан, кредит маблағи эвазига сотиб олинадиган 6 бош зотли қорамол, 3000 дона товуқ, товуқ боқишга мўлжалланган товуқ қафаси, нон и.ч ускунаси ва ушбу қорамол ва товуқларни боқиш учун қуриладиган бино ёрдамида ишлаб чиқариладиган маҳсулотларни аҳолига етказиб бериш замонавий сервис хизматлари кўрсатиш натижасида мавжуд имкониятлардан самарали фойдаланиш билан ўз фаолиятини ривожлантиришга эришишни таъминлашга қаратилган. Бозорни арзон маҳсулотлар билан таъминлаш, аҳоли эхтиёжини қондириш ва ишлаб чиқарилган маҳсулотлар, шунингдек кўрсатилган хизматлар билан бозор шароитида ўз ўрнини топиш имкониятларини излаб топишни ҳар бир тадбиркор ўз олдига мақсад қилиб олиши керак. Ҳар бир тадбиркорнинг маҳсулоти ҳамда кўрсатаётган хизмати қанчалик арзон ва сифатли бўлса ҳамда бу маҳсулот билан бозорга чиқса, маҳсулотини реализациясидан даромад олиб ўзининг ва жамоасининг ижтимоий-иқтисодий эхтиёжларини қондира олса, бу ёш давлатимизнинг равнақига қўшган хиссаси хисобланади.
Лойиханинг асосий мақсади ўзининг хизмат кўрсатиш сифатини яхшилаш, кредит маблағи эвазига қуриладиган бино ва сотиб олинадиган зотли қорамоллар товуқлар ҳамда нон и.ч ускунаси эвазига улгуржи ва чакана савдони ривожлантириш, кўрсатилаётган хизмат сифати ва самарадорлигини ошириш, хўжаликнинг моддий-техника базасини яхшилаш, шунингдек  янги турдаги замонавий усулда хизмат кўрсатишни ташкил қилиш натижасида асосий воситалардан оқилона фойдаланиш, истеъмолчиларни ушбу турдаги халқ истеъмоли молларига бўлган талабини қондириш орқали пировард натижада даромад олиш ҳамда ундан самарали фойдаланиш ҳисобланади. 

Хизмат кўрсатишни ташкил қилишни асосий мақсади: Вилоят аҳолисини сифатли гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган эхтиёжини қондиришдан  иборат.
Ушбу лойихани самарали амалга ошиши натижасида вилоят туманлар аҳолисини зарур бўлган гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари билан таъминлаш имкониятлари яратиладиган замон талабларига жавоб берадиган юқори эффектли хизмат кўрсатиш ташкил қилинади. 

Гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари етказиб бериш бозорини анализ қилиш натижасида аҳоли сонини ўсишини эътиборга олган ҳолда сифатли Гўшт,  тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган талаб катталигини кўрсатди. Кам транспорт харажатлари, ишчи кучи ва энергия таъминоти, шунингдек замонавий хизмат кўрсатиш инфратузилмасини такомиллаштириш имкониятларини хисобга олиш натижасида маҳсулот сифатли ва арзон  бўлиши кўзланган. 

Лойиханинг асосий мақсади:

· сифатли маҳсулот ишлаб чиқариш
· маҳаллий маҳсулот рақобатбардошлигини ошириш

· аҳоли эхтиёжларини қондириш

· вилоят ички истеъмол бозорини маҳаллий гўшт, сут, тухум ва товуқ гўшти маҳсулотлари билан тўлдириш ва аҳолини ушбу маҳсулотлар билан узлуксиз таъминлаш

· савдо хизмати кўрсатиш ифратузилмасини яхшилаш ва ривожлантириш.
Ўтказилган хисоб китоблар шуни кўрсатадики, лойиха иқтисодий самарали ҳамда жалб қилинган кредит ресурсларини қайтарилишини таъминлайди.

Ушбу кредит маблағини хизмат кўрсатишга йўналтирган ҳолда Ўзбекистон Республикаси Вазирлар Маҳкамасининг «Ички бозорни халқ истеъмоли товарлари билан тўлдириш ва маҳаллий ишлаб чиқарувчиларни қўллаб-қувватлаш чора–тадбирлари тўғрисида»ги 2006 йил 17 июль № 03-46-145-сон йиғилиш баёнида белгиланган қарорларни бажарилишини таъминлаш юзасидан Хоразм вилояти аҳолисини гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган талабни қондириш мақсадида гўшт, сут, тухум ва товуқ гўшти маҳсулотлари ишлаб чиқариш фаолиятини амалга ошириш мақсадида  фойдалинилади.

Маҳаллий бозорни маркетинг таҳлили шулар маълум бўлдики, вилоятнинг қишлоқ ва шахар ҳудудларида фаолият кўрсатаётган чакана савдо тармоқлари шахобчалари (дўконлари)да гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган талаб юқорилигини кўрсатмоқда.
Қора мол ва товуқ хақида тушунча.

Қора мол - Одамлар ҳаётида қорамолнинг ўрни нечоғлик беқиёс эканлиги ҳеч кимга сир бўлмаса керак. У одамлар истеъмоли учун қимматли маҳсулот – гўшт ва сут манбаигина эмас, яхшигина молиявий даромад манбаиҳамдир.

Сигир сути таркибида организм учун зарур тўйимли, шу билан бир қаторда яхши сингадиган моддалар, (масалан, сут оқсили 96 %, сут ёғи 95 %, сут қанди 98 % ҳазм бўлади) мавжуд.

Энг муҳими – бу моддаларнинг кўп қисми ноёб бўлиб, бошқа бирорта маҳсулотларда учрамайди. Гўштнинг қимматли аҳамияти унинг тўйимлилигига, оқсил ва ёғларнинг кўплигига қараб ажратилади. Агар егуликда гўшт ва сут йўқ бўлса ёки кам бўлса, киши соғлигига таъсир кўрсатиши мумкин.


Қорамолни боқиш албатта осон иш эмас. Бироқ йилига 3000-3500 литр (суткасига 12 литр) сут соғиб олиб, 7 кишилик оилани бемалол оқсил неъмати билан таъминлабгина қолмай, яхшигина даромадга эга бўлиб турилса, сарф қилинган меҳнат ва вақтни сўзсиз оқлайди. 


Бизнинг узоқ аждодларимиз гарчан “оқсил”, “рацион” деган сўзларни билмаган бўлсалар-да, унинг рўзғорда муҳим ўрин тутишини билганлар ва уй-хўжалигида сигирни эъзозлаб, унга асосий эътиборни қаратганлар. Ўша пайтда сигирлар нафақат хонадонга сут (жумладан, сариёғ, творог ва ҳ.к) берган, балки хўжаликнинг киши билмас ёрдамчиси сифатида кўп ёрдами теккан, ундан айрим мамлакатларда ханузгача ишчи кучи тарзида фойдаланиб келадилар. 


Айни пайтда ҳам ушбу жониворлар ўзининг аҳамиятини йўқотмаган. Ҳатто нафақат қишлоқларда, балки имкониятига қараб кичик ва катта шахарларда ҳам сигирлар парваришланиди.


Албатта, сигирларни боқиш, бирмунча муаммоларни келтириб чиқаради, катта куч, харажатлар талаб этади, лекин ҳар қанча сарф-харажат ўзини тўла тўкис қоплайди.


Юқорида таъкидлаганимиздек, мехнатимиз эвазига нафақат ҳар доим тўқ ва соғлом бўламиз, балки сут маҳсулотлари, гўшт сотиб фойда ҳам кўрамиз.


Паррандачилик - Паррандачиликни “Етти ҳазинанинг бири” деб бежиз айтилмаган. Чунки бирозгина диққат эътибор, иштиёқ, меҳр билан парранда парваришлашга киришсангиз, кўп фурсат ўтмай тухум ва парранда гўштидек тансиқ таомлар хом-ашёсига эга бўламиз. Айниқса товуқ деган жонивор ўзининг маҳсулотини инъом этиш учун сизни кўп маҳтал қилмайди. Янги очирилган жўжа, қарабсизки, ярим йилга етар етмас, сизни тухум, гўшт билан сийлаб турибди. Парранда боқишнинг яна афзаллик томони шундаки, уйингизда гўшт бўлмасаю, уни олишга ёнингизда пулингиз йўқ бўлса, шундай пайтда товуқ ас қотади. Ёҳуд уйингизда пул зарурати туғилдию, у бўлмаса, шартта 3-4 та товуқни кўтариб бозорга олиб борасизу муаммодан қутиласиз.
	2. Қарз олувчининг Қискача таърифи.


2.1. Тадбиркорлик субъектининг номи:
«___________» 
2.2. Субъектнинг юридик мақоми:

Хусусий корхона
2.3. Тадбиркорлик субъектининг давлат рўйхатидан ўтган вақти: Хоразм вилояти Урганч шахридаги «___________» хусусий корхонаси Хоразм вилояти Урганч шахар Хокимининг 20__ йил __________ №____–сонли қарори билан рўйхатдан ўтказилган.
2.4. Корхона ўзининг тасдиқланган Низоми асосида қуйидаги фаолият турларини амалга оширади:
·  Паррандаларни гуштга хамда наслдор паррандаларни бокиш ва жужаларини устириш, тухум ишлаб чикариш;

· Гушт, тухум махсулотларини аралаш ишлаб чикариш;

· Чакана савдо.

· нон, нон маҳсулотлари ва макарон, кондитер маҳсулотлари ишлаб чиқаришни ташкил қилиш;
·  қишлоқ хўжалик, енгил ва юк автомобилларига техник хизмат кўрсатиш ва уларни эҳтиёт қисмлар билан таъминлаш алоҳида транспорт хизмати кўрсатиш;
·  тикувчилик ва тикувчилик фаолияти билан шуғулланиш;
·  Ўзбекистон Республикаси ва бошқа хамдўстлик мамлакатлари худудида миллий валюта ёки эркин алмаштириладиган валюта улгуржи ва чакана савдо фаолиятини ташкил қилиш ҳамда ўз фирма дўконини ташкил қилиш;
·  юридик ва жисмоний шахсларга пуллик хизматлар кўрсатиш;
·  ташқи иқтисодий фаолиятни амалга ошириш, фаолиятнинг қонун хужжатларида тақиқланмаган бошқа турларини амалга ошириш.

2.5. Корхона раҳбари: ________________ «____» _______ 19____ йилда Хоразм вилояти _______________________ туғилган. 


Паспорт маълумотлари: CR - _________, ___.___._________ йилда _________________ ИИБ томонидан берилган.

2.6. Маълумоти: ____________ (олий ёки урта-махсус), 19___ йилда _______________________ (институт ёки техникум) _________________ факультетини тамомлаган.


2.7. Корхона манзилгохи: «___________» хусусий корхонаси Хоразм вилояти Урганч шахри _____________ кучаси ________ уйда жойлашган.


2.7.1. Телефон: __ _________________

2.8. Мурожаатни қабул қилувчи шахс: _____________________.


2.8.1. Телефон:
________________

2.8.2. Факс:
________________

2.8.3. Мобил:
_______________

2.9. Корхонанинг банк  реквизитлари:

Хоразм вилояти Урганч шахридаги «___________» хусусий корхонаси хисоб рақами «Турон банк» вилоят бўлимида очилган.
2.9.1. Х/Р:     _____________________
   
2.9.2. ИНН : _____________

2.9.3. МФО: ________

2.10. Хусусий корхонанинг ҳозирги вақтдаги амалга ошираётган асосий фаолияти ҳақида таъриф:

Хоразм вилояти Урганч шахридаги «___________» хусусий корхонаси бугунги кунда чорвачилик ва паррандачилик фаолияти билан шуғулланиб келмоқда. Хозирда ўз фаолиятини кенгайтиришга, қўшимча даромад олишга интилмокда. Шу сабабли қўшимча равишда кредит маблағи эвазига зотдор қорамоллар, товуқлар, товуқларни боқиш учун сеткалар, нон ишлаб чикариш ускунаси, бино қурилиши ишларини бажариш ва уни хизмат кўрсатишда бевосита фойдаланган ҳолда гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларини ҳам вилоят аҳолисига реализация қилиш орқали ўз фаолиятини ривожлантиришни кўзламоқда. Ҳозирги кунда хусусий корхона ушбу соҳада муайян тажрибага эга бўлган ҳолда ўз ишини кенгайтиришга эхтиёж сезмоқда. Бунинг учун ушбу хусусий корхонада ҳозирги кунда ўз мулки ҳисобланган зарур бўлган барча мухандислик коммуникациялари билан таъминланган дастгох ва ускуналар, малакали мутахассислар мавжуд. Хусусий корхона хозирда самарали фаолият кўрсатаётган ҳамда барқарор ривожланаётган хўжалик юритувчи субъектлардан биридир.

Хўжаликнинг мол-мулклари Устав фондига тўланган бадаллардан, хўжалик фаолиятини юритиш натижасида ишлаб чиқарилган маҳсулотлардан, олинган даромадлардан, шунингдек Ўзбекистон Республикасининг қонунчилги йўл қўядиган асосларга мувофиқ бўлинган бошқа мол-мулклардан ташкил топган. Хусусий корхона ўзининг хўжалик фаолияти натижасида оладиган фойда амалдаги қонунчиликка биноан солиқлар тўлангандан кейин хўжалик тасарруфида қолади ва ундан амалдаги қонунларга, ушбу Уставга мувофиқ жамиятнинг фондларини вужудга келтиришда фойдаланилади. 

Хўжаликнинг ўтган 2011 йил 1 апрель ҳолатига балансида ________ минг сўмлик асосий воситалар мавжуд бўлиб, ________ минг сўмлик товар моддий запаслари ташкил қилган. 

Хўжалик ўтган давр мобайнида яъни 2011 йил 1 январь ҳолатига ________ минг сўмлик товар айланмаси қилган бўлиб, шундан харажатлар миқдори ________ минг сўмни ташкил қилгани ҳолда барча солиқлар ва бошқа мажбурий тўловларни тўлагандан кейин _______ минг сўм соф фойда билан якунлаган. Бу эса корхонанинг ҳозирги кунда барқарор ривожланаётганлигидан ҳамда самарали фаолият юритаётганлигидан далолат беради. (корхонанинг Форма-1, Форма-2 хисоботлари нусхалари илова қилинади).

Юқоридагилардан кўринадики корхона банкдан олинадиган кредит маблағидан ташқари ушбу лойихани амалга оширишда ўз улуши ҳисобидан ҳам молиявий пул маблағлари билан иштирок этади. Бунинг натижасида эса ушбу  лойиха самарали равишда амалга ошишида мустахкам  замин хозирлайди.

Корхона ҳозирги кунда юқоридаги турдаги хизмат кўрсатишни амалга ошириш хуқуқини берувчи барча мувофиқлик сертификатлари ва махсус лицензияларни олган ҳолда фаолият кўрсатишни кўзлаган. Бу эса ўз навбатида олинган кредит маблағидан самарали фойдланган ҳолда айланма маблағни кўпайтиришга ўз навбатида корхона фаолиятини ривожлантиришда мухим ахамият касб этади. 

Хусусий корхона ташкил этилгандан бери турли мулк шаклидаги товар ишлаб чиқарувчи корхоналар, фирмалар, хусусий тадбиркорлар  билан алоқалар ўрнатилди. 

	3. ЛОЙИХАНИНГ АСОСИЙ МАҚСАДИ ВА ЙЎНАЛИШИ.



3.1. Лойиханинг асосий мақсади: «___________» хусусий корхонаси ўзининг тасдиқланган Низоми асосида вилоят аҳолисига гўшт, тухум,  товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари етказиб бериш хизмати кўрсатиш эвазига замонавий сервис соҳасинини амалиётда қўллаш орқали ўз фаолиятини амалга оширишни режалаштирган.
Бугунги кунда ўзининг белгиланган фаолият турига асосланиб, аҳоли ҳамда озиқ-овқат савдоси фаолияти билан шуғулланувчи идора ташкилотлар учун гўшт,  тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари етказиш бўйича ҳам хизмат кўрсатиб, халқимизга арзон ва сифатли маҳсулотлар етказиб беришни ўз олдига мақсад қилиб қўйган. Бу ишни амалга ошириш учун йилига 12 фоиз бўлган 150,0 млн сўм пул маблағини кредитга олиб иш бошламоқчи.

Бу лойихани амалга ошириш учун 170,0 млн сўм атрофида маблағ сарфланиши кўзланмоқда. Лекин хусусий корхона ўзининг хозирги кундаги имкониятидан ҳамда Ўзбекистон Республикаси банклари томонидан яратилаётган шароитлардан келиб чиқиб, йилига 12 фоизли ставка бўйича 150,0 млн сўм миқдоридаги кредит маблағини 2 йил муддатга олиш зарур деб хисобламоқда.

Буларга қўшимча ушбу фаолиятни ташкил қилиш билан бир қаторда фермер хўжалигида 4 та янги ишчи ўрни яратишни ҳам мақсад қилган.
3.2. Хусусий корхона томонидан 1 ой мобайнида таклиф қилинадиган хизмат кўрсатиш хажми:

«___________» хусусий корхонаси томонидан юқоридаги кредит маблағи эвазига зотли қорамоллар, товуқлар  ва нон и.ч ускунаси сотиб олиниб гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари ишлаб чикариш фаолиятини ташкил қилиш кўзланган. 

3.3. Кредит маблағларни лойиха бўйича сарфланиши:
	№
	Маблағларни сарфланиш  йўналишлари
	Жами бахоси               (минг сўмда)

	1.
	Кредит маблағи ҳисобидан:
	

	
	1.1. Зотли қора мол сотиб олиш

(буқа 350 кг тирик вазндаги 6 бош)
	20 000,0

	
	1.2. Товуқ сотиб олиш

(3 000 дона шундан, 2500 донаси товук, 500 донаси хуроз)
	25 000,0

	
	1.3. Бино қурилиш ишлари
	25 000,0

	
	1.4. Бино сотиб олиш
	30 000,0

	
	1.5. Товуқ сеткаси сотиб олиш

(3 000 дона товуқ боқишга мўлжалланган)
	20 000,0

	
	1.6. Ем хашак сотиб олиш учун

(консентрант озуқа учун)
	25 000,0

	
	1.7. Нон (буханка) ишлаб чикариш ускунаси сотиб олиш учун
	5000,0

	2.
	Кредит маблағи умумий суммаси:
	150 000,0

	3.
	Ўз маблағи хисобидан:
	

	
	
	

	
	2.1. Маҳсулот етиштириш учун бошқа харажатлар

(жумладан, ёқилғи, техникаларни таъмирлаб туриш ва х.к)
	20 000,0

	4.
	
	

	
	
	

	
	Лойиханинг умумий бахоси
	170 000,0


3.3. Лойихани ўзини ўзи қоплаш муддати:

Ушбу кўзланган режани юқорида кўрсатилганидек 1 йил давомида гўшт маҳсулотлари сотишдан 18547,2 минг сўм, товуқ гўшти маҳсулотларини сотишдан 46800,0 минг сўмлик, тухум маҳсулотлари сотишдан 54000,0 минг сўм, ва нон (буханка) маҳсулотлари сотишдан 57600,0 минг сўм (жами 176 млн 947 минг 200 сум) маҳсулотлар ишлаб чиқарилса тушган маблағдан барча сарф харажатларни олиб ташлаб (яъни хом-ашё сарфи, коммунал харажатлар, амартизация харажатлари, иш хақи ва унга ажратиладиган ажратмалар, солиқ тўловларини) хисоблаганда лойиха 5 йил давомида ўзини ўзи қоплайди.

3.5. Лойиха мазмуни:


Хоразм вилоят Урганч шахрида жойлашган «___________» хусусий корхонаси томонидан олиб борилаётган фаолият хозирги кунда энг муҳим бўлган маҳсулот ишлаб чиқариш ва ундан даромад олишдан иборат. 

Изоҳ: «___________» хусусий корхонаси ушбу кўзланган лойихани «Турон банк» Хоразм вилоят бўлимидан кредит маблағини олгандан кейин амалга оширади.

Булардан ташқари маҳсулотлар ишлаб чиқариш фаолиятини ривожлантиришда қуриладиган бинони реконструкция қилиш ишларини ўз ҳисобидан амалга оширишни мақсад қилган.
Ишлаб чикариладиган махсулотлар рўйхати:

· Гўшт маҳсулоти етиштириш;
· Товуқ гўшти маҳсулоти етиштириш;
· Тухум маҳсулоти етиштириш;

· Нон (буханка) ишлаб чикариш.

	4. ЛОЙИХАНИ АМАЛГА ОШИРИШДА ҚОНУНИЙ ВА МЕЪЁРИЙ ҲУЖЖАТЛАР.


4.1. Лойихани амалга оширишда олиниши зарур бўлган лицензия ёки рухсатнома тури: 
Хусусий корхона ушбу фаолиятни амалга ошириш учун Республикадаги амалдаги қонунчиликга асосан тегишли равишда лицензиялар талаб қилинмайди. 
Корхонанинг асосий фаолият гушт, парранда, тухум ва нон ишлаб чикаришга лицензия талаб қилинмайди.

	5.  БОЗОР ҲОЛАТИ ТАХЛИЛИ.


Маҳаллий бозорни таҳлил қилиш бўйича ўтказилган тадқиқодлар шулар маълум бўлдики, Хоразм вилояти бўйича аҳолининг кўпчилигини ўзбек миллатига мансуб бўлган кишилар ташкил қилганлиги боис гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган талаб юқори даражада эканлигини кўрсатмоқда. Чунки бугунги кунда вилоятимизда турли мактабгача таълим муассасалари, қишлоқ хўжалиги маҳсулотлари савдоси билан шуғулланувчи корхона ташкилотлар ва умум овқатланиш шахобчалари кўплаб ташкил қилинмоқда ва аҳолининг барчаси ушбу маҳсулотлардан кундалик озуқа манбаи сифатида фойдаланмоқда. Жумладан ҳозирги кунда аҳолининг кўпчилигини ёшлар ташкил қилганлиги боис тўй-хашамларнинг, турли хил чақириқ ва тадбирлар буларга мисол бўла олади. Гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон истеъмол товарларига бўлган талабни ва вилоят аҳолиси сонини инобатга олган ҳолда корхона ўз фаолиятини амалга ошириб келмоқда. Юқорида келтирилган истеъмол товарлари хусусий корхонада етиштирилиб, вилоят марказида ва туманларда жойлашган чакана савдо тармоқларига махаллий хокимликлар билан келишилган холда дислокациясага асосан етказиб берилади. Бунинг учун Ургнач шахри ва туманларда жойлашган чакана савдо шахобчалари билан маҳсулотларини сотиш бўйича шартномалар тузилиши режалаштирилган.

Маълумки, ҳозирги бозор иқтисодиётига ўтиш шароитида Республикамизда  аҳолининг турмуш даражасини яхшилаш, уларга кенг имкониятлар яратиш давр талаби бўлиб бормоқда. Корхона ҳам айнан давр талабига мос ва бозор шароитини ўрганган ҳолда истеъмолчиларга қулайлик яратиш мақсадида аҳоли учун зарур бўлган гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларини етиштириш фаолиятини кўрсатишни ўз зиммасига олган. Хусусий корхона бу борада кўпгина ишларини амалга оширишни режалаштирмоқда. Ишсиз ёшларни иш билан таъминлаш, истеъмолчиларни юқори сифатли хизмат кўрсатишга бўлган талабини қондириш, замонавий сервис соҳасини ривожлантириш, замонавий технологиялар билан жихозланган ҳолда намунали хизмат кўрсатиш асосий мақсад қилиб олинган. 
Корхонада ишлаб чиқариладиган маҳсулотлар бошқа ташкилотларда кўрсатиладиган хизматларга қараганда 10-15%  арзон бўлиши билан ажралиб туради.
Корхонанинг жойлашган манзили, аҳолини  зичлигини эътиборга олган холда ишлаб чиқариладиган маҳсулотларни сотиш самарали йўлга қўйиш орқали корхона фаолиятини ривожлантиришда алохида ўрин тутади. Мавжуд хизмат кўрсатиш потенциалини мавжудлиги, малакали ишчи ходимларнинг етарлилиги, мижозларнинг минтақада мавжудлиги  кўрсатилаётган хизмат таннархини нисбатан арзон бўлишини таъминлайди, бу эса ўз навбатида олинадиган даромаднинг юқори бўлишига олиб келади. Бу эса ўз навбатида хусусий корхонада кўрсатиладиган хизматнинг бир маромда боришини, товар айланмасини кўпайишини, пировардида эса олинадиган даромаднинг юқори бўлишини таъминлайди. Хусусий корхонада етиштириладиган маҳсулотлар нархини шартномалар асосида пул ўтказиш йўли билан ҳамда нақд пул билан хисоб-китоб қилиш орқали вилоятдаги мавжуд талаб ва таклифдан келиб чиққан ҳолда нарх белгилаш орқали фаолият кўрсатишни кўзлаган. 
Маркетинг стратегияси:
Ҳозирда гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон ишлаб чиқариш соҳаси корхоналари жуда қаттиқ рақобат асосида янги бозор талаблари шароитида ривожланмоқдалар. Улар ўз олдиларига янги муаммолар ва вазифалар қўймоқдалар, бу ҳам бўлса ички ва ташқи бозорда корхонани тўғри ривожланиш статегиясини топиш ва танлаш, уни самарали ва барқарор ривожланиши учун бозорда ўзининг муҳим ўрнига эга бўлишни таъминлашдан иборат. 

Бозор шароитида корхонани тўғри ривожланиш йўлини танлашда маркетинг муҳим аҳамиятга эга. Ҳозирги кунда кўпчилик маҳаллий корхоналар бирон-бир маҳсулот ишлаб чиқаришдан олдин истеъмол бозорида қандай қилиб ўз ўрнини эгаллаш хақида ўйлашлари лозим. Шу сабабли улар учун маркетинг усуллардан самарали фойдаланиш учун ўзлари ишлаётган бозорни чуқур ўрганишлари зарур. 


Бозорни ўрганиш ва тадбиркорларни илғор тажрибалари шуни кўрсатмоқдаки, хизмат кўрсатишни ташкил қилишда ҳамма вақт бозор конъюктурасини ўрганиб бориш зарур. Лойиха ташкилотчилари қуйидаги тадбирларни амалга оширишни режалаштирганлар:

* йирик масштабли савдолар бўлиб ўтадиган регионларда ўзларининг филиал ҳамда фирма дўконларини очиш. Улар маҳсулотни сотиш ва уни мижоз томонидан айтилган жойга етказиш орқали маълумолтларни тўплаш ва шу орқали маҳсулотни бевосита ўтказишга эришиш.  


* хамкорлар излаш ва контрактлар тузиш эвазига сотиш структурасини ўрганиш.


* мақсадли  актив реклама компаниясини ўтказиш.
Ҳозирги кунда хусусий корхона ўз ишини кенгайтириши, айланма маблағни  кўпайтириш, янгидан ишчи ўринларини ташкил қилиши, шунингдек хизматлар кўрсатиш кўламини кенгайтиришга эхтиёж сезмоқда. Бу эса хўжаликка асосий воситаларни сотиб олиш ва шу орқали аҳоли ва корхоналарга  юқори сифатли хизмат кўрсатиш фаолиятини йўлга қўйиш  имконини беради. Бу ўз навбатида кўрсатилаётган хизматни яхшилаш, аҳолининг ушбу соҳага бўлган эхтиёжларини қисман бўлсада қондириш имконини берибгина қолмай, кўрсатилаётган хизмат таннархининг арзон бўлишига ва асосийси қўшимча янги ишчи ўринлари яратишга хизмат қилади.
Хусусий корхона бу борада кўпгина ишларини амалга оширишни режалаштирмоқда. Урганч шахри ва туманлардаги истеъмолчиларнинг эхтиёжини қондириш, кўрсатилаётган хизмат ва бажарилаётган ишнинг сифати ошириш  билан  бозор шароитида  ўз ўрнини топиш имкониятлари излаб топишни ҳар бир тадбиркор ўз олдида мақсад қилиб олиши керак. Хар бир тадбиркорнинг кўрсатаётган хизмати ва бажараётган иши қанчалик арзон ва сифатли  бўлса бу давлатимизнинг иқтисодий равнақига қўшган хиссаси ҳисобланади. 

Бугунги кунда иқтисодиётнинг жадал суръатлар билан ривожланаётганлиги, аҳоли турмуш фаровонлигини ошганлиги, янги замонавий мулкдорларнинг асосий бўғини ҳисобланган тадбиркорлик субъектларининг кўпайиши ушбу маҳсулотлар ва хизматларга бўлган талабни янада оширмоқда. Шу сабабли корхона ушбу эхтиёжлардан келиб чиққан ҳолда юқоридаги маҳсулотларни арзон нархларда ва сифатли тарзда етказиб беришни ва ундан даромад олишни режалаштирмоқда.
5.1. Хусусий корхонага асосий маҳсулот етказиб берувчилар:
	Фирма номи ва манзили
	Жамият маҳсулот етказиб берувчидан нима сотиб олиши
	Тўлов шартлари

	Республикадаги ва минтакадаги ем хашак етиштириш корхоналари, фермер хўжаликлари
	Ем хашак (консентрант озуқа), товуқлар
	Тўлов маҳсулот етказиб берилгандан кейин пул ўтказиш йўли билан амалга оширилади.



5.2. Бозор ҳолати тахлили:
Хусусий корхона юқоридаги ишлаб чиқариш фаолиятини Урганч шахрида жойлашган кредит маблағи бир қисми эвазига қурилиши режалаштирилган бинода бошлашни ва чакана савдо фаолияти билан шуғулланувчи корхоналар ва хўжалик юритувчи субъектлар билан шартномалар қилган ҳолда ташкил қилишни кўзлаган. 
Корхона томонидан амалга оширилаётган фаолиятга бугунги кунда талаб жуда катта бўлиб, бу етиштириладиган маҳсулотлар асосан вилоят ва ундан ташқаридаги регионал бозордаги истеъмолчиларга етказиб берилиши режалаштирилган.
Корхона ушбу фаолият билан шуғулланишдан олдин вилоятдаги ва республикамиз минтақаларидаги бошқа хизмат кўрсатувчиларни таклиф қилаётган нархлари, улардаги мавжуд кўрсатилаётган хизматларнинг сифатлилиги ва бошқа қулайликларини ўрганиб чиққан ҳолда ушбу лойихани амалга оширишни кўзлаган. 

5.2.1. Мижозлар. Корхонанинг асосий мижозлари вилоятдаги ва тумандаги аҳоли ва юридик шахслар ҳисобланади.  

5.2.2. Рақобатчилар. Корхонанинг асосий рақобатчилари туманда ҳамда вилоятда жойлашган давлат ва хусусий гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари етиштирувчи юридик ва жисмоний шахслар.
5.2.3. Бозор имкониятлари. 
Хоразм вилояти Ўзбекистон Республикасининг шимолий ғарбида жойлашган. Ер майдони 6,1 минг кв.км ни ташкил этади ва Ўзбекистон ҳудудининг 1,4 фоизини эгаллайди. 
Фойдаланиладиган  ер майдони 250,0 минг гектар.  Вилоят аҳолиси 1 370 минг киши, меҳнат ресурслари сони 663 минг киши.
Аҳолининг 21,9 фоизи шахарда, 78,1 фоизи қишлоқларда яшайди.

Хоразм вилояти маъмурий ҳудудий тузилиши бўйича 10 та туман ва Урганч шахрига ажратилади.
Булар ўз навбатида: 101 қишлоқ фуқаролар йиғини, 612 аҳоли пунктлари, 3 та шахар ва 7 та шахар типидаги шахарчаларга бўлинади. 
Вилоятда хозирги кунда 27 та йирик саноат корхоналари фаолият кўрсатаётган бўлиб, шундан 13 таси енгил саноат корхоналаридир.
Автомобиль йўлларининг узунлиги 2296 км, шундан қаттиқ қоплами йўллар 2218 км ни ташкил қилади. 
Вилоятда асосан аграр соҳа ривожланган бўлиб, йилига 280-290 минг тонна яъни, республикада етиштирилаётган пахта хом-ашёсининг 7 фоизини ишлаб чиқаради. 
Сўнгги йилларда вилоятда енгил саноат ва озиқ-овқат маҳсулотлари ишлаб чиқариш саноати жадал ривожланди. 
2010 йилнинг 1 январ ҳолатига вилоятда оптималлаштиришдан сўнг 10276 та фермер хўжаликлари фаолият кўрсатмоқда. Уларга ажратилган жами ер майдони эса 242,3 минг гектарни ташкил қилади.

Бозор имкониятлари ушбу кўрсаткичлардан келиб чиққан ҳолда аниқланди. 

Вилоятда гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотларига бўлган талаб жуда катта бўлиб, ушбу маҳсулотларни ишлаб чиқариш йўлга қўйиш вилоятдаги потенциал истеъмолчиларни ҳамда ундан ташқаридаги мижозларга мўлжалланган бўлиб, уни ўтказиш имкониятлари мавжуд.
5.2.4. Корхонанинг бозорда ўз ўрнини топиши.

Хусусий корхона вилоятдаги бошқа хизмат кўрсатувчи корхоналаридан фарқли равишда ишлаб чиқариладиган маҳсулотлар нархларни арзонлаштириб ва сифатини  яхшилаш ҳамда мижозларга тўлайдиган маблағи эвазига сифатли хизмат кўрсатиш орқали ўзининг доимий равишдаги мижозларига эга бўлишни ва бозорда ўз ўрнини топишни режалаштирган.
5.3.3. Сотиладиган махсулотларни бошка корхона ташкилотлардаги нархлар билан солиштирма тахлили.
Сотиладиган маҳсулотлар нархларини
бошқа ташкилотлар билан солиштирма

ТАХЛИЛИ.

        Гўшт маҳсулоти





Товук гушти маҳсулоти

                             (минг сўмда).






(минг сўмда).
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Тухум маҳсулоти




  Нон (буханка) маҳсулоти

                       (сўмда).





                  (сўмда).
[image: image4.emf]0,0

50,0

100,0

150,0

200,0

Ряд1

150,0 170,0 200,0 180,0 190,0

1 2 3 4 5

[image: image5.emf]0,0

200,0

400,0

600,0

800,0

1 000,0

Ряд1

800,01 000,0850,0 825,0 840,0

1 2 3 4 5


1. Хусусий корхона таклифи.

2. Бошқа ташкилотлар таклифи

3. Бошқа ташкилотлар таклифи

4. Бошқа ташкилотлар таклифи

5. Бошқа ташкилотлар таклифи

	6.  МАҲСУЛОТ ЕТИШТИРИШ РЕЖАСИ.


«___________» хусусий корхонаси олинадиган кредит маблағи хисобига зотли қорамоллар, товуқ, товуқ боқиш учун мўлжалланган сетка, Бино ва бинони қурилиш ишларини учун курилиш материаллари ва нон и.ч ускунаси сотиб олишни режалаштирган. 

Изоҳ: Хусусий корхона ушбу мақсадни амалга оширишни кредит маблағини олгандан кейин йўлга қўяди.
МАҲСУЛОТ ЕТИШТИРИШ РЕЖАСИ.

Хоразм вилояти Ургнач шахридаги «___________» хусусий корхонаси ўзида мавжуд маблағни бино қурилиши ишларининг бир қисмига сарфлаб ишлаб чиқаришга мослаштириб реконструкция қилиш ишларини амалга оширишни мақсад қилиб қўйган. Бу мақсад ўз хисобидан амалга оширади. 
«___________» хусусий корхонаси ўз имкониятларидан келиб чиқиб, ишлаб чиқариш ҳажмини қуйидагича белгилайди:
МАХСУЛОТ ИШЛАБ ЧИКАРИШ  ХАЖМИ.

	№
	Лойиха мақсади
	Ўлчов

бирлиги
	1

ойда
	6

ойда
	1

йилда*

	1
	Гўшт 
	кг
	-
	-
	1728

	2
	Товуқ гўшти
	кг
	-
	4500
	9000

	3
	Тухум 
	кг
	37500
	225000
	450000

	4
	Нон (буханка) и.ч
	дона
	250
	3600
	72000


* ИЗОҲ: Хусусий корхона 
1. Корамолларни 1 йил давомида боқиб кейин гўшт маҳсулоти сифатида топширади

2. Тухум махсулотини хар кун ишлаб чиқаради ва топширади

4. Товуқ гўшти махсулотини 6 ойда 1 марта гўштга топширади.
5. Нон махсулотларини хар куни ишлаб чиқаради ва топширади

Қорамолнинг биологик хусусиятлари.

Қорамоллар 18-20 йил ҳаёт кечиришига қарамай, улардан фойдаланиладиган давр анча кам – 10-15 йилни ташкил этади. Бу муддат сигирни вояга етиш вақти бўлган 1,5 йилни ҳам қамраб олади. Бу вақт ўтмай туриб ҳайвонни қочириш тавсия этилмайди, чунки бу сигирнинг ривожланишини сусайтиришга, нимжон насл беришига, камсут бўлиб қолишига олиб келиши мумкин.
Одатда сигирлар битта, гоҳида иккита бузоқ туғади. Янги туғилган бузоқларнинг ўртача оғирлиги 20-40 кг ни ташкил этади. Қорамолларнинг ўсиш даври 5 йил.

Соғлом жониворларнинг ҳарорати 38,6 даражани ташкил этиб, томир пульси бир дақиқада 50-80 марта уради. Билоғатга етган ушбу ҳайвонларнинг сийқаланиб тушадиган 32 дона тиши бўлиб, улар тушиб чиқишига қараб ёши аниқланади.
Сутни вужудга келиши сигирларнинг энг характерли ўзига хос томонидир. Бу жараён мураккаб, узлуксиз бўлиб, сигирнинг марказий асаб тизими томонидан бошқарилади. Аввалига елинда анча кўп миқдорда сут пайдо бўлади, сўнг аста секин бу жараён сутнинг тўпланишига қараб секинлашади. Бироқ, соғиб олингандан сўнг сутнинг пайдо бўлиши яна шиддат билан бошланади. Шунинг учун қанча кўп марта соғилса, шунча кўп сут беришини мўлжаллаш оқилона ишдир. Лекин бу шунчаки осон иш эмас. Соғишлар кўп бўлиши фақатгина соғиш тозалигига боғлиқ эмаслигини унутмаслик керак.
Сут миқдорига ва сифатига таъсир этувчи бир қатор сабаблар ҳам бор. Биринчи навбатда бу шароит сигирни парваришлаш ва озиқлантиришга, унинг ўзига ҳос хусусиятларига, зотига, ёшига, сут бериш даврига, елиннинг тузилишига, қанчалик ийишига боғлиқ.
Зоти ҳам катта рол ўйнайди. Шунинг учун сигир кам сут берадиган зотдан бўлса, ёки ёмон иядиган ёҳуд қари бўлса соғини кам бўлиб, ишлаб чиқариладиган сут миқдори камайиб бораверади.
Шунинг учун серсур ва янги туққан сигирларни тез-тез (5 мартагача), ёмон иядиган ва кам сутли қорамолларни камроқ (3 мартагача) соғиш тавсия этилади. Шу билан бир қаторда, унутмаслик керакки ҳар бир сигирни унинг учун ўрганган шароитда, ўз вақтида, яхши озиқлантирилган ҳолда соғиш лозим.

Қорамолларни боқиш.

Қорамолларни боқиш, деганда – фақатгина уларни ўз вақтида озиқлантириш ва тўғри парвариш қилишни тушуниш керак эмас. Бу, шунингдек, тарбиялашни ҳам билиш керак дегани, чунки ҳар бир жонивор ўз ҳусусиятига эга. Бундай тарбиялаш чоғида уларни ҳар куни назоратдан ўтказиб, агар касал бўлиб қолса, даволаш ва бошқа ишларни амалга ошириш даркор. Қорамол ўзини яхши хис этиши, яхши маҳсулот бериши ва фойда келтириши учун жуда кўп жонкуярлик қилишга тўғри келади. Бунда уларга ҳос ҳусусиятларни яхши билиш ва шунга яраша иш олиб бориш лозим. 
Қорамолларни боқиш кун тартиби.

Агар сиз маълум бир кун тартибига амал қилсангиз ўзингизга ҳам, молингизга ҳам яхши бўлади. Молга яхши томони у муваффақиятли вазн орттириб боради, шунингдек, маҳсулдорлиги ошади. Бизнинг фермер хўжалигимизда кун тартиби тахминан ёзги ва қишги даврларга мўлжаллаб тузилиши режалаштирилган.

Ёзги (яйлов) кун тартиби

	Вақт
	Қилинадиган иш

	

	4:00
	Озиқлантириш ва соғиш

	5:30
	Яйловга чиқариш

	6:00
	Молхонани тозалаш

	13:00
	Иккинчи соғиш (даланинг ўзида)

	20:00
	Молларни яйловдан олиб келиш

	20:30
	Озиқлантириш ва учинчи соғиш


Қишги (молхонада боқиш бўйича) кун тартиби.

	Вақт
	Қилинадиган иш

	

	5:00
	Озиқлантириш ва соғиш

	6:30
	Молхонани тозалаш

	7:00
	Суғориш 

	10:00-12:00
	Сигирларни сайрга олиб чиқиш

	12:00
	Озиқлантириш 

	13:00
	Иккинчи соғиш

	14:00
	Суғориш 

	15:00-17:00
	Иккинчи сайр

	19:00
	Учинчи соғиш

	20:00
	Озиқлантириш ва суғориш


Қорамолларнинг чалиниши мумкин бўлган касалликлари.

· нафас тизими касалликлари;

· ринит ва ларингит касаллиги;

· бронхит касаллиги;

· пневмания касаллиги;

· овқат ҳазм қилиш тизими касаллиги;

· қатқорин бузилиши касаллиги;

· туёқда учровчи касалликлар;

· жарроҳлик касалликлари;

· юқумли касалликлар;

Фермер хўжалигида ушбу санаб ўтилган касалликларга қарши кўриладиган чоралар:

1. Молларни фақат яхши, хавотирсиз жойда сақлаш;

2. Мол олинганда унинг соғлиги ва яхшилиги ҳақида ветеринар 

маълумотномаси ва гувоҳномасини ҳам олиш;

3. Мол сотиб олинганда қарантинда сақлаш ва устидан назорат ўрнатилади;

4. Қорамоллар фақат сифатли озуқа билан боқилади ва суғорилади;

5. Қорамоллар янги таъмирланган тоза, озода бинога жойлаштирилади;

6. Сайр ва яйловга чиқарилганда фермер хўжалигига тегишли бўлган чиқинди ва турли хил аҳлатлардан тозаланган далаларга чиқарилади;

7. Қорамоллар доим ўз вақтида эмлатиб турилади ва хоналарга профилактик ишлов берилади;

8. Гўнгни тозалаш ва сақлаш тўғри олиб борилаётганлиги доим назорат қилиб турилади;

9. Ҳар ойда бир марта ветеринар кўригидан ўтириб турилади.

Паррандачиликнинг биологик ҳусусиятлари.

Уй товуқлари ҳақиқий товуқлар оиласига мансуб бўлиб, Шимолий Ҳиндистондан келиб чиққан. Бошқа қишлоқ хўжалик паррандаларига нисбатан товуқ кўпроқ эътироф этилган ва тарқалган. Уни саноат кўринишида паррандачилик фабрикаларида, фермер хўжаликларида, шунингдек, уй шароитида етиштирилади. Товуқнинг кенг тарқалишига сабаб, унинг кўп тухум бериши ва гўштга тез фурсатда етилишидир. Ҳозирги вақтда фақат товуқлардангина озуқабоп тухумлар олинмоқда. Товуқнинг тухум бериш ҳажми беқийс бўлиб, битта товуқ зоти боқилишига қараб йилига 90 тадан 300 донагача тухум бериши мумкин. Товуқнинг энг кўп тухум бериши 365 донани ташкил этади. Бир дона товуқ тухумининг оғирлиги 40-65 граммга тўғри келади. Тухум таркибида киши организми учун зарур бўлган бебаҳо аминокислоталар ҳамда бошқа моддалар мавжуд.

Товуқ тухумининг таркиби.

	Кўрсаткичлар
	Ўлч. бир
	Сариғида
	Оқида
	Сариғи билан оқи таркибида

	

	Сув
	%
	48,8
	84,9
	73,5

	Протеин
	%
	16,6
	10,8
	12,8

	Ёғ
	%
	32,6
	
	11,8

	Углеводлар 
	%
	1,0
	0,9
	0,9

	Кул 
	%
	1,0
	1,0
	1,0


Тухумни калорияси юқори эмас – 100 г да 160 ккал мавжуд. Бироқ товуқ гўшти қимматли ва ҳузурлидир. У тўйимлилиги жиҳатдан ўрдак ва ғоз гўштидан юқори туради, чунки ундаги тўйимли протеинлар кўпроқ, ёғ эса камроқдир.

100 г товуқ гўшти таркибида ўртача: 65,5 г сув, 19 г оқсил, 13,7 г ёғ, 1 г кул мавжуд бўлиб, қувват бериши 199 килокалорияни ташкил этади. Товуқ гўштининг оқсилида 60 фоиз ўриндошсиз, фақат 40 фоизида ўриндоши бор аминокислоталар мавжудлигини унинг биологик жихатдан тўйимлилигини кўрсатувчи энг яхши кўрсаткичдир. Товуқлар 5-6 ойлигидан бошлаб жинсий балоғатга етади ва тухум қўя бошлайди, фақат айримларидагина бу жараён бир йилгача чўзилиши мумкин.


Товуқларнинг тухум бериш маҳсулдорлиги йилдан-йилга 10-15 фоизга камайиб боради. Товуқлар 10 йилгача тухум беради. Бироқ хўжалигимизда улар икки йилдан узоқ ушлаб турилмайди. Бошқа паррандалар каби товуқларда моддалар алмашинуви юқори даражада тараққий этган, шунинг учун у бошқа хилдаги жониворларга нисбатан 3-4 марта кўпроқ ҳаво ва озуқа истеъмол қилади.


Катта ёшдаги товуқлар яшаб турган муҳитда юқори ва паст даражадаги иқлимга чидамли. Агар ҳаво жуда исиб кетсагина бу уларга ҳавф туғдиради. Товуқлар учун 12-18 даражадаги иссиқлик мақсадга мувофиқдир.


Товуқларни озиқлантириш.


Тухум берувчи товуқларни саноатда ишлаб чиқарилган, рационга бойитилган, майдаланган қуруқ комбикорма билан озиқлантириш энг яхши тадбир ҳисобланади.


Майдаланган емдан фойдаланганда озиқлантириш меъёри унинг таркиби бўйича амалга оширилади. Саноат тарзида тайёрланган рационга бойитилган комбикорма таркибида 14 дан 17 грамм гача протеин, 2,8-3,3 фоиз кальций, 0,7 фоиз фосфор, 0,3 фоиз натрий, керакли миқдорда витамин ва микроэлементлар мавжуд бўлади. Унинг 100 граммидаги истеъмол қуввати 250 дан 275 грамм гача ккалорияни ташкил этади. Тухум берувчи йўналишдаги битта товуққа бир суткада шундай емдан қуйидагича бериш талаб этилади: агар клетчаткали таркибида бўлса – 115 грамм, тўла рациондаги 120 грамм, гўштбоп тухум берувчи товуқ учун 155 грамм ем берилади.

Тухум берадиган зотли товуқларни озиқлантириш рациони 

(суткасига грамм хисобида)
	Озуқа 
	Ўл.бир
	Сони 

	

	Ёғи олинган қатиқ
	грамм
	15

	Дон-ун
	грамм
	48

	Балиқ ёғи, гўшт, суяк уни
	грамм
	4

	Кунжара 
	грамм
	2

	Кўкат 

(70 % кўкат ва 30 % пичан уни)
	грамм
	18

	Пиширилган картошка, илдизли мевалар
	грамм
	20

	Минерал озуқалар
	грамм
	2

	Ош тузи
	грамм
	0,3


	7.  МЕХНАТ РЕСУРСЛАРИ.


«___________» хусусий корхонасида хозирда 3 та ишчи хизматчи ишлаб келмоқда, булар раис ва бош ҳисобчи ҳамда ишчи хизматчилар. 

Корхона ўз олдига қўйган мақсадни яъни лойихани амалга оширса хусусий корхонада яна 5 нафар янги ишчи ўрни яратилади.

ИШ ҲАҚИ ФОНДИ.
Бошкарув аппарати ходимлари.

	№
	 
	ишчи урни
	1 ойлик маош
	1 ойда
	1 йилда
	
	

	1
	Рахбар
	1
	200
	200
	2400
	
	

	2
	Хисобчи
	1
	180
	180
	2160
	
	

	3
	Жами
	 
	 
	380
	4560
	махсулот тури
	1 махсулот тури  учун

	4
	Иш хакидан ажратма 25%
	 
	 
	95
	1140
	4
	1425

	5
	Жами иш хаки
	 
	 
	475
	5700
	
	


	
	Мол гушти етиштириш
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	1
	Ишчилар
	1
	150
	150
	1800

	2
	Иш хакидан ажратма 25%
	 
	 
	37,5
	450

	3
	Жами иш хаки
	 
	 
	187,5
	2250

	
	Товук гушти етиштириш ва тухум етиштириш
	
	

	
	
	
	
	
	

	 1
	Ишчилар
	2
	150
	300
	3600

	 2
	Иш хакидан ажратма 25%
	 
	 
	75
	900

	 3
	Жами иш хаки
	 
	 
	375
	4500


	
	Нон етиштириш
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	 1
	Ишчилар
	2
	150
	300
	3600

	 2
	Иш хакидан ажратма 25%
	 
	 
	75
	900

	 3
	Жами иш хаки
	 
	 
	375
	4500


	8. МОЛИЯВИЙ РЕЖА.


«___________» хусусий корхонаси ўз фаолияти давомида ишлаб чиқарилган маҳсулотларни сотишдан тушган суммадан барча сарф харажатлар ва мажбурий тўловларни чегирганда қолган қисми хўжаликнинг даромади хисобланади.

Ишлаб чиқариладиган маҳсулотлар таннархи унга сарфланган хом-ашё, ишчи-хизматчилар маоши, амортизация, электр энергия, газ сарфи ва бошқа кутилмаган сарф харажатлардан шаклланади.

8.1. Хом ашё харажати.
	ХОМ АШЁ ХАРАЖАТЛАРИ
	


	24 кг мол гушти етиштириш хом ашё харажати

	
	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	 

	1
	Шелуха
	кг
	180
	55
	9900

	2
	Шрот
	кг
	105
	105
	11025

	3
	Кук утлар
	 
	 
	 
	56000

	 

	4
	ЖАМИ:
	 
	 
	 
	76925

	5
	Етиштириладиган килограм
	сум
	 
	 
	24

	6
	1 кг мол гушти етиштириш хом ашё харажати
	сум
	 
	 
	3205,2


	1,5 кг товук гушти етиштириш хом ашё харажати

	
	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	 

	1
	Ёги олинган катик
	кг
	0,045
	800
	36

	2
	Дон ун
	кг
	0,144
	500
	72

	3
	Балик ёги, гушт, суяк уни
	кг
	0,012
	500
	6

	4
	Кунжара
	кг
	0,006
	600
	3,6

	5
	Кукатлар (70% кукат ва 30 % пичан уни)
	кг
	0,054
	750
	40,5

	6
	Пиширилган картошка ва илдизли мевалар
	кг
	0,06
	1020
	61,2

	7
	Минерал озукалар
	кг
	0,006
	1600
	9,6

	8
	Ош тузи
	кг
	0,009
	450
	4,05

	 

	9
	Жами 1 ойда 1 та товук учун
	сум
	 
	 
	232,95

	10
	Жами 6 ойда 1 та товук учун
	сум
	 
	 
	1397,7

	11
	Етиштириладиган килограм
	сум
	 
	 
	1,5

	12
	1 кг товук гушти етиштириш хом ашё харажати
	сум
	 
	 
	931,8


	15 та тухум етиштириш хом ашё харажати

	
	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	 

	1
	Ёги олинган катик
	кг
	0,045
	800
	36

	2
	Дон ун
	кг
	0,144
	500
	72

	3
	Балик ёги, гушт, суяк уни
	кг
	0,012
	500
	6

	4
	Кунжара
	кг
	0,006
	600
	3,6

	5
	Кукатлар (70% кукат ва 30 % пичан уни)
	кг
	0,054
	750
	40,5

	6
	Пиширилган картошка ва илдизли мевалар
	кг
	0,06
	1020
	61,2

	7
	Минерал озукалар
	кг
	0,006
	1600
	9,6

	8
	Ош тузи
	кг
	0,009
	450
	4,05

	 

	9
	ЖАМИ
	сум
	 
	 
	233,0

	10
	Жами етиштириладиган тухум (дона)
	сум
	 
	 
	15

	11
	1 дона тухум етиштириш учун хом ашё харажати
	сум
	 
	 
	15,5


	225 та нон (буханка) ишлаб чикариш хом ашё харажати

	
	
	
	
	
	

	№
	Харажат номи
	Ул.бир
	Сони
	Суммаси
	Жами

	 

	1
	Ун
	кг
	100
	820
	82000

	2
	Туз 
	кг
	1,3
	150
	195

	3
	Ачитгич
	кг
	0,5
	4500
	2250

	4
	Дрожа
	кг
	0,3
	5000
	1500

	5
	Маргарин ёги
	кг
	0,185
	3600
	666

	6
	Бошка харажатлар
	 
	 
	 
	0

	7
	 
	 
	 
	 
	0

	8
	 
	 
	 
	 
	0

	 

	9
	ЖАМИ
	 
	 
	 
	86611

	10
	Жами етиштириладиган нон (буханка)
	 
	 
	 
	225

	11
	1 дона нон (буханка) ишлаб чикариш хом ашё харажати
	 
	 
	 
	384,9


	АМОРТИЗАЦИЯ.


	Бино амартизацияси
	55000
	минг сум
	 
	 
	 
	 
	 
	минг сум 

	амартизация муддати
	10
	йил
	 
	Мол гушти етиштириш учун
	1375,0

	1 йиллик амартизация харажати
	5500
	минг сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Етиштириладиган махсулот тури
	4
	тур
	 
	Товук гушти етиштириш учун
	1375,0

	1 йиллик амартизация харажати 1 тур махсулот учун
	1375
	минг сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	Товук тухуми етиштириш учун
	1375,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Нон и.ч ускунаси амартизацияси
	5000
	минг сум
	 
	Нон (буханка) ишлаб чикариш учун
	2375,0

	амартизация муддати
	5
	йил
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1 йиллик амартизация харажати
	1000
	минг сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Етиштириладиган махсулот тури
	1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1 йиллик амартизация харажати 1 тур махсулот учун
	1000
	минг сум
	 
	 
	 
	 
	 
	 


	БОШҚА ХАРАЖАТЛАР.


Шунингдек, маҳсулотларни сақлаш, мойлаш, техник хизмат кўрсатиш, биноларни иситиш, ёритиш харажатлари ўзгармас харажатлар бўлиб, хисоблагич ва белгиланган нормативлар асосида хисобланади. Бу харажатлар жами таннархниг          1 % ни ташкил қилади.

Шунингдек хар бир махсулот ишлаб чикариш учун учун транспорт харажатлари хам зарур бўлади ва таннархга транспорт харажатлари хам қўшилади. Транспорт харажатлари жами таннархнинг 5 % ни ташкил қилади.
	БОШҚАРУВ  ХАРАЖАТЛАРИ.



Бошқарув харажатлари 5.700.000 сўмни ташкил қилади 1 йилига.

5.700.000 : 4 = 1.425.000 сўмни ташкил қилади хар бир хизмат учун.


(сўмда)

	№
	Харажат номи
	Ўлчов бирлиги
	1 кунда
	1 ойда
	1 йилда

	1
	Бошқарув  харажатлари
	сўм
	4 947,9
	118 750
	1 425 000


	9. ТАВАККАЛЧИЛИК ВА ЛОЙИХАНИНГ САМАРАДОРЛИГИ.


9.1. Техник таваккалчилик:


Таваккалчиликнинг асосий белгилари асосан хизмат курсатиш биносини таъмирталаб булиб колиши, хом-ашёлар етказиб беришдаги узилишлар хамда махсулот сифатини бузилишида кузатилади. 

 
Кутилаётган техник таваккалчилик инвентар ва жихозларни ишдан чикиши, сифатсиз махсулотдан сакланиш ва бошкалар.

Кутилаётган техник таваккалчиликни олдини олиш чора тадбирлари. Хизмат курсатишни бир маромда кетишини учун махсулот етказиб берувчилар билан узок муддатли шартномавий хамкорликни йулга куйиш, малакали ходимларининг мавжудлиги, махсулот сифати ва нархига алохида эътибор килиниши. Шунингдек хом-ашёлардан узилишлар булмаслиги учун зарур булган материалларнинг омборхонада етарли микдорда булиши хамда минтакадаги  талаб ва таклифни куллаган хамда маркетинг изланишлари олиб борган холда савдо хизмати курсатишни  бир маромда булишини таъминлаш.
9.2. Молиявий таваккалчилик.

Таваккалчиликнинг асосий белгилари корхона хисоб рақамида маблағ бўлмай қолиши ва хом-ашё етказиб бериш хамда хизматлар курсатишда узилишлар бўлиши.

Кутилаётган молиявий таваккалчиликни олидини олиш чора тадбирлари. Корхона хар ойги даромадидан 10 % маблағини кутилаётган молиявий таваккалчиликка захиралаб қўйиши кўзланган.

9.3. Махсулот ишлаб чикаришдаги  таваккалчилик.


Таваккалчиликнинг асосий белгилари мижозларнинг йўқлиги ёки камлигида, шунингдек махсулотларни омборхоналарда туриб колиши.


Курсатилган хизматни таваккалчилигини олдини олиш чора тадбирлари. Бошқа хизмат курсатувчилардан  фарқли хизмат  нархларини минтакадаги  талаб ва талифдан келиб чиккан холда маркетинг изланишлари оркали  кескин камайтирилганлиги ва курсатилаётган хизмат сифатини ошириш хамда яхшилаш орқали мижозларга эга бўлиш.
Лойиханинг самарадорлиги шундаки, лизинг маблаги эвазига сотиб олинадиган  автотранспорт воситаси бевосита хизмат курсатишга йуналтирилиб ушбу  жараёнга жалб килинганлиги боис юкоридаги курсаткичларга кура ижобий натижаларни беради. 

Корхона хозирги кунда лойиханинг бажарилиши самардорлигига эришиш максадида истеъмолчиларга  намунали хизмат курсатишни максад килиб олган. 

	10. МОЛИЯВИЙ РЕЖА.


	1 кг ГУШТ МАХСУЛОТИ ЕТИШТИРИШ ТАННАРХИ
	

	
	
	
	
	
	
	

	№
	Харажатлар
	ул.бир
	и.ч бирлиги
	1 кунда
	1 ойда
	1 йилда

	1
	Хом ашё
	сум
	3205,2
	17949,2
	430,8
	5169,4

	2
	Амартизация
	сум
	852,6
	4774,3
	114,6
	1375,0

	3
	Иш хаки
	сум
	1116,1
	6250
	150,0
	1800,0

	4
	Иш хакидан ажратма 25%
	сум
	279,0
	1562,5
	37,5
	450,0

	5
	Бошкарув харажатлари
	сум
	883,6
	4947,9
	118,8
	1425,0

	6
	Бошка харажатлар (жами таннархнинг 1 % ташкил килади)
	сум
	63,4
	354,8
	8,5
	102,2

	7
	Транспорт харажатлари (жами таннархнинг 5 % ташкил килади)
	сум
	316,8
	1774,2
	42,6
	511,0

	8
	Жами харажат
	 
	6716,6
	37612,9
	902,7
	10832,5

	9
	Сотиш бахоси 
	 
	11500
	64400
	1545,6
	18547,2

	10
	Фойда
	 
	4783,4
	26787,1
	642,9
	7714,7



Изоҳ: Хусусий корхона 1 йил давомида корамолларни бокади ва гуштга топширади. Кейин янгидан корамоллар сотиб олиб гутш етиштиришни давом клдиради
	1 дона ТУХУМ МАХСУЛОТИ ЕТИШТИРИШ ТАННАРХИ
	

	№
	Харажатлар
	ул.бир
	и.ч бирлиги
	1 кунда
	1 ойда
	1 йилда

	1
	Хом ашё
	сум
	15,5
	19412,5
	465,9
	5590,8

	2
	Амартизация
	сум
	3,8
	4774,3
	114,6
	1375,0

	3
	Иш хаки
	сум
	5
	6250
	150,0
	1800,0

	4
	Иш хакидан ажратма 25%
	сум
	1,3
	1562,5
	37,5
	450,0

	5
	Бошкарув харажатлари
	сум
	4,0
	4947,9
	118,8
	1425,0

	6
	Бошка харажатлар (жами таннархнинг 1 % ташкил килади)
	сум
	0,3
	369,5
	8,9
	106,4

	7
	Транспорт харажатлари (жами таннархнинг 5 % ташкил килади)
	сум
	1,5
	1847,4
	44,3
	532,0

	8
	Жами харажат
	 
	31,3
	39164,1
	939,9
	11279,2

	9
	Сотиш бахоси 
	 
	150
	187500
	4500,0
	54000,0

	10
	Фойда
	 
	118,7
	148335,9
	3560,1
	42720,8



Изоҳ: Хусусий корхона кредит маблағи хисобига олинган товуқларни 2500 донаси она товуқлар хисобланади. Товуклар хам 6 ой давомида бокилади ва улардан тухум махсулоти хам олинади ва 6 ойдан кейин гуштга топширилади ва товуклар янгиланади.
	1 кг ТОВУК ГУШТИ МАХСУЛОТИ ЕТИШТИРИШ ТАННАРХИ
	

	
	
	
	
	
	
	

	№
	Харажатлар
	ул.бир
	и.ч бирлиги
	1 кунда
	1 ойда
	1 йилда

	1
	Хом ашё
	сум
	931,8
	23295
	559,1
	6709,0

	2
	Амартизация
	сум
	191,0
	4774,3
	114,6
	1375,0

	3
	Иш хаки
	сум
	250
	6250
	150,0
	1800,0

	4
	Иш хакидан ажратма 25%
	сум
	62,5
	1562,5
	37,5
	450,0

	5
	Бошкарув харажатлари
	сум
	197,9
	4947,9
	118,8
	1425,0

	6
	Бошка харажатлар (жами таннархнинг 1 % ташкил килади)
	сум
	16,3
	408,3
	9,8
	117,6

	7
	Транспорт харажатлари (жами таннархнинг 5 % ташкил килади)
	сум
	81,7
	2041,5
	49,0
	587,9

	8
	Жами харажат
	 
	1731,2
	43279,5
	1038,7
	12464,5

	9
	Сотиш бахоси 
	 
	6500
	162500
	3900,0
	46800,0

	10
	Фойда
	 
	4768,8
	119220,5
	2861,3
	34335,5



Изоҳ: Хусусий корхона кредит маблаги хисобига олинган товуқларнинг 3000 донасидан гўшт топшириш мақсадида фойдаланади ва хар 6 ойдан товуқларни гўштга топшириб янгилаб боради.

	1 дона НОН (буханка) МАХСУЛОТИ ЕТИШТИРИШ ТАННАРХИ
	

	№
	Харажатлар
	ул.бир
	и.ч бирлиги
	1 кунда
	1 ойда
	1 йилда

	1
	Хом ашё
	сум
	384,9
	96234,4
	2309,6
	27715,5

	2
	Амартизация
	сум
	33,0
	8246,5
	197,9
	2375,0

	3
	Иш хаки
	сум
	50
	12500
	300,0
	3600,0

	4
	Иш хакидан ажратма 25%
	сум
	12,5
	3125
	75,0
	900,0

	5
	Бошкарув харажатлари
	сум
	19,8
	4947,9
	118,8
	1425,0

	6
	Бошка харажатлар (жами таннархнинг 1 % ташкил килади)
	сум
	5,0
	1250,5
	30,0
	360,2

	7
	Транспорт харажатлари (жами таннархнинг 5 % ташкил килади)
	сум
	25,0
	6252,7
	150,1
	1800,8

	8
	Жами харажат
	 
	530,2
	132557,1
	3181,4
	38176,5

	9
	Сотиш бахоси 
	 
	800
	200000
	4800,0
	57600,0

	10
	Фойда
	 
	269,8
	67442,9
	1618,6
	19423,5


	Хусусий корхонанинг йилига устама 12 фоиз булган 150,0 млн сум кредит маблагидан 2 йил маддатга фойдаланиш молиявий натижаси


	№
	КУРСАТКИЧЛАР
	1 йилда
	2 йилда
	Жами 2 йилда

	1
	Махсулот етиштириш таннархи
	72752,7
	72752,7
	145505,4

	2
	Сотишдан тушум
	176947,2
	176947,2
	353894,4

	3
	Ялпи даромад
	104194,5
	104194,5
	208389,0

	4
	Айланма маблагдан 5 % солик
	10616,8
	10616,8
	21233,7

	8
	Банк кредит маблаги кайтиши
	16750,0
	6500,0
	23250,1

	9
	Банк кредит маблаги фоиз кайтиши
	49999,8
	100000,2
	150000,0

	10
	Соф фойда
	26827,8
	-12922,6
	13905,2


Х У Л О С А .

Ушбу лойихани амалга оширишда корхона томонидан вилоят бозоридаги хамда яқин регионлардаги бозорлар атрофлича анализ қилиб чиқилди. Юқорида кўрсатилган молиявий натижаларга асосланиб шуни айтиш мумкинки, гўшт, тухум, товуқ гўшти ва нон маҳсулотлари ишлаб чиқариш жараёнида фойдаланиладиган маҳсулотлар ички ва ташки бозордаги холати, хом-ашё материалларни етказиб бериш, сотиш бозори, бозорга шунга ўхшаш хизмат кўрсатувчи рақобатчиларнинг холати, ҳамда бошқа факторларга асосланиб ушбу лойиха самарали амалга оширилади деб хулоса килиш мумкин. 

Ушбу махсулотларни ишлаб чикариш учун керакли микдорда хом-ашё билан таъминлаш имкони мавжудлиги, замонавий технологиялар билан жихозланганлиги, малакали кадрларнинг мавжудлиги, курсатилаётган хизматларнинг арзон ва сифатлилиги, юкори ликвидлиги лойихани окилона тарзда амалга ошишига имконият яратади. 

Ушбу  хизмат курсатишни йулга куйиш:

· янги ишчи уринларини ташкил килиш

· ишлаб чикариладиган махсулотлар сифати ва самарадорлигини ошириш:

· замонавий сервис хизмати курсатиш маданиятини олиб кириш:

· ушбу махсулотларга булган талабни кондириш вазифасини хал килади.


Булардан ташкари, замонавий инвентарлар ва ускуналар  ёрдамида ушбу гушт, тухум, товук гушти ва нон ишлаб чикариш фаолиятини ташкил килиш киска муддатларда корхона томонидан олинадиган даромадни нафакат ошишига, балки кейинчалик хизмат курсатишни ёки мавжуд хом-ашёлар ёрдамида янгидан ташкил килишга замин хозирлайди.


Юқоридаги хизматлар буйича утказилган анализ шуни курсатмокдаки, ушбу хизматлар бозорда юкори талабга эга. Вилоят ахолиси  сонининг усиши, ушбу билан боглик равишда озик-овкат махсулотларига булган талабни ошиши ишлаб чикариладиган махсулотни сотиш йилдан-йилга ошиб боришини таъминлайди деган хулосани чикаришга имкон яратади. 

Шундай қилиб «___________» хусусий корхонаси томонидан 150000,0 минг сўм миқдоридаги кредит маблағидан 12 % йиллик ҳисобидан 2 йил муддатга фойдаланиш натижасида 353894,4 минг сўмлик маҳсулотлар ишлаб чиқарилади. Ўтган молия йили мобайнида хизматлар таннархидан кейин 208389,0 минг сўм даромад олинади. Хамма мажбурий тўловлар, солиқларни тўлагандан кейин хўжалик ҳисобида кейинги фаолият учун 13905,2 минг сўм соф фойда қолади. Бу унинг келгуси  ишларига асос бўлиб,  корхона ишини янада ривожлантириш, янгидан ишчи ўринлари очиш, хизмат кўрсатиш сифатини яхшилаш ҳамда асосий воситаларни сотиб олишда хизмат қилади.

Олинган кредит маблағи тўлик қайтарилгандан кейин қолган фойда хусусий корхонанинг айланма маблағига келиб қўшилишини хисобга олсак, кейинги йилларда хусусий корхонани молиявий имконияти, яъни оладиган даромади  янада салмоқли бўлишни кўришимиз мумкин.

«___________» 
хусусий корхонаси раҳбари:   


        ______________
_____________





                                                          (Ф.И.О)                      (имзо, муҳр)
«___________» хусусий корхонаси томонидан 

олинган 150000,0 минг сўм миқдоридаги кредит маблағи кайтариш 

ГРАФИГИ.
	Ойлар
	Ой бошига колдик
	1 ойлик даромад
	Кредит асосий суммаси колдиги
	Кредит кайтиши
	Кредит фоиз кайтиши
	Жами тулов
	Ой охирига колдик

	1
	0,0
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	6298,1

	2
	6298,1
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	12596,3

	3
	12596,3
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	18894,4

	4
	18894,4
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	25192,5

	5
	25192,5
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	31490,7

	6
	31490,7
	7798,1
	150000,0
	0,0
	1500,0
	1500,0
	37788,8

	7
	37788,8
	7798,1
	150000,0
	8333,3
	1500,0
	9833,3
	35753,7

	8
	35753,7
	7798,1
	141666,7
	8333,3
	1416,7
	9750,0
	33801,8

	9
	33801,8
	7798,1
	133333,4
	8333,3
	1333,3
	9666,6
	31933,3

	10
	31933,3
	7798,1
	125000,1
	8333,3
	1250,0
	9583,3
	30148,2

	11
	30148,2
	7798,1
	116666,8
	8333,3
	1166,7
	9500,0
	28446,3

	12
	28446,3
	7798,1
	108333,5
	8333,3
	1083,3
	9416,6
	26827,8

	13
	26827,8
	7798,1
	100000,2
	8333,3
	1000,0
	9333,3
	25292,7

	14
	25292,7
	7798,1
	91666,9
	8333,3
	916,7
	9250,0
	23840,8

	15
	23840,8
	7798,1
	83333,6
	8333,3
	833,3
	9166,6
	22472,4

	16
	22472,4
	7798,1
	75000,3
	8333,3
	750,0
	9083,3
	21187,2

	17
	21187,2
	7798,1
	66667,0
	8333,3
	666,7
	9000,0
	19985,4

	18
	19985,4
	7798,1
	58333,7
	8333,3
	583,3
	8916,6
	18866,9

	19
	18866,9
	7798,1
	50000,4
	8333,3
	500,0
	8833,3
	17831,7

	20
	17831,7
	7798,1
	41667,1
	8333,3
	416,7
	8750,0
	16879,9

	21
	16879,9
	7798,1
	33333,8
	8333,3
	333,3
	8666,6
	16011,4

	22
	16011,4
	7798,1
	25000,5
	8333,3
	250,0
	8583,3
	15226,2

	23
	15226,2
	7798,1
	16667,2
	8333,3
	166,7
	8500,0
	14524,3

	24
	14524,3
	7798,1
	8333,9
	8333,9
	83,3
	8417,2
	13905,2


«___________» 
хусусий корхонаси раҳбари:   


        ______________
_____________





                                                          (Ф.И.О)                      (имзо, муҳр)
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